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Tesztlaborunk egy. ourópai 
PC-gyántó: az Ölvetti Mo- 
ulo M2:266 MT -jót vizsgál: 
ta mint a hónap hardvárót. 
Korszerű, megbízható gé- 
pet, távoltól is felügyelhető, 
orős hálózati gratikus, mun- 
kahelyet . femertőnk meg 
benne 

19-14. oldat 
SE] 


Erősebb lesz a DB/2, 
mint az Oracie? 
Janet Parna, az IBM adat 
bázis kezelő részlegének ve- 
zetője. elmondja, mire tő: 
rekszik cége az adattárház- 
Piacon, mi fontos a DB2 
öbjektumosságában, és ol 
Hhódíthat-e vevőket az Infor- 
mitől, a Sybasa-től meg az 
Oracie-tőt 

15.17. oldal 


SAP R/3 a bankban 
Az IEB intormatikai vezetője 
és a DYNAsoft AT. egyik 
munkatársa. végigtekinti az 
első magyar bank) SAP FU3- 
as rendszer bevezetésének. / 
történetét és tapasztalatait 


19-20. oldal 


Szemtől szemben a 
HP alelnökével 
Dick. Watts a Hawtt-Pac. 
kard. átszerveződéséről, a 
Windows NT-UNIX csatáról 
való HP-s telfogásról be- 
szél, azután arról, hogy tel-. 
váltja-o a Merced a PA 
RISC-et, s hogy jó-s a HP. 
nek a Digital és az intel 
égyezsége 

26. oldal / 


Éjszakai randevú 

Straub Elek, a Matáv elnök; 
vozóngazgatója válaszolt az 
intommetén a fodrsár elejt 
új tarítarondszorról, a hang 
totatónia ós az internetet 
érés. megkülönböztetéséről 
ún. agyebakról foltett kérdó-. ! 
sokre ! 


28. oldal 


2 
JATEK A 
NYBIVTONT 


Csútórtókónként 
a CW-SZT-HP-Microsoft 


közös játéka reggel 
tél nyolc és 
Kilenc között 

a Cappuccinóban 


MIKI 


A CeBIT-en új monitorokkal jelentkezik a Nokia. Bemutatnak két lapos 
folyadékkristályos megjelenítőt: egy 14,1 hüvelykes képátlójút (képünkön) 


és egy 15 hűvelykest, Emellett kírukkolnak egy személyi hírközpontnak 
kialakított típussal is; erről az 5. oldaton írunk. 


Tájékoztató központ nyílt 


Február 18-án felhasználókat tájé. 
koztató központ nyílt a Tivoli Ró. 
mai Laborátóriumában. Ez alka 
lomból David Bartlett, a laborató. 
rium igazgatója ismertette intéze: 
tének főbb projektjeit, ezt köve- 
tően Tom Scholtz. a META Group 
európai programigazgatója adott a 
teljes ipart felölelő áttekintést ar 
ról, mi várható a következőkben ú 
rendszer- és hálózatmenedzsment 
ben, majd Tom Bishop, a Tívo- 
li Systems infrastruktúrarészlegét 
irányító elnökhelyettes vázolta fel. 
milyen elképzelései vannak cégé. 
nek a jövőre nézve, és milyen ter 
mékstrtégiát követ ebben az esz. 
tendőben. 

Glenda Lyon, az 390-es rendsze 
rek menedzsmentjével foglalkozó 
termékigazgató új bejelentésekkel 
bizonyította a Tivoli elkötelezett 
ségét a nagygépes rendszerek fel 
használói iránt, Egy nappal később 
a központ munkatársai közelebbről 
ix bemutatták a Tivoli rendszerme 
nedzsment-környezétének  (TME 
10) felépítését. technológiáját, 
azt, hogyan használható oz a kör. 
vezet üzleti rendszerek kézben 
tartására, . továbbá hogy milyen 
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modulok szolgálják a Domino/No- 
tésszül, az Oracie-lel való együtt- 
működést 

Olvasóinkat egy későbbi szá- 
munkban részletesebben ís beavat 
juk a Tivoli rendszermenedzselő 
eszközeiről szerzett újább ismere- 
tekbe 


!  etámot A rndslkéséste áló előzetes ada 
tok alapján az otasz vállalatosopo 6.59 bi 
dó írás ihozzávetőigg 3.66 milkárd doltáros) 
rbárvátalro szárát az 199765 pénzügyi év- 
bon, ám az előző év forgalomhoz mérten 
44 százalákos csőkkenésnak felel meg, 

) Ugyanakkor csak az év második tolót tekint 
ve 1.1 százalékos torgalomnövekédést je- 
gyeztek. 


Mégsem lesz 
összeolvadás 


Az Emst ét Young és a KPMG be- 
jelentette, hogy hívatatos szabályo- 
zásokra és a két távoli vállalati kul; 
túra összcolvasztásának költséget 
re való tekintettel felhagyott a két 
cég egyesítésének terveivel. Fúzió- 
jukkal a világ legnagyobb. évi több 
mint 18 millió dolláros bevétel ta- 
nácsadó vállalata jött volna létre. 


Az egyesítés gondolata vegyes fo. 
gadtatásra talált a két tanácsadó cég 
ügyfelei között: többen úgy vélték 
hogy égy nagyobb cég jobban ki 
szolgálhatná igényeiket; mások két- 
lik, hogy az Emst ét Young vagy a 
KPMG hosszabb ideig önálló ma- 
radhatna: a fúzió — esetleg nen 
egymással — csupán idő kérdé: 


IBM BPEC "98 


Fókuszban az e-business 


Az IBM üzleti partnereit képviselő 
több mint 5000 cégvezető vett 
részt a San Franciscó-i Mosconc 
Centerben február 15. és 18. kö. 
zött megrendezett Business Part- 
ner Exccutíve Conference (BPEC) 
konferencián és kiállításon. Az idei 
találkozó fő témája az internetes 
élektronikus üzleti 
(angol rövidítéssel az e-business) 
volt: ez a Forrester Research piac 
kutató cég előrejelzései szerint 
2002-ig mintegy 327 milliárd dol 
láros mat fog 

Az összes résztvev 


tevékenység 


4 09) tató agósságílemánya 

az 6. ogy az idei és első hönapia szerény 
forgalomrávekedéssei indo. 

. 


Egy szzábbi Apoledgazgatól. Gverno De 
Lucát nevezték kí-a Logítach élére. Az előző 
elnör-vezéngazgató, Danis! Borel nem váli 
meg téljesén a cágtól továbbra 5 a Lóg 
1neh igazgatótanácsának einőke marad. 

s Lutáról annyit tudni, hogy egyike 
azoknak a vezetőknök. akik tavaly, a ágy 
elvándodás idelén távoztak az Apple-tól 
1997 tednuárjától egészen Steve Jabs meg; 
bizon veréngazgatóva történő keevezéség 
tötétte be a marketng enökhelyettesi posz 


talános ülések kererül szolgáltak a 
konferencia többi rendezvényének 
A nyitóülésen Ned Lautenbach. az 
IBM eladásokért és disztribúcióért 
felelős. alelnöke. 
partnerei közös ájáról 
szélt: ennek révén hatékonyan k 
aknázhatók a bálózati 
technika robbanásszerű 
ből adódó lehetős 


és üzlet 


működés már 1997-I eredmé 
nyeket hozott: az üzleti partner 
ken keresztül lebonyolított érték: 


Fotyratá 


1997-es pénzügyi év eredményéhez képes: 
Mchaei Del elnök vezérgazgató szeres az 
irtemeten keresztűl lódénő értékesítés ta 
valy decemberben már napi 4 milkó dotr 
teletfi voluménre nügott 


(E het laoszámuskban a 30 
folytatódik az IDG TELEX ) 
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Része — 
többek között — egy fejlett pro- 
jekikezelő és a Borland koráb- 
ban Turbo Debugger néven, kü- 
lön termékként for hi- 
bajavító . készlete, melható 
még az integrált  adatbázis-el- 
rés, a Microsolt-féle Founda- 
tion Classcs támogatásai az Ac- 
tveX-vezérlők egylépéses ké- 
szítési lehetősége. Bővült a fej, 
esztőeszköz által támogatott 
osztálykönyvtárak köre, újra be: 
került közéjük például a régebbi 
Object Windowing Library. Ja- 
vult az adatbázisok és a webal 
kalmazások Egyes 

emzők hiányolják belőle az in. 
egrált osztályböngészót és a jól 
ett projektabtakokat, de a 
ermékmenedzsere 
ebun lévő. min. 
álybőni 
kként meg. 
Component 
Ami a 


fejlesztése. 


felelős 


észő. 


-- Builder b-ba a cég 
CE spec 


nterájának a 
hamarosan sor kerül a VisiBrok- 
r nevű, CORBA alapú ORB tá. 
mogatására is. amit a Borland a 
felvásárlásával szer 
s Builder 3 képes 
jortand-féle MIDAS 
Component Objoci Model kere. 
ck nyújtotta előnyöket. 


kiaknázni a 


2 Kiadta a SuiteSpot-kiszol- 
gálócsalúd  3.5-ös verzióját a 
Netscape. Az új változat az ext- 
anetcs alkalmazások ű: 
állításás kívánja elősegíteni A c 
képviselői szennt három komo. 
abb változtatási hajtottak végre 
denne az előző változathoz ké. 
est: növelték méretezhetőségét 
ítményér ellátták úgyne- 


be 


et és előjegy 


naptárár; és 
gyorsabb, megbízhatóbb 
ímtárat építettek bele. automat. 
us helyreállítási képességekkel, 
§z egyik termékmenedzset s 
int a SuiteSpot 3.§ az első 
eikedelmi forgalomba kerülő 
ermék, je az LDAP 30-44 
zrálja. Két változatban: Stan 
fessional kiadásban 
undkettőhöz jár a 
Netscape Communicator ügyfél 
rogram 


KITEKINTÉS 


B Az asztali gépek kezelésére 
is kiterjeszti az NDS hatókörét 
a Novell-féle Zero Effort Net- 
works. A ZENWorks lehetővé 

ri a kezelendő és szétosztan- 
Jó alkalmazások teszre szabását, 
2 murdaállomás hardverének 


8: tő 


ák. A 1 vezetői 

ránt a EKG mindazt nyújt- 
ja. amit egy hálózat sráp ra 
(NC), ráadásul a fel k 
nincsenek hozzákötve a hálózat 
hoz. A gyártó szerint a tenmék 
magasabb szinten ötvözi magá- 
ban a Microsoft szoflverét, az 
Intel Wired for 
kezdeményezését. ij.ktss e 
gatja az intelligens PC-hardvert. 
és ideális a $un- és az Oracle- 
féle NC-kbez hasonló hálózati 
számítógépek lokalizálására. Ter- 
vek szerint a Novell a második 
negyedévben dobja piacra a 
ZENWorksot mint különálló ter- 
méket, de az a Manage Wise kö- 
vetkező, az év második felében 
csedékes kiadásába bedolgozva 
1 megjelenik. Amellett, hogy in- 
tegrálódik. az NDS-be. a ZEN- 
Works két másik Novell-produk- 
tum képességeit ís fokozza: az 
Application  Launcherét ésa 
Workstation Managerét 


Mm Reményei szerint az év vé- 
géig elkészül az Internet Ex- 
Plorer (IE) továbbfejlesztésé- 
vel a Microsoft. A jelenleg alfa- 
tesztelés alatt álló TE 5.0 kezelni 
fogja a vektorgrafikus állomány- 
formátumot, amellyel könnyebb 
dolgozni, és kisebb állomány- 
méreteket is eredményez, mint a 
bintérképes grafikus. formátum. 
Elemzói vélemények szerint ily 
módon a képek veszteség nélkül 
hozhatók színre a kívánt méret- 
ben és felbontásban. A jelek alap- 
ján a Microsoft vállalati ügyfelei 
számára egyebek mellet három- 
dimenziós CADICAM lárvány- 
tervezést, asztali gépról kezde- 
ményezhető . videokonferenciá- 
ási lehetőséget épít termékébe, 
a szimpla grafikus felhasználói 
felületet webcsatolóvá fejlesztve 
tovább. A böngésző következő 
kiadása az Intel új grafikus tö- 
mórítőel járását, a ÖuckWebet ts 
tartalmazza, továbbá támogatja 
az (tp-csomagok TCP/IP-hálóza- 
tokra való feltöltését. (A Net 
scape Navigator egyaránt lehető- 
vé teszi az ftp-csomagok fel-, il 
etve letöltését ezeken a háló- 

okon.) Ennek köszönhetően 
például egy felhasználó letölthet 

y Microsoft Word-dokumen. 
turnot, és kiküldheti azt egy ki. 

olgálóra, hogy onnan valaki 
15 leröltbesse 


má 


MM Java és objektum alapú kí- 
nalatának egységesítésén fára. 
dozik az IBM. Márciusban je 
eti meg a cég Componcnr 
Broker (CB) ORB köztes szoft. 
verét a Windows NT alapú 
CBConnecton és CBToolkitet 
rintén még e bó j. vala 
mivel később a szoftverek MVS 
és AIX alapú kiadásait. Elemzők 
szerint a CBConnecior a cég ál- 
tal már régen adott SOM. 
tecímológián alapul, de az IBM 
cáfolja ezt. A termék ugyanazt 
az Encina tranzakciófelügyelő 
eljárást tanalmazza, amely az 
Torza-féle Object Tranactjon Mo- 


vi 

Connector az ügyfélgépen 
Microsoft COM-ot is támogatja, 
Kapcsolatot kínál egyéb köztes 
szoftverekhez ís, mint amilyen 
például az IBM CICS tranzakr 
ciófeldolgozó rendszer, az MO- 
Series  üzenetkezelő, a DB2 
adatbázis, valamint az Oracle, a 
Microsoft és az SAP middleware 
termékei. A szoftver jó néhányat 
tartalmaz az OMG CORBA ala- 
pú szolgáltatásai közül, úgy 


adási, biztonsági és trunzakciós 
szolgáltatások. Szintén március- 
ban mutatkozik be — a JavaOne 
szakkiállításon — az IBM féle Ja 
va Transaction Server. 


SZÖVETSÉGE 


Mm Az Apple, az IBM, a Net- 
scape, az Oracle, az SGI és a 
Sun bejelentette: megkapták 
az ISO engedélyét ahhoz, hogy 
az Applc-féle OuiekTime állo- 
mányformárum alapján közösen 
fejlesszenek ki egységes digitá- 
lis médiatároló formátumot. Azt 
is közzétették, hogy más cégek- 
kel és ipari csoportosulásokkal is 
együtt kívánnak működni az ISO 
következő MPEG specifikáció- 
jának a kifejlesztésében. Jelen- 
leg az MPEG 2 az általánosan 
elfogadott szabvány a szórakoz- 
tatóiparban használt video- és au- 
diotovábbítás területén, és ugyan- 
ezt a formátumot alkalmazza a 
DVD és a digitális videosugár- 
7ás is. A hatok csoportja által ja. 
vasolt MPEG 4 várhatóan sokkal 
gazdagabb tartalom továbbításá- 
ra ad módot, sokkal változatosabb 
hálózati környezetben. Azért ép- 
pen a OuickTíme-ot választották 
kiindulópontként, mert. manap- 
ság ezt használják a legelterjed- 
tebben az audio: és videotartal- 
mak tárolásához és továbbításá- 
hoz. Így lehetővé válik. hogy a 
cégek befektetései megőrizzék ér- 
téküket, hiszen a meglévő hard- 
ver-szoftver és dígírális tartalom 
együttműködik az MPEG követ 
kező generációjával. A majdani 
szabvány további, várható elő- 
nyei a végfelhasználók számára 
a kezdők az objektumosságnak 
köszönhetően . manipulálhatják, 
interaktív módon kezelhetik a 
kapott tartalmat; mivel támogat- 
ja az indexelést, könnyen előre. 
hátra lehet ugrani vele a videó 
megfelelő részére, Ami a tar. 
talomszórókat. illeti, kifinomult 
továbbfejlesztéseket hajthatnak 
végre - például a felhasználó rá 
mutat majd a videó egy pontjára. 
mondjuk, egy autóra, és rögtön 
számos, a tárgyra vonatkozó ím- 
termetkapcsolat jelenik meg. A 
Microsoft, amelyet nem hívtak 
meg a közös bejelentésre, saját 
specifikációt nyújtott be, az Ac- 
üve Streaming Focmatot (ASF. 
e). Meglehet, hogy az ASF 


tukor Az Apó 
súlyozták: az ISO nem a 
szoftvert, hanem a mögötte álló 
formátumot biztosította támoga 
tásáról, mivel az számos szoft 
vertermékkel . kompatibilis, A 
hardver: és szoítvergyártók már 
most elkezdhetik készíteni azor 
kat a műsorszóró és fejlesztőesz- 
közöket, amelyek illeszkednek az 
MPEG 4-hez. Az IBM például 
MPEG 4 kódoló és dekódoló esz 
közöket ígér, az Oracle videoki- 
szolgálóiba építi be a szabvány 
támogatását, a Sun pedig saját 
Juva Media Playerébe integrál 
egy MPEG 4-Iejátszót, lehetővé 
téve, hogy az így létrehozott tar- 
talom mindenfajta eszközön le- 
játszható legyen, a nagygépektől 
a hálózati számítógépekig. 


a Különösen fontosnak ne- 
vezte a És a belga 
Lernout £ Hauspie cég között 
meglévő fejlesztési kapcsolatot 
Bill Gates, amikor európai kör- 
útján. megállt Brüsszelben. A 
Microsoft tavaly szerzett 8 szá- 
zaléknyi részesedést a beszéd- 
felismerő szoftvereket fejlesztő 
belga vállalatban, 45 millió dol- 
lárért. Mint Gates kifejtette, a 
Microsoftnak már régóta célja, 
hogy a Windowst felvértezze be- 
szédértési képességekkel, mert 
így a felhasználók közvetleneb- 
bBül kezelhetnék számítógépüket. 
Azt sem tartja kizártnak, hogy a 
későbbiekben a hangfelismerés 
(és a háromdimenziós grafika) 
beépül az operációs rendszerbe, 


Mm A Bay Networks 11,6 millió 
dollárért megvásárolja a több- 
platformos hálózatokat kezelő 
szoftvereket gyártó Netstationt 
— azért, hogy megszerezhesse 
annak Network Configurator esz- 
közét, amellyel a Bay szerint a 
hálózatmenedzserek korszerűsít- 
hetik. forgalomirányító- és kap- 
csolókonfigurációikat. Ezt az esz- 
közt a Bay saját, Optivity nevű 
hálózatkezelő  szoftverével és 
hardverével együtt kívánja kínál- 
ví az Optivity NETarchitecttel 
kombinálva, amely a csomagkap- 
csolt és az ATM-cellás virtuális 
LAN-ok konfigurációját automa- 
tizálja. Jelenleg minden gyártó 
berendezéséhez. külön konfigu- 
rációs szoftvert kell beszerezni, 
Így a Netstation többplatformos 
megoldása vonzó a hálózatme- 
nedzserek szemében. 

A felvásárlás egyetlen költségté- 
telként terheli majd a Bay har. 
madik negyedéves mérlegét. A 
bekebelezett cég vezérigazga- 
tója, Sean Harrison közvetlenül 
Clive Foremannek lesz atáren- 
delve, aki a Bay Network Man- 
agement részlegének igazgatója, 
egyben az egész cég alelnöke. A 
Nettation alkalmazottai — ösz- 
szesen 15-en - megmaradnak ré- 
£7 belyükön, az észak-karolinai 
Research Triangle Parkban. 


(Mireind folytatását 
a 27. oldalon olvashatják) 
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IBM BPEC "98 


Fókuszban az e-business 


so Folytatás az 1. oldalról, 


sítés a kis- és középméretű vállalatok kö- 
rében 20 százalékkal, a szolgáltatások te- 
rületén pedig 40 százalékkal nőtt, A nagy- 
vállalatoknak szánt megoldások hozzáve- 
tőleg BO százalékát az üzleti partnerek 
adták el, akárcsak az e-businexs szaftve- 
rek túlnyomó részét — köztük a Net.Com- 
merce 75 és a Domino 95 százalékát. 
Lautenbach elmondta: a partnercégek je- 
lezték, hogy tavaly a Kék Óriással való 
szorosabb együttműködés jóvoltából nö- 
velhették bevételeiket és nyereségüket 
Idén az IBM azokat fogja fokozottan 
támogatni, amelyek az IBM-termékek és 
szolgáltatások értékesítésének növelése 
mellett kötelezik el magukat. Lautenbach 
arra kérte üzleti partnereit, hogy vállal- 
janak vezető szerepet az elektronikus üz- 
leti tevékenységet támogató termékek for- 
galmazásában, különösen a kis- és köze- 
pes méretű vállalkozások piaci szegmen- 
sében. 

Videofilmen Lou Gerstner, az IBM el- 
nök-vezérigazgatója is szólt az egybe- 
gyűltekhez: szintén kiemelte az üzleti 
partnerek kiemelkedő szerepét, és ígére- 
tet tett arra, hogy cége hatalmas mérete 
ellenére fürgén reagál majd a kihívások- 
ra, Robert Stephenson, a kiszolgálórész. 
leg vezérigazgatója áttekintette az IBM 
internethez és az elektronikus üzleti tevé- 
kenységekhez kínált szervermegoldásait. 

A második koönferencianap általános 


éjjel-nappal az Interneten lóg, 


Ha valaki 


ülésén a szoftverek értékesítésével és 
marketingjével foglalkozó vezérigazgató, 
Mark Elliott és a Lotus elnöke, Jeff Pa- 
Pows ismertette a weben való megjele. 
néshez szükséges szoftvereket. 

Az általános üléseket tíz egyórás spe- 
ciális fórum követte: ezek az AS/400-as, 
az §/390-es, az RS/6000-es, a személyi és 
a hálózati számítógépekkel, a hálózatos 
hardverekkel, a nyomtatókkal, a kis- és 
közepes vállalkozások lehetőségeivel, a 
szoftverekkel, a tárolóeszközökkel, vala 
mint az IBM Giobal Services részlegével 
foglalkoztak. A fórumukon az IBM kü- 
lönféle részlegeinek vezetői tájékoztatták 
az érdeklődőket arról, hogy miképpen se. 
gítik a cég különféle támogatási program 
jú az üzleti partnereket termelékenysé 
gük és nyereségességük fokozásában 

Több mint 100 egyénileg választható 
előadás egészítette ki a fórumokat, a mar 
ketingtől kezdve a technikai kérdéseken 
út az IBM különféle termékcig és szol 
gáltatásatig. 

Az általános ülésektől, a fórumaktól és 
a választható előadásoktól függetlenül 
működött a Solution Center elnevezésű ki 
állítás, amely az IBM-nek és üzletei part 
nereinek több mint 500 termékét és szol 
gáltatását mutatta be. Az e-bissincss-szel 
kapcsolatos standok urra szolgáltattak pél 
dákat, hogy az elektronikus üzleti tevé 
kenység biztonságos, méretezhei 
milyen hatással van a különböző ipar. 
ágakra és vállalatokra; az olimpiai falu a 
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konferencia idején ís zajló naganón téli já- 
tékokon használt technológiákat mutatta 
be: egy speciális rész pedig a jövő tech- 
nológiáival foglalkozott. 


Bejelentések 


Kihasználva a kiváló alkalmat újdonsá- 
gainak megismertetésére az üzleti partne- 
rek körében, a Kék Óniás néhány érdekes 
terméket és szolgáltatást ís bejelentett a 
BPEC-en 

A Windows NT alatt futó új szoftver 
készletek az IBM- és Lotus-termékek 
szorosabb összekapcsolásának jegyében 
készülnek. Az elektronikus üzleti tevé. 
kenységekhez szánt programokat fejlesz 
tó készletek tervezésében elsődleges 
szempont volt a megbízhatóságra, a biz 
tonságra és a méretezhetőségre való tö- 
ekvés. A három tagból álló család legki: 
sebbje a kisvállalkozásoknak szánt Small 
Business Suito; ez tartalmazza többek kó- 
tött a Domino Intranet Starter Pack int- 
ranermegoldást, ua DB2 relációs adatkc. 
zelési szolgáltatásaihoz hozzáférést adó 
DB2 for Dominót és egy faxkiszolgálót 
A közepes cszközválasztékú Departmen- 
tal Suite a Lotus Domino webkiszolgáló- 
ból, a DB2 Universal Database for Work 
group multimédiás, webes adatbázis-ke. 
zelőből, az eNetwork kommunikációs 
szerverből, az ADSTAR Distributed Stor- 
age Manager tárolókezelő rendszerből és 
egy telepítőeszközből ált. A csúcstermék. 


DISZTRIBÚTOR 


12 lapiperc e. 


az Enterprise Sute ré 
menta) Suite összetevői 

gépek és a DB2-ben tárolt adatok közöz 
kapcsolatot teremtő DB2 Coancct, az ipa 
ri szabványokon alapuló, nagy megbézha 
tóságú és biztonságos tranzakciós alkzi 
mazások fejlesztéséhez rugalmas környe 
zetet adó TXSeries, valamint az MO 
Series. Ez utóbbi nyílt, méretezhető üze. 
netkezelő és információs gerince nyújt 
összetett üzleti folyamatok tranzakciójá 
hoz heterogén hardverkörnyezetekben. 
több mint 25 operációs rendszerben. Az 
IBM áprilisban kezdi szétküldeni üzleti 
parinercinek a béta-változatokat. A ter. 
vek szerint elkészítik a készletek OS/2 
AIX alatt futó kiadásait is. 

A ServiceSuite a legnépszerűbb szoft 
veres és hardveres tám eszközöket 
tartalmazza kis- és közepes méretű 
lalkozásoknak, valamint nagyobb cég 
részlegeinek. Bármely. IBM-kiszolgáló 
köré épülő rendszerhez igénybe 
beleértve az Összes összetev 


ető. 


(meghaj 


tókat, szalagos egységeket. zatokat 
ügyfeleket és nyomtatókat) is. A világ 
legnagyobb infarmációtechnológiai szol 


gáltatócége, az IBM Global Service: 
kínált termék a karbantartó és támog 
eszközök hézzgmentesen egymáshoz il 
lesztett készletét adja 

AS/400-as És RS/6000-es rendszerek 
hez vehető igénybe a Protection E 
nevű rugalm; 
a kis- és kü 
leáll 
hoz 


tővé teszi a folyami 
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6 lapiperc 8 600x600 dpi 

csak festékpatron cserét igényel 
opcionális Post Script II emuláció 
lapadagoló 


18 lapiperc e. 


számos emuláció 
bpcionális 250 lapos ! 


28 lapíperc 


RENDKÍVÜL ALACSONY ÜZEMELTETÉSI KÖLTSÉG 


Fellendülés előtti a piac 


Eddig énékesített fizetőtermináljainak kar 
bantartására, és a későbbiekben az sutort- 
ráriós eljárások vezérlésére Cardhost ne- 
vú, általuk fejlesztett rendszert üzemeltet 
a CardNet Rt, Cégükről és a piacról Gear 
lambos Katalin igazgató; a rendszerről 
Menich Péter, a szoltverosztály vezetője 
beszélt lapunknak. 

Amint azt az igazgatónótől megtudtuk, 
részvénytársaságuk 1992-ben. alakult, a 
hítelkártyarelfogadist lehetővé tevő ter 
minálok, illetve a terminálok köré építen 
dő alkalmazások értékesítése céljából Az 
elmúlt őt év alatt negyvenszázalékos pia: 
ci részesedést sikerült szerezniük; ebben 
kerben jelentős szerepet játszott az er- 
ce a maci szegmensre összpontosító. bel- 
ső szoftverfejlesztő bázisuk. Az igazgató- 
nő véleménye szerint a lassan meginduló 
POS-piaci fellendülés első eredményei a 
bankok egymás közötti versenyének kő. 
szönhető, az APEH által tavaly nyújtott 
kedvezménnyel vásárolt terminálok szá- 
ma nem volt meghatározó. 

Elképzelhető, hogy a kereskedők még 
nem érezték a POS-berubázás előnyét, 


mert az számukra eddig csak pénzbe ke- 
rült; az általánosságban ígaz, hogy csák 
akkor érzik majd. érintettnek. magukat, 
amikor vevőik elhagyják őket a kártyás 
fizetési lehetőség hiánya miatt. Az elmúlt 
év végén mintegy 12-15 ezer terminál mű: 
ködött a piacon, idén pedig mindenki ri- 
dikális növekedést vár. Összességében t0- 
vábbi 20 ezer terminál értékesítése vártutó, 
de nagy számban még mindig a bankok 
fognak POS terminált vásárolni. 

Menich — a CardHostot ismertelve — 
először a műkékltető környezetről szólt. A 
€-ben fejlesztett, Oracle alapú rendszer 
egy HP K9000-es kétprocesszorós szer- 
veren üzemel, és nagyjából őtezer termi- 
nál felügyeletét, illetve szoftverkarban- 
tartását látja el. Alkalmas a bankoktól ér- 
kező tiltólisták kezelésére és továbbkül- 
désére, a tranzakciók begyűjtésére (erre a 
VISA specifikációjának megfelelő MDC 
II protokollt használják), valamint a kű- 
lönböző szempontok szerinti, napi forga- 
lom összesítésére. 

Most van fejlesztés alatt az az autori- 
zációs kapcsolómodul, amely a terminás 


Tiszta Forrásból 


Történetének 
xvaly a Montana, 
Szajbély Gy g 
múlt évben kialakult az rt.-s struktúra, 
lönvált az elnök és a vezérigazgató 
személye, stabilizálódott a személyi ál 
lomány. Bevételük elérte a 2.5 milliárd 
forintot, s ezzel az eredménnyel meg; 
duplázták a korábbi Montana-kft.-k 
konszolidált forgalmát. 1997-ben 4 
millió márka fölötti exportot ís produ 
a cégcsoport forgalma 


eresebb évét zárta 
állapította meg 


vezéri 


milliárd forintot. 
alan területen meg: 
bevételüket. A Manta 
na jójának a Compag számít: 
az ilyen márká mékek forgalma 
ékben növekedett 


ontosított köz 


mpag Mar 


aru öbb mint 40 százalékos ár. 
hevét évét. 

Szajbély György megjegyezte, hogy 
nnel jelentősebb mértékben nőttek a 


bevételek az adatvédelem és a komm 
nikáció terűletén, ábbá a Scala és a 
apcsolódó konzultáció énéke. 
sútésében. Adatvédelmi fronton sak kis 
projektet mondhattak magukénak: el- 
jdütt 2 MonSave és a MonLock 
dmazása, és megjelentek a kor- 

ati vevők ís. A kommunikáció 
területéről a Mol-, az Agrárkamara- és 
a Zalakerámia-projekteker emelte ki a 
vezérigazgató. A Scala világához kap. 
csolódóun Kelet-Közép-Európa eddigi 
legnagyobb Scala vezetői információs 
rendszerének, valamint a hozzá tarozó 
kommunikácós rendszernek a kiépítése 
fúződött a Montana nevéhez. 

ldei terveikról a vezérigazgató el 
mondta. hogy 400 millió forintos ren. 
úziésállományi hoztak át tavalyról, s 
30 százalékos növekedést szeretnének 


elérni. Továbbra ís meg kívánják tarta. 

ni vezető szerepüket a Compag-értéke- 
sítés területén, de azt még nem látják 
pontosan, hogy a Compag- Digital fú- ) 
716 milyen hatást gyakorol e tevékeny- ] 
ségükre. Másik stratégiai területüknek 

a konzultációt, a szoftvereket és a Scá- 
ta-vonalat tekintik. 

Már az idei év eredményének számít, 
hogy januárban rendszerintegrációs és 
szerviztevékenységükre megszerezték 
az ISO 9002-es minősítést. Ugyancsak 
januárban többségi tulajdont (61 száza. 
lékot) szereztek a Forrás integrált válla. 

arirányítási rendszert fejlesztő és for. 

di Griff Kft.-ben. Tulaj- 
donképpen egy termékfejlesztő stábot 
vettek meg. amelynek tagjai SOL-kör: 
nyezetben, Css.ban profik, és komoly 
ismereteik vannak Sybase-ben, Oracle 
ben, illetve Microsoft SOL-ben. 

Szajbély György a Forrás pozícióját 
a Scala alá belyezi, s potenciális kor 
mányzati szoftverek tartja. tekintettel 
arra, hogy a Forrást több mint 50 költ 
ségvetési intézményben, polgármesteri 
hivatalban, egy sor minisztériumban, 
valamint a MEH-ben ís használják 

Összességében 350-nél több ügyfele 
van a Forrásnak, amelyet közel 10 ez- 
ren használnak. Folytatják a mintegy 
150 mérnökévnyi fejlesztést, hogy egy 
speciálisan magyar kormányzati szoft- 
vert hozzanak létre belőle. Éppen ezért 
a fejlesztőcsapat létszámát szeretnék 
megduplázni. Azt tervezik, hogy a ha / 
gyományos szoftverexportot összekö. 
tik a Griff-beti tevékenységgel, és kül- 
ső vállalkozóként kívánnak hazahozni 
szoftverfejlesztési projekteket. Össze 
költözik a szegedi Montana-íroda a 
Grift-fel. amú irányváltást ís jelent, hí- 
szen az utóbbi cégben igen tekintélyes 
létszámú fejlesztőgárda dolgozik. 


Sziebig Andrea 


SS ee 


loktól beérkező tranzakciókat továbbítja 
a kártyakibocsátó bank felé. (Jelenleg 
ugyanis a POS-nek két géppel kell kap- 


ci állnia.) Idén mindenképpen el; 
kezdik az új változat de á 
hostgépben működő szoftver ratípus- 


tól, illetve a banktól függően adott ösze 
szeghatár alatt már most is engedélyt ad- 
hat a vásárlásra. De az esetlegesen szük- 


séges PIN-kődellenőrzés minden csetbeg 
euntakm forgalomról szólva, M. 

gül a forgal vá, Met 
egy adatot közölt: két bankkal állnak jeg 
csolatban, és havonta közel 60 ezer 
tranzakció megy ál a rendszerükön, 
cc szám erőteljes növekedését várják, 


Révész Gábor 


] — MT-System Kft.) 
Rendőrség, VPOP, 
kórházak 


Közel 300 millió forintos forgalommal, 
és21-22 millió forint közötti nyereséggel 
zárta az elmúlt évet az MT-System Kft. A 
Műszertechnika Holding saját tulajdonú 
teányvállalata 1996-ban kezdte meg mű- 
ködését, bevételeinek 60 százaléka érték- 
hozzáadásból — szakértésből, rendszerin- 
tegrációból — származik. hallottuk Lere- 
nyei József ügyvezető igazgatótól. 
Tavalyi . legnagyobb munkájukat az 
ORFK Teve utcai székházának ügyelet- 
irányítási rendszere jelentette. A szep- 
temberre befejezett, 70-80 millió forint 
értékű projektben a 107-es sürgősségi 
számra befutó hívások kezelését — beje- 
lentési űrlapok kitöltését, dokumentálását 
— támogató informatikai rendszert készí- 
tették el. A számítógéppel integrált tele- 
fonrendszerben Lucent Definity  alköz- 
pontokat és Olivetti PC-ket használtak 
fel. A rendőri intézkedések gépesítése, az 
erőforrás-gazdálkodási rendszer kialakí- 
tása 1998-ra maradt, a munkára az MT- 
System mellett többen is jelentkeztek. 
Még 1996-ról nyúlt át 1997-re, sőt 


1998-ra az UNCTAD által kifejlesztett, és 
a VPOP-nek is rendelkezésére bocsátott 
Asycudat vámügyi informatikai rendszer: 
nek a magyarországi viszonylatókhoz il. 
lesztése, tesztelése, valamint a próbaüze- 
me. Az MT-System a francia Cesin cég- 
gel együtt külső korizultánsként vesz részt 
a projektben. 

Tavaly ősszel kezdett el foglalkozni az 
MT:System a kórházi informatikával, Kór- 
házvezetést támogató informatikai rend- 
szerek megvalósítására kiírt világbanki 
tenderekhez készítettek rendszerterveket 
a fővárosi Szent János Kórház és a debre- 
ceni Kenézy Gyula Kórház számára. Az 
elkészített anyagok alapján mindkét in- 
tézmény elnyerte a megpályázott pénz- 
összeget. 

Ez év tavaszán várhatóan folytatódnak 
az egészségügyi projektek. Letenyei Jó- 
zsef felhívta a figyelmet arra, hogy a vi- 
lágbanki tenderek alapfeltételként kötik 
ki az európai egészségügyi szabványok 
teljesítését, d 


Erősítés a 


kiadvány- 


szerkesztő-piacon 


A közelmúltban kapta meg az Apple-kép- 
viselettől a közvetlen viszonteladói címet 
a Mikropro. Ez alkalomból, valamint a 
grafikus piac számára kínált perifériák 
bemutatására szervezett a cég nyílt napot 
február 17-én. 

Amint azt Morváth János, a területért 
felelős értékesítési igazgató elmondta, ta- 
valyi 1.2 milliárd forintos forgalmuknak 
mintegy 40 százaléka származott a gra- 
fikai munkákhoz használatos perifériák 
eladásából, és a rendszerintegrációs üz- 
tetágukat ennek a területnek az erősítése 
érdekében bővítették az Apple gépeinek 
Integrált énékesítésével, 

Perifériapiaci újdonságuk a Minolta Jé- 
zernyomtatók forgalmazása, amelyre ja- 
nuár eleje óta van szerződésük. A cég ter- 
mékei közül számukra a legfontosabb a 


tagjai Tap/perc 
ségű, 1200 dpi felbontású modell a leg- 
erősebb, a színes modell felbontása pedig 
600 ápi. sebessége 3 lapypere. 
Hagyományos partnerük a Microtek, 
amely a közelmúltban újította meg kép- 
beolvasó-családját. Az új modellek közül 


a ScanMaker-soroznt emelhető ki, amely 
nek legerősebb tagja, a ScanMaker 5-ős 
10005-2000 dpi-s gpiikai és 8000 dpi-s in 
terpolált felbontású, át: és ránézet erede- 
tik beolvasára egyaránt alkalmas, és egy" 
menetes üzemmódjában színenként 12 bí- 
tes feldolgozással működik. 

Digitális kameraújdonságuk a Kodak 
DC210 Zoom, amelynek CCD felbontása 
1 megapixel, tárolási kapacitása pedíg — a 
tömörítési aránytól és a felbontástól füg- 
gően - 16-60 kép egy 4 magabájtos me- 
móriakártyán. LCD kijelzője 46 millimé- 
teres TFT képernyő, amely képnézésre és 
szerkesztésre egyaránt alkalmas. Szintén 
már régebben foglalkozik a Mikropo a 
Wacom rajz. és digitalizálótábláinak érté- 
kesítésével: új termék a PenPartner, ez a 
modell a kisebb érzéketőterületen ís dol- 
"gozni tudók számára készült, mivel az ak- 
1ív zóna 96x1I28 milliméter. 

Végül néhány szó magáról a bemutatott 

1 a demonstrációkra a G3-as 
használták, 
megahertzes 


surosar keároggckó rrdál 
amelynek processzora 
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technológiák, és a Symantec straté- 
giája. Az alábbiakban ennek a be- 
szélgetésnek a föbb gondolatait 1s- 
mertetjük. 


ovábbra is fenyegetést jelentenek a 
Tess — kezdte Eubanks, Ennek oka, 

hogy mindíg lesznek emberek, akik 
tosszíndulatú, a számítógépekben kárt oko- 
26 programokat akarnak és tudnak írni. 
Az idő múlásával a probléma nemhogy 
oldódna, inkább súlyosbodik — mégpedig 
két okból. Egyrészt mind többen hallanak 
a vírusokról, és ez sokakat arra ösztönöz, 
hogy ők is kipróbálják tehetségüket a ví- 
rusok írásában. Másrészt, és ez a fonto- 
sabb ok: egyre több a felhasználói alkal- 


Új módszer vírusok ellen 


mazás, és ezekre könnyebb vírusokat írnú, 
mini az operációs rendszerre. 

Van viszont ellenszer: a víruskereső és 
vírusírtó programok. Olyan sokam olyan 
sokféle vírust írtak már, hogy az ellenük 
védekező szoftverek kifejlesztése és gyár- 
tása többmilliárdos úzletág lett. Erre le- 
het azt mondani, hogy ez a Gymantecnek 
csak jó — ismerte el Eubanks —, hiszen mi- 
nél több a vínus, annál több víruskeresőre 
van szükség. Ez valamennyire így ís van. 


hiszen a S - És nyercség- 
orientált cég. Ugyi korántsem je- 
lenti azt, bátorítanák az újabb és 


vi hogy 
újabb vírusok írását és H V 
hogy nagyobb legyen a bevételük. 
Jóllehet ezen a piacon magyon erős a 
verseny, a vetélytársak együttműkördnek, 
amikor új vírusok elleni küzdelemről van 
szó. Akármelyikük jut először egy vírus 


a személyi 


A nagyközönség előtt a CeBIT-en fog- 
ju bemutatni személyi hírközpontjár a 
Nokia. Új terméke monitor, videoka- 
mera, ISDN telefon és audiorészek 
(mikrofon, erősítő és hangszórók) há- 
zasságából született. Az újdonság eb- 
ben a telefon, hisz a többit már eddig ís 
bezsúfolták egy egységbe; (A számító- 
gép még nem költözött bele.) 

Már eddig ís voltak olyan progra- 
mok, amelyek egy multimédiás moni- 
torral már kihangosítós telefonálásra ís 
alkalmassá tették a számítógépet. Egy- 
személyes. irodában,  noteszgépekben 
(ha például szállodában vagyunk) ez jó 
megoldás, de a nagytermes rendszerű 
irodákban a módszer használhatatlan. 
ezért logikus lépésnek tűnik a telefon: 
kagyló felakasztása a monitorra: az 
asztalon így több helyünk marad, 

Maga a monitor IZ80x1024-es fel 
bontású. R5 hertzes képfrissítés mel; 
let, A felbonrás csökkentésével a kép. 
frissírés, 150 hertzig növelherő. A 17 
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hírközpont 


hüvelykes képernyő mellett két 5 wat- 
1os hangszórót helyeztek el, ezeket 3 
wattos erősítő táplálja, Az audiorend- 
szerben ezen kívül egy 6 wattos mély- 
hangerősítő is dolgozik: ez vezéri a 10 
wattos mélysugárzót. 

A monitort a Nokia Navy Keynek 
nevezett tekerógombbal lehet beállíta- 
ni; mindössze egy nyomás, és elővillan 
a képernyőn a menü, a kiválasztás a te 
kerővel történik, Majd egy újabb nyo- 
mással kiválasztjuk, tekeréssel beállít- / 
juk. és egy utolsó nyomással elfogad: 
tatjuk az új beállítást i 
udvalevőleg a monitor képe a kép. 
csövön és az elektronikán múlik. A! 
képcső a frappáns nevő Nokia Costing 
bevonat segítségével csökkenti mini. 
málisra a képernyón látható fényvisz- 
szavetődéseket. A képcső és az elekt 
ronika alacsony sugárzású. ezért a mo- 
nítor teljesíti a TCO "95-ös környezet 
védelmi előírást 
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birtokába, mindig átadja azi a többiek 
nek, hogy azok is gyorsan felkészíthessék 
termékeiket az ellene való hpergag A vé- 
dekezésre. A Symantec például az Excel 
makrovírus első példányát is legnagyobb 
Piaci ellenfelétől kapta meg. 

Milyen trendeket lehet felfedezni a vá 
muskeresők piacán? A vállalatoknál többé 
már nem kérdés, hogy akarnak-e vírus- 
ölőt, mert ezi már eldöntötték: a fontos 
az, hogy mennyire felügyelhető, milyen 
könnyén kezelhető az adott szoftver. Ez 
az s terület, ahol a különféle víruskereső 
programok eltérnek egymástól. mert — a 
közhiedelemmel ellentétben — korántsem 
egyformák. Egy nagy szervezetnél, abol 

számítástechnikát alkalmaznak. 
igazából az a legfontosabb. hogy egysé- 
ges arciútektúrát, egymásra épülő prog- 
ramot kapjanak minden hardverplatform- 
jukm és -eszközükre, A vírusdefiníciók- 
nak a vállalat minden részében egyfor- 
mán működniük kell, és ez az a pont, ahol 
a Symamcc előnyben van vetélytársarval 
szemben — állítja Eubanks. 

Még egy lényeges szempontra figyelnek 
a nagyvállalatok: hogyan tudja szonosíta- 
ni a víruskereső a mindaddig ismeretlen 
vírusokat. azokat, amelyek nem szerepel 
nek a definícióban. Itt jut szerephez egy 
6. heurisztikus technológia, art tréfásan 
vérebnek szoktak nevezni; ez működésük. 
tevékenységük alapján igyekszik megta: 


lálni a vírusokat. Mindez azért nagyon 
fontos, mert a makrovírusok. amelyek mo 
már a legelterjedtebb fajrát képviselik. 
igen könnyen, akár véletlenül ís mutál 

hatók, szemben a komoly" vírusokkal, 

amelyeket egyáltalán nem egyszerű meg 

ím. Bár a vérebtechnológia rendkívül 
hasznos, önmagában mégsem nyújt száz- 
százalékos biztonságot (körülbelül a víru- 
sok 90 százalékát találja meg), ismerte el 
a vezérigazgató, ezért meg kell órizmi a 
vírusdefiníciókat ís. 

Manapság már az egyéni felhasználók 
többségénél is működik víruskereső. még 
ha nem ís mindenki fizetett érte. lt sem 
az a lényeg azonban, hogy legyen vírus 
kercső, hanem hogy azt rendszeresen és 
gyakran frissítsék. Ebben a piaci szeg 
mensben ez a megkülönböztető tényczó a 
gyártók között: ki mennyiért és hogyan 
kínálja a frissítéseket. mennyire egyszerű 
azokat beszerezni és telepíteni. Egyéb te- 
kintetben (például a hatékonyság terén) 
sokkal kisebb a különbség az egyes szoft. 
verek között. Létezik egy hívatalos lista a 
vírusokról: a kereskedelmi forgalomban 
kapható vírusírtók ezeknek gyakorlatilag 
100 százalékát megtalálják és kívédik 
Egyébként nagyon sok vínus csak a labo- 
ratóriumokban létezik, ezért ellenük tulaj- 
donképpen csak elméleti védekezést kell 
nyújtani. 


Schopp Attila 


Hosszú távú stratégia: 
PCI busz 


Sajtótájékoztatón mutatta be Fischer Erik 
a Sun Magyarország rendszermémöke 
cége legújabb, StorAge elnevezésű hát 
tértárrendszereit és legújabb munkaállo- 
másait. Állítása szerint a most piacra kerü. 
lő Darwin-sorozattal a Sun újradefiniálta 
a szetnélyi munkaállomás fogalmát: nagy 
teljesítményű asztali gépei PC-áron nyúj. 
tanak UNIX teljesítményt. 

Mint elmondta, az Ultra 5 és Ultra 10 
asztali gépekből álló. PCI alapú Darwin. 
sorozatot azoknak szánják. akik PC-árú, 
PC-s alkalmazásokkal kompatibilis rend- 
szert igényelnek. de nagyobb teljesít 


ményre vágynak, mint amilyet a Win 
dows NT-s gépek nyújtani tudnak. Ezzel 
a sorozattal elsősorban a CAD-es és a 
multimédia piacot kívánja támadni a Sun. 
A kifutó Sun-modellekről pedig frissító- 
programok teszik lehetővé az áttérést 

Fischer Erik jelezte. hogy a Darwin-so. 
rozatban megjelenik majd egy kis sz 
de a Sun-kiszolgálók várhatóan még 
y évig nem változnak nagymértékbe 
Döntő változás csak akkor következik be 
a szerveríronton, hu majd ott ís áttémek 
PCI buszra 


Sz. A 


Számítástechnika 
a rádióban 

Ha kedd, akkor Számítástechnika. $ mostantól: ha szerda, ak- 
kor is itástechnika. Mégpedig az elektronikus médiában, 
közelebbről a tőfi Rádióban. Egészen pontasan este 7-től fél 

58-ig. Egy egész éven ár, minden szerda este. 
uúl rehár nemcsak Írott formában tájékozódhatnak a 
kedves Olvasók az informatika legfrissebb bejelentéseíről, ese- 
riről, hanem a Petőfi Rádióban, újságunk műsorából is, 
iden adás a Számítástechnika a heti száma alapján ké- 
szúl. annak rádiós változata lesz. Mondanivalónkat lényegesen 
abb. kötetlenebb formában ültetjük ár rádiós nyelvre, 
nem a bitek-bájtok szintjén kívánunk szólni a Hallgatók; 


A műsorban az informatikai újdonságok mellett lesz játék 
eményekért, interjúk ismert emberekkel arról, hogy 


tóság telefonon hozzá: 


álhat az adás témájához, 


hívásait ndég fogadja majd. 


ől átl. Minden alkalom- 

égy vendéget a Petőfi Rádió stüdiójába 

on a héten milyen fontos bejelentés hangzott 

esemény zajlott itthon vagy a nagyvilág- 

ban tőfordulhat, hogy a stúdióvendéget az aktuális lap- 

nagyobb lélegzetű összeállítás vagy mel: 

tő — Szilágyi Ár- 

ajd, hogy miről lehet fag. 

tallgatók kérdéseire 

technikában megje- 

ünösen igaz A 
cimű rovatra: ebben informatikai új- 

Rádió szertesztőjével. AL 

unk be. 5 a terület egy elis- 


Valameni 


uk meg. A műsorve: 


iányzik majd a ját 
gató kap valamilyen értékes nye. 
rést vagy az adás 


van ismert közéleti személyi 
solatba kerültek az informariká. 
bbijukról. 

jelemeként pedig a Számítástechnikában publi- 
ormatikai aktualitásolt között tallózunk a műsor ri- 
rével, Sánta Andrással. Általában 3-4 témát emelünk ki az 
általunk közzétett hírözönből, s azt interjű formában, szaba. 
dabban, hártérinformációkke 

Mindvéi 


eket, ai 


tarjuk őker erről a 


öfi Rádió-beli műsor között meglegyen a kap. 
ik 6. oldalán ezentúl találni fognak 


ző adás stúdióvendégét, s rö. 
1 láző heti műsorban mik voltak a 
Imasabb hallgatói kérdések, összefoglaljuk az adás stú 
vendége és a riporterűnk közötti beszélgetés lényegét, s al: 

ként az éppen megszólaltatott ismert személyiséggel ké- 
szúlt interjúból is adunk egy dióhéjba férő összefoglalót, 

Profi rádiósok gondoskodnak róla, hogy összeállításunkból 
han élvezhető, jó adás kerekedjék- a Petőfi Rádió műsor 
ezetője éz a műsor ripartere, aki elképzeléseinket tefordítja 

rádiás nyelvre. és velünk szerkeszti a műsort. 

A Petőfi Rádiót persze többen hallgatják, mínt ahányan a 
Számítástechnikát olvassák, s ettől azt reméljük, hogy a ma az 
egész országban fogható adó révén újságunk iránt egyre több, 
számítástechnikával hozzáértőként foglalkozó hallgató fog ér- ! 
deklődni. És nem csak 6k: mível az utóbbi évek tanúsága sze- 
rint jószerivet nincs az élemek olyan területe, ahová ne hatolt 
volna be az informatika, azért a vele kezdetben felhasználói 
szinten foglalkozók egy része óhatatlanul értő szakemberré vá- 
tik, azaz olyasvalakívé, akinek - szándékaink szerint — a Számf- 
tástechnikát írjuk 


Szíebig Andrea 


IVSZ-közgyűlés 


Sikeres év után 


Február 18-án a MTESZ szék- 
házában tartotta éves közgyűlé- 
sét az Informatikai Vállalkozók 
Szövetsége. A kétszáz tagválla- 
latot magában foglaló szövetség 
elnöke, Gyurós Tibor beköszön- 
tőjében az elmúlt évet sikeres- 
nek nevezte, kiemelve, hogy 
az általános piacfejlődés mellett 
olyan beruházások jellemezték 
ezt az időszakot, mint az IBM 
vagy az Ericsson üzemnyitása, 
és sikerről szól a legújabb hír, a 
Nokia fejlesztőlaboratóriumának 
Budapestre telepítése is. Társa- 
dalmi értelemben is fejlődött a 
hazai informatika világa: meg- 
alakult a Vezető Informatikusok 
Szövetsége, valamint az Infor- 
matikai Érdekegyeztető Fórum, 
Így az állami és a társadalmi 
szféra kapcsolatrendszere teljes- 
sé vált. Gyurós idei legfontosabb 
feladatuknak a szakma gazdasá- 
gi érdekvédelmének további erő- 

és ezzel összefüggésben 
özórendszer. finomítá- 
sában való részvételt jelölte meg. 


Ezt követően Kiss Elemér, u 
Miniszterelnöki Hívatal államtit- 
kára szólt a résztvevőkhöz. Vé- 
leménye szerint folytatódott a 
gazdasági klíma általános javu- 
lása, amely most már minőségi 
lépést jelentett a fejlődésben, Ki- 
emelte, hogy ma a gazdaság 
egyetlen szereplője sem állíthat- 
ja le informatikai fejlesztéseit, 
mert ezzel veszítene pozíciójá- 
ból, a kormányzat pedig 1998- 
ban és az azt követő években 
nagymértékű fejlesztéseivel kí- 
ván az eddigieknél erősebb piaci 
szereplővé válni. 

Ez utóbbi adódik az eddigi fej- 
lesztési lemaradások felszámolá- 
sának igényéből, és a nemzetkö- 
zi kapcsolatok követelményeiből 
is, mivel az országnak eleget kell 
tennie a küszöbön álló NATO-, 
illetve az EU-csatlakozás infor- 
martikni igényeinek. A MEH és a 
szövetség közötti együttműkö- 
dést az államtitkár példásnak mi- 
nősítette, a két legfontosabbként 
a törvény- és jogszabály-előké- 


Cél: szoftver- és hálózati 


Tavaly meglehetősen nagy vál- 
tozáson ment keresztül a hazai 
disztribúciós piac. Csáki Attila, a 
Walton Kft. ügyvezető igazgató- 
ja szerint kezd letisztulni az ín- 
formációtechnológiai piac ezen 
szegmense, ahol a Walton Kft. az 
első öt közé tornázta fel magát. 

Az ügyvezető elmondta, hogy 
az elmúlt évben 2.8 milliárd dol- 
láros árbevételt értek el, s ezzel 
megduplázták az azt megelőző 
év forgalmát. Csáki szerint Ma- 
gyarországon a Walton a legna- 
gyobb  szoftverdisztribútor,  hi- 
szen több mint 2 milliárd forint 
volt a szoftver-nagykereskede- 
lemből származó bevételük. A 
Lotus-, Symantec- és Novell-ter- 
mékek forgalmazásában piacve- 
zetők. az utóbbiban a piac 65 
százalékát mondják magukénak. 
Microsoft-szoftverek nagykeres- 
kedelmében 17 százalékról 40 
százalékra növelték piaci része- 
sedésüket, s így az első helyezett 
Microsoft-nagykereskedő sarká- 
ban vannak. Ugyancsak sikernek 
könyvelik el, hogy Cisco-termé- 
ekből forgalmukat meghárom- 
szorozták, s ezzel a Cisco-piac 
nagyobbik részét vallhatják ma. 
gukénak. 

Termékstruktúrájukat folyama- 
tosan alakították át, felhagytak 
néhány termék nagykereskedel- 
mével, s kizárólag disztribúciós 


a gyártókkal tartják a kapcso- 
latot, Viszonteladóik többsége 

de van két vidéki 
"Walton-iroda is, amelyek közül a 
fél éve fennálló pécsi képviselet 
40 millió forinttal, a szegedi íro- 


da pedig 100 millió forinttal já- 
rult hozzá a Walton Kft. összför- 
galmához. 

Az idei tervekre áttérve Csáki 
Attila közölte, hogy 4 milliárd 
forintos árbevétel elérését tűzték 
ki célul, amellyel mindenképpen 
az első öt disztribútor között 
akarnak maradni, de szeretnének 
dobogós helyre felkerülni. Mint 
mondta: a Novell NetWare-t, a 
Windows NT-t úgyis megvásá- 
rolják tőlük partnereik, akkor 


szítési munkát, valamint a köz. 
beszerzések szabályrendszerének 
kialakításában való közös tevé. 
kenykedést emelve ki. Ugyan. 
ís a kormányzat számára nem el. 
képzelhető olyan megalapozot 
jogszabály, amely ne venné fi. 
gyelembe a gyakorlati tapaszta- 
latokat, és a szövetség ezt köz. 
vetítve, bizonyos tekintetben be. 
folyásolhatja a jogszabályok tar- 
talmát is — tette hozzá. 

Végül az ez évi legfontosabb 
együttműködési feladatok közül 
az informatikai törvényt, a 2000. 
es esztendőre való informatikai 
felkészülést, valamint a szakem- 
berképzés és -továbbképzés prog- 
ramjának megalkotását emelte ki. 

A közgyűlés végén sor került az 
TVSZ elnökségének újraválasz- 
tására; az elnökségi tagok a sza- 
kosztályok vezetői; Csányi Ist- 
vánné, Beck György, Reszler 
Ákos, Szász Péter lettek, az el- 
nök a tavaly három évre megvá- 
lasztott Gyurás Tibor. 

Révész Gábor 


disztribúció 


miért ne szerezhetnék be ugyan- 


Épp ezért döntöttek úgy, hogy 
— a korábbi waltonos hálózati 
kultúrától nem idegen módon - 
szoftver- és hálózati disztribútor 
céggé kívánnak válni, Ennek 
szellemében máris 3Com-diszt- 
ribútorrá váltak, de tárgyalásokat 
folytatnak más gyártók hálóza- 
ti termékeinek képviseletéről is. 


Sziebig Andrea 


múlt heti adás az IBM Magyaroszág 
vezérigazgatója. Horváth Róbertköz- 


reműködésével az intemet és az e-busíness 
étágát járta körül 

Horváth úr elmondta, hogy az IBM számára 
Stratégiai fontosságú az e-business. A vállala- 
tok többségének ugyani; már volt belső intor- 
matikai rendszere és adatbázisa, amikor meg. 
jelent az íntomet, ami lehetővé leszi ezen 
rendszerek összekapcsolását. és az intormá- 
dóáramiást. A cégek viágszarte keresik a 
módját. hogyan kapcsolhatnák össze belső ir. 
formatikai rendszerüket az internettel. Az IBM, 
4 Lotus és üzet partnereik az gyen váltalato- 
kat vagítk. hogy biztorságosan légrehozhás- 
Sák a kapcsolatot, ami embereket köt össze 
"vállalaton beli és kivül, és ami lehetővé tsz) 
Számára, hogy indormácsóhoz jussanak, Tulaj. akit a PC-k jövőjéről kérdez majd a 
dorképpen ez az ebutness, melynek eső. porter 


Gordon neszt a fele kzertés elnök-ve- 
zérigazgatója JLOLSZÁ 


£on járt (a fészvételével folyt sajtóbeszél- 


getésről az 5. oldalon számolunk be olva- 
sóinknak), Itt most a sajtó utá. 
ni személyes eszmecserét adjuk 


Gordon Eubanks 


—Mi a célja az őn magyarországi láto- 
gatásának? 

— Tudja, minden negyedévben ellátogi 
tok Európába, ahol a helyi vezetők ismer- 
tetik velem az európai helyzetet, az itteni 
ügyeket. Beszélnek a vásárlókról, a. mun- 
katársakról, a stratégiájukról, Most felke- 
restem Közép-Európát is, hogy személye- 
sen megismerjem az itteni helyzetet, hogy 
ne csak az amerikai előítéleteim vezes- 
senek az értékelésben. Vagyis elsősorban 
azért jöttem, hogy ismerkedjek. Másod- 
sorban szeretnék segíteni a Közép-Euró- 
pával foglalkozó csapatnak, hogy megis- 
merhessék, megérthessék a vállalat st 
tégiáját; s harmadsorban így tudok rájöi 
ni arra, mit is kellene másképp csinálni 
a központban, Kaliforniában ahhoz, hogy 
íttis jobban menjenek a dolgok. 

Ma például találkoztam egy igen nagy 
bank igen magas beosztásban lévő veze- 
tőjével. Ő mondta nekem: Tudja, amikor 
egy amerikai idejön, azt hiszi, hogy még 
mindig kést tartunk a fogunk között, el- 
maradottak vagyunk, és azt sem tudjuk. 
mit csinálunk. És tulajdonképpen igaza 
van, pedig a valóság egészen másmilyen, 
mint az amerikai közhiedelern. Nagyon 
jól fejlett, a technológiákat ismerő orszá- 
£ot ismerhettem még, amelyben ugyan- 
azok a kérdések foglalkoztatják az em- 
bereket, mint a röbbi országban. Nagyon 
Sokat tanultam a látogatásom során. 


ARIAS nem minden 


ilyennek látja a közép-európai, és 


ségek vannak ítt, az lelkesek, a 
apály con A borászat zá o zzátáaál 


SZHogyar KARIKA kgéy melyik orsúk 
sokban és mikor nyitnak közvetlen képvis 
eletet: 


egy ország 
tását, amelynek nem helyben van a köz- 
at KSE KE Záése 


yítja Hogy 
példát említsek: két éve kezdtünk el 
komolyabban foglalkozni Dél-Amoriká- 
val. Eleinte alíg pár ember törődött a tér- 
séggel, Dél-Kaliforniából, most viszont 
már helyi irodánk van Mexikóban, Brazí- 
liában, nemrég nyitottuk meg az argenti- 
nai képviseletet, és idén lesz még másik 
kzzeli is. Most már mintegy 12-14 munka- 
azon a piacon, amely 
kézredlt akkora forgalmat jelent, mint 
Közép-Európa, 

—Ez aztejelenti, hogy a jövőben ítt is 
közvetlenül megjelenik a Symantec? 

—Hát hogyne! A piac fejlődik, ezért 
lesz helyi képviseletünk; csupán ennek 
pontos ideje kétséges. Jelenleg Műnchen- 
ből jobban ki tudjuk szolgálni ezt a pi 
cot, mert ott már rendelkezésre áll az inf. 
rastruktúra, az irodák. a hálózat, minden. 
Ha most arra költjük a pénzt, hogy Ma- 
gyarországon ís kiépítsük ezt az infra- 
struktúrát, akkor igazából nem a piacba 
fektetünk be pénzt. Ha most épületet bér- 
(ünk, telefonvonalakar igénylünk és háló. 
zatot telepítünk, akkor tulajdonképpen 
semmivel nem segítettük a piac fejlődé- 
sét. Ezért onnan indítjuk el a hadművele- 
teket, ahol mindez már adott, és olyan 
munkatársakat veszünk fel, akiknek nagy 
tapasztalatuk van ezen a piacon. hisznek 
a piacban, és ismerik azt, 

— Korábban említette, hogy a kommunt- 
káció és a számítástechnika összeölvadá- 
sa új lehetőségeket teremt, Hogyan akar. 
ja a Symantec ezeket a lehetőségeket kí- 
használni? 

—Van egy külön üzleti részlegünk. 
amely kimondottan erre a piacra összpon- 
tosít. Ezt mi a mobil felhasználó piacának 
nevezzük: az átlagos felhasználónak cb- 


hetővé teszik az otthoni iroda valóban ha- 

4 vet oly országot. 
például an 

mint JEG sok alacsony té. 


települések általában nehéz helyzetben 
vánnak, bíszen onnan sokan a nagyváro- 
sokba vándorolnak, mert ott gazdagab- 
bak a :, Biztos vagyok benne. 
hogy egyes vállalkozások rájönnek, ho- 
gyan lehet megfogni ezeket az embereket, 
eltátni őket jó munkalehetőségekkel. hogy 
a távolból ís dolgozhassanak. Ez például 
ik előnye a kétféle technológia ösz- 
szeolvadásának, A kisvárosoknak ugyan- 
ís számtalan előnyük ís van, de ezek el- 
törpülnek, ha a megélhetésről van szó. 
€z nem csupán Magyarország problémája 
lehet, hanem másoké is, többek között az 
Egyesült Államoké. Ahogy kiépülnek a 
távközlési hálózatok, és azokat integrál- 
ják a számítógépekkel, több választási le- 
hetőség nyílik meg az egyének előtt: dol- 
gozhatnak például otthon állandóan vagy 
idejük nagy részében. 

— Hadd kanyarodjak vissza még egy 
kérdés erejéig a délelőtti (sajtójbeszélge- 
tésre. Őszintén szólva nem kis meglepe- 
téssel hallottam, hogy a vírusírtók gyártói 
mindig és azonnai megosztják egymással 
az új vírusokra vonatkozó információkat 
A hagyományas gondolkodás azt diktál- 
ná, hogy minden cég tartsa meg magának 
a títköt, és fordítsa saját előnyére, ha egy 
szer ilyen éles a verseny. Miért nem így 
csinálják? 

— Mert úgy érzik, küldetésük van. Ilyet 
egyszerűen nem tesz meg az ember ebben 
az iparágban. Mi komolyan hisszük, hogy 
a vírusok ártalmasak: ez épp olyan volna. 
mintha egy orvos nem osztaná meg tu- 
Pasztalatait, kutatási eredményeit a többi 
orvossal. Persze ez utóbbi esetben komo- 
lyabb dologról van szó, de az alapelv 
úgyanaz: Mi nem ís mondunk csúnya dol. 
gokat a konkurenciáról, akármennyire is 
késhegyre menő versenyt vívunk egymás- 
sal. Tudom, nem ezt vámá az ember két 
riválistól, csakhogy ez a két rivális meg- 
egyezett abban, hogy a vásárló, azaz a fel- 
használó mindennél fontosabb. Szokatlan 
ugyan, mégis ez a helyzet. 


— Ha már a vírusokról beszélünk. azok- 
kal mi a helyzet, hogyan változtak az el 
7 Ké 


ma a ví- 


szen tudja. a makrovírusok hihetetlen 

áll. Ezeket könnyebb írni, 
így több ís akad belőlük. A rosszindula- 
tú vírusok aránya az összes vírus között 
csökken, de abszolút értékben igen nagy 
mértékben nőtt a számuk. Aztán az 15 le- 
het, hogy egy vagy két év múlva felbuk- 
kan valami, amiről korábban még csak 
nem is álmodtunk; amíg a számítógépe 
ket programozni lehet, mindig lesz olyan. 
aki igyekszik megtámadni őket 

— Kínál-e védelmet a Symantec más, a 
vírusotétól különböző támadás ellen? 

— Természetesen a védekezés a vállala- 
tok esetében nem kizárólag a vírustáma. 
dás elhárításából 4ll. A Symantec ennél 
sokkal szélesebb körű védelmet kíván 
nyújtani ügyfeleinek. Ezt leginkább part 
nerkapcsolatok révén teszi meg; saját ter- 
mékeit más gyártók vezető termékeivel 
íntegrálja. Vegyük például az Entrusttal 
való együttműködést: az ő védőgátját 
nyilvános és privát külcsű titkosítótech 
nológiáját, és menet közbeni állomány 
dolását ötvöztük saját víruskeresőnkkel 
A vírusok csak egyféle fenyegetést jelen. 
tenek a cégeknek; vannak más, legalább 
ennyire veszélyes fenyegetések is. amel; 
ellen védelmet kell nyújtamunk 

-A Mierosoft egyre több olyan segéd 
programot illeszt be operációs rendsze 
reibe, amely igazából a Symantec felség 
területe. Ugyanakkor nemrégiben arról ér 
tesülhettünk, hogy a Microsof 
Pro egyes elemeit beépíti az Out; 
Ezzel önök nem a konkurenciát segítik 

—Nem kell túldimenzionálni ezt az 
együttműködést: egyszerűen csak arról 
van szó. hogy a Microsoft megvásárolta 
egyes faxtechnológiáink licencét. Egyéb. 
ként nem hiszem. hogy konkurenciánk 
lenne a Microsoft, több okból sem. Egy 
részt az általunk kínált segédprogramok 
többet nyújtanak. mint azok, amelyeket a 
Microsoft a Windowszal integrál. más. 
részt számukra ez csak egy mellékes terü 
let. Nem mi jelentünk veszélyt a Micro- 
softra, vagy annak szoftvereire. Harmad- 
részt a Microsoft egyre kevesebb ilyen 
programot kínál operációs rendszereihez. 
ismét csak azért, mert nem ez a fő profilja 
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" WIN COMPUTER H4 ! ! Munkatársakat keresünk 
1 Címúnis 1067 Budapest, Szondi utes 14. 19 3D s játék 
ja I 
Í ! 
! ! fejlesztéséhez. 
Í enje tiara vótá TREE. Öitádtai tés 
AAA GÖVAL BAN, KARA, TAGTOSE e Ha meg tudod építeni egy dinoszaurusz 
] ? AARON OS MEGY ROMtENOK iráőtát 7 30-s modolljét a kevesebb mint) 
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5as a a [o stáse máá tmt ) )  hameg tudod rajzolni a töxtúráját, vagy." 
71 MI NED Pentium" II Í , fegotátzánós szanni nátaanealotó van tögtébaattÚ ha meg tudod animálni, és önálló, 
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CCB-ROM 
e S VA menkios KOLTEÜAK át 394, 300, A Medicina 2000 Poliklinikai és Szakorvosi Szövetség elnöksége 
ts (2120 Dunakeszi, Fő út 75-81., tel.: 06-27/341-600, fax: 06-27/341-241) 
pa felhívást intéz informatikai megoldást kínáló cégekhez 
1 (OEP és Népjóléti Micieznériun sea 1998 jánlasáíól bevezsátáte Kerdlá) szrlklága betegek sdésíünak 
kezelésére. Pályázhatnak 2z00 cégek, amelyek a feladatra teljeskörű megoldást tudnak elkészíteni. 


Az elbírálásra felkért független tanácsadói testület a következő szempontokat követi: 


" a megoldás komplesége, hálózan alkalmazhatóság. " az alkalmazott fejlesztő környezet korszerűsége 
(Novell vagy Windoun) 


Amig 
a késztet tart! 


vár. Hosszúsétatét 4-6 


az alkalmazott adatbázis-kezelő körszénűsége " a programcsomag orvosszakmai igényessége ] 
" a módosításokkal kapcsolatos rugalmzsság " a felkínált hardware eszközök 
" a felkínált járulékos szolgáltatások " árak, fizetési feltételek 


" kerexkedelmi feltételek " referenciák. 


A Szövetség elnöksége - vásárlási kötelezettség nélkül - a bíráló bizottság véleménye alapján 
tesz javaslatot járóbeteg szakellátást végző rendelések (ambulanciák, intézetek) részére. 


A pályázatok a Szövetség címére küldendők, a beadási határidő 1998. március 21. 
Medicina 2000 Poliklínikai és Szakorvosi Szövetség elnöksége 


TöS 


"sztsök 329- 2737, 329- 2738, ] 
sz szofly 329-2490, 329-3492 
sze FE Fax: 329-2720, 201-8619 / 
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Adatvédelmi és hálózat. 
felügyelő rendszerek 
egy fejlesztőtől! 


NET TOOLS", 


GAJUL TOTAL VINJÓ DÉLI 


xnetwork 


PGP ITAL EDMORK SEGUATT 


Hisáaba satvrerág üreset év 
ámpatt börgee hi 


TIKAVS Szágáttas 65 Tanácsát EI 


iőllltágat méne ér 1.4. 4 


Tate ÖboA AS á60m 


1 SMMFFGATOTAL METVAGFOL VISSBILÍTY TémoJgÁOS9AKB 
4.-szat eadípány te 


. s amivel szemmel tarthatja hálózatát! fentovtáfai ; 


10095-os külföldi tulajdonban lévő, 
piacvezető informatikai multinaconális cég keres 


Programozói 
(hivatkozás: 98 PG1) 
munkakörbe munkatársakat. 


A programozó modern 4GL fejlesztőkörnyezetben, miniszámítógépes és MS Windows: 
környezetben futó kllens-szervér alapú információs rendszert honosít. A rendszer a cég 
Ű egy új stratégiai terméke, amely honosítását a most induló új csapat végzi. A fejlesztő 
Ú/ angolnyelv-tudása szükséges ahhoz, hogy a honosítást megelőzően a reddezett 
megismerhesse. 


MEGJEL ÉN 


Kérjük, hogy pályázatát juttassa el az alábbi teletaxszámra: 251-1221 


Hívja az ingyenes zöld számot: 06 
; sa stgdleei Munkatársakat keresünk Keravill Rt. 
IDG REPRŐ 3D-s játék megvételre felajánlja 
tő HP 9000/800 
fejlesztéséhez. e eálogetáste gyi 

A es típusú számítógépét 
Szolgáltatásaink: h. 4 Ha meg tudod írni egy dír az alábbi kiépítésben 
MAC-en és PC-n készült PostScript munkák Nincs mugágálet 3D-s modelljét mozgat. 
bérlevílágítása (Selter Dolev 2501, a Netet b Ha nem csak programozni ti 
bérszkennetés (rosfleld Magnascan 280 ! di. F hanem tudod, hogy mitől jó egy játék 
saszrzetló s Ha őnálló, 
eszmegresze enfeevzegyínétt 8 - z kreativ PFOgTAMOZÓ vagy ő épölbenlás 
yoda kívítelozés. OC driver, HP UNIX 


Jelentkezz az alábbi c 
1537 Budapest 114, Pt. 
dípolírenédhu bonus a 


en 


Elektronika Mechanika 
Induktív Szerszám- 
elemek készítés 


Dinamikusan fejlődő iparvállalat felvételre keres 
9 gápászmérnőköket, technikusokat németnyelv-tudással elsősorban ük 
CNC-programozéó, illetve szerszámterverő (Pro.E) munkakörökbe 


§ Villamos. és informatikus 


pályakezdő mérnököket és gyakorlott villamosmérnököket sen 98 IDG Magyarországi i 


tudással, gyórtéberendezések és tesztelő rendszerek üzemeltetésére 

német és enge ámozására, részben KiÁldI beranlással Lapkiadó Kft 
: logisztikai, illetőleg adminisztratív zkt ji 

munkatársokot német- és angolnyelv-tudóssal peer mászteelengesérz re AN Cim: 1012 Budapest 


2600 Vác, Deákvéri fasor 16-18. 
16 Postafiók 386 


Bérezés megegyezés azeriot gú 5 a 
zz lárvány utca 1 ; 

LGÁLTATÓ KFT. E— DG ! 
ZOLLNER ELEKTRONIK VÁC GYÁRTÓ ÉS SZO! ! — I Postacím: 1537 Budapest. ! 
Tel.: (27) 317-586/126. m., (27) 314 630/1126. m. Cs KIEHITN ; 


ene TSEZÉT számítástechnika, 


— SCHWABO —— 
. Bankkártya KFT. ESZÉT ESZE 


UNIPLEX ismeret és e-mail 
Hagyományos és chip alapú, 
üzleti és bankkártyákkal kapcsolatos fejlesztésekhez 
dinamikusan fejlődő vállalkozás keres 
szakirányú végzettséggel rendelkező, angolul beszélő 


Programozót 
1-4-, Delphi-, Windows NT-, SOAL-ismeretekkel, 
e adatátvitel, bankkártya-elfogadás, 
POS terminálok terén szerzett gyakorlattal, és 


e C/ 


4 
Rendszerszervezőt 
s nagyméretű rendszerek áttekintésében, tervezésében, 
precíz dokumentálásában, rendszerszervezési metodikában keres a következő feltételekkel: 
szerzett tapasztalattal ! "CC és Delphi 
65 küjjelvé nályézztőlék programozási gyakorlat, 
magyar es angol nyelvu palyazatokai pe 
a 270-0861-es faxszámon vagy az alábbi címekre várjuk: e ee eb 
SCHWABO Bankkártya Kft. ESZE e 3 
1133 Budapest, Dráva u. 5. Jelentkezni a 270-8721-es 7 
e-mail: schwabogischwabo.datanet.hu ú telefonszámon 8-16 óra között. 
HST zi os — ) fkoltotdi mulajdonú, termeléssel és. kereskedelemmel egyaránt, foglalkozó. vállalat 
E Budapesti sztéténe ag BEGELS KÉT magyarországi csapatának fejlesztéséhez 
fe messzi pszesztag, Windows NT-ben és C.-ban SZÁMÍTÁSTECHNIKAI MUNKATÁRSAT 


tapasztalattal rendelkez 


az zjabbi munkakörökbe 


termékmenedzser Elvárások: középfokú műszaki, számítástechnikai, technikumi végzettsét 
7 Elv. iz középfokú műszaki. számítástechnikai, technikumi vi g. 
marketingmenedzser 9 német, vagy angolnyelv-ismeret, 


eladó mérnök - ad a letöltött sorkatonai szolgálat. 
cematírai tapasztalat és angol cégünk számítástechnikai rendszerének műszaki felügyelete. 


Pályakezdőt is szívesen fogadunk csapatunkban! 
szofívezkéreskelőt Ha úgy érzi, hogy a fentieknek megfelel és szívesen dolgozna szakmai továbbfejlődési 
FB lehetőséget kínáló. bíztos munkahelyen, akkor a hirdetés megjelenésétől számított öt 
napon belül küldje el fényképes jelentkezését, valamint magyar és idegen nyelvű szakmai 
önéletrajzát az alábbi jeligés címre: 
sSzámítástechnika" 
Személyügy 
Pi 


keres. 


izálási és hálózat 


A Creative Engineering Kft. 
harmadik éve működő, 
svájci ég német projekteket megvalósító 
szoltvertejlesztő csoportjába keres fiatal 


Oracle fejlesztőt 
isalnk: 


Elvárá: 
PLJSOL, Pro"C, adatbázis 
Adminisztráció jártasság 
Kömmunkiációs szintű angol- vagy 
németnyelv-tudás 
Amit ajántunk: 
- teljosítményarányos 
: nagy szakma örállóság 
- rugalmas munkaidő 


Angol nyelű pályázatát kérjük küldje: 


INFORM 


8 rem ss0 


DS esaz ga berzarigy 2 cage VTR 


Eredményes munkatársat zak 
semelkedő fietéai barvedszá 
Telen: 29I-J064, IN0.NIT 
ama jodszáltartát 5 


XIit. ÉVFOLYAM "10. SZÁM 
1996. MÁRCIUS 3. 


internetto.hu — az információtenger világítótornya 


iNteRNeTTo hírlevél 22 222. megrendelőjét 
itöztetjük: INteRneTTo pólót, sapkát és pulóvert kap. 
íg is minden új megrendelő egy PC World CD-t 

p ajándékba. Iratkozzon fel most: írjon egy levelet a 
megrendelőginternetto.hu címre, és írja meg 
postacímét, ahová az ajándék CD-ROM-ot küldhetjük! 
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Alapvetően rendszer-integrációval foglalkozik az 
1990-ben alapított CONET Ktt., s értéknövelő 
szolgáltatásaiban komoly szerep jut annak a szak; 
embergárdának, amely 10-15 évet dolgozott a 
számítástechnika legeltsmertebb fejlesztő: 
iben. Nagy Endre ügyvezető igazgató 
meghatározó jelentőségűnek tartja munkatársai 
át maga kutatás-tejlesztésben eltóltött éve 


nhetően a PC-k mellett 
es gépekkel, a Digital tel 
ellátják több háló; 
Jágül, de nem utolsó: 


besz. 


A mintegy 
SYSTIMAX 


kapcsolatba, majd 
projekt keretében az 
tését végezték 
akkori nevén 


kábelezési rendszeré: 
vették fel a kapcso- 


berei különösen a Magyar Külkereskedelmi Bank 
Apáczai Csere János utcai székházának kábele- 
zésére büszkék. Nagy kihívás egy gyönyörű, mű. 
emlék jellegű épületben dolgozni, hiszen a már 
ványburkolatok és egyéb megőrzendő értékek 
között kell megvalósítani a legkorszerűbb tech: 


NIX(ET 


OMPUTÉRWOF: 


Gazdag, hogy bármilyen probléma esetén találha- 
tó útmutatás a tervezési kézikönyvekben. Tény, 
hogy vannak más gyártók is, amelyeknek az esz- 
Közel minőségben felveszik a versenyt a SYSTI- 
MAX elemekkel, de a Lucent tervezési módszere 
egyedúlálló. Egészen biztosra veheti a hálózat 


DISTRIBUTION 


1065 Budapest, Révay utca 10. Telefon: 269-10-35, Telefax: 269-10-30 


nikát. Ez csak úgy volt lehetséges, hogy az épű- 
et felújításában részt vevő tervezőkkel kezdettől 
fogva együttműködtek, közösen állapították meg a 
rendezők helyét, a kábeltartó-szerkezetek nyom. 
vonalát. Az MKB székházában 3500 végpontot 
építettek ki 5-ös kategóriájú SYSTIMAX kábe- 
lekkel, 12 rendezőt helyeztek el, s összességé- 
ben 100 kilométer kábelt használtak tel 

S vajon mi az oka annak, hogy a kábelezési 
rendszerek közül a SYSTIMAX-szal szeretnek a 
legjobban dolgozni a CONET szakemberei? Ta: 
pasztalataik szerint a SYSTIMAX a legjobban ki: 
dolgozott és legjobban dokumentált árnyékolat: 
lan csavart érpáras strukturált kábelezési rend- 
Támogatott alkalmazásainak tárháza olyan 


építő és a megrendelő, hogy a SYSTIMAX előírá- 
sal szerint tervezett és kialakított hálózat — hasz- 
nálják azt telefon összeköttetésre, számítógé- 
pes adatátvitelre, videokommunikációra, Ether: 
net vagy Token Ring hálózatra stb. — tökélele- 
sen log működni. Ezért, ha intelligens épületet 
kell csinálni, akkor a CONET szakemberei leg- 
szívesebben a SYSTIMAX-szal dolgoznak. 

A ma alkaimazott 5-ös kategóriájú kábelekkel 
a jelenlegi legmagasabb igényeket is ki lehet 
elégíteni, néhány év múlva azonban szükséges- 
sé válhatnak a nagyobb átviteli sebességet Je- 
hetővé tevő hálózatok. Ekkor újra falat kell majd 
bontani, és drága pénzen új kábelrendszert 
kiépíteni? A kérdésre Papp István, az ANIXTER 


"magyarországi itodájának vezetője egyértelmű ! 
Nemmel válaszolt, Már raktáron vannak a Giga 
SPEED kábelek és passzív komponensék, ame. ] 
lyek segítségével akár 1,2 gigabit/másodper. 
ces átviteli sebesség is elérhető. Várhatóan né.) 
hány hónapon belül az aktív eszközök gyártói is 
megjelennek a technológiával a piacon. Tehát a 
100 méter alatti távolságokon a függőleges, ge." 
finchálózati szakaszokon sem lesz szükség az 
üvegszálak alkalmazására. Így sok helyen meg. ! 
marad a éz, azaz könnyebb lesz a szerelés, s 

el lehet majd hagyni a réz és az üveg egyűttélé. 
séhez szükséges médiakonvertéreket, Ami pe. ! 
díg az árakat illeti, a GigaSPEED-elemek nagy ] 
lából 20 százalékkal kerülnek majd többe, mint 
az 5-ös kategóriájú rendszerelemek, Ha figye- 
lembe vesszük, hogy egy intormatikal rendszer 
megvalósításákor a kábelezés és az aktív háló. 
zati eszközök a beruházás összköltségének 
csupán 30 százalékát teszik ki, akkor az ezen 
összeghez járuló 20 százalékos többletköltség a 
fövébeli előnyöket tekintve gyakorlatilag elha; 
nyagolható. A SYSTIMAX GigaSPEEDdéel tehát 
már most megvalósítható a jóvő flexibilis, 
egyenszílárdságú hálózata. 


Conef 


Computer § Network ] 


1147 Budapest, Fűrész utca 115. ] 
Telefon: 467-2060 Telefax: 251-O721 2 


Magyarország legnagyobb 
használt-számítógép importőre 
viszonteladókat keres. 
ARTKCREATIVE KFT. 
zx: (06-1)-266-8027 
TX: 06-30-774-575 a 


1) Famuly FE S C200MMY/I6MB/1.IGB UDMA . $-VHS, DV, MPEG-1 videó dígítalizáló, edítáló, feliratozó, 
ge. keverő, VGATV jelátalakítók, videó konferencia és más 


! miroMEDIA PCTV 
4 teletextes TV tuner kárty: 


DVD lejátszók a FEFO-tóL. 


, nak gyártást színvonalát. 


csak a tengerentűlon és Távol: 

Keleten lehet minőségi számítógé- 

peket gyártani: Európában is van- 

" nak korszerű PC-ket kibocsáló cégok. 

! Egyikük az Olivetti: Modulo M2-266 MT 

" számítógépe könnyen felügyelhető, s a 
számítási kapacitása is nagy. 


Alapok, háttértárak 


Kér csavar eltávolítása után lehőzható a 
minitoronyház formatervezett, finom bur- 
kolata, és feltárul a megszokott belvilág, 
Az alaplap legszembetűnőbb eleme a 266 
megahertzes Intel Pentium II processzor, 
512 kilobájt másodlagos gyorstárral a do- 
bozában. (.Lázcsillapítóul" hőterelővel el; 
látott ventilátor szolgál.) Három DIMM 
memóriahelyen építhető fel az operatív 
tár, maximum 384 megabájtig: a Teszt 
laborba került számítógépben 64 mega- 
bájtnyi EDO. memória volt. Az Olivett 
Modulo M2-266 MT-ben az Intel Natomi 
nevű, 440FX lapkakészlete illeszti a pro- 
cesszort a memóriához és a különféle sín- 
rendszerekhez. 

Külön kíemelőkártyára került a gép 
négy ISA szabványú és három PCI köz- 


l 


korlat, hogy a legtöbb illesztést az alap- 
lapra integrálják; a Modulo M2-266 MT 


A HÓNAP HARDVERE 


Olivetti Modulo M2-266 MT 


Olaszos hevület 


néhány ilyen eleme kihasználatlan ma- 
rudi a vizsgált összeállításban. Semmi 
nem kapcsolódott a PCI sínes dupla IDE 
csatolóhoz, sem a dupla USB csatolóhoz, 
sem a párhuzamos, sem az egyetlen saros 
illesztéshez. 

A Modulo M2-266 MT-hez ugyanis mi: 
ní-DIN (PS/2) csatlakozás Microsoft egér 
jár, és egy magyar kiosztásó Otiveti bil, 
lentyűzet. Azért maradt munka nélkül az 
IDE csatoló, mert az egyik PCI bővítárés- 
be egy Adaptec AHA-2940 Ultra Wide 
SCSI csatoló került, s erre fűzték fel a 
háttértárakat: a 2.1 gígabájtos kapacitásó 
IBM DCAS-32160 mereviemezt, és a mé. 
résünk szerint ís üzenkétszeres sebességű 
Sony CDU-415 CD-olvasót. Ez ulóbbi 
S.M.A.R T. adathiba-előjelzésre képen. és 
átviteli sebessége meghaladja a legfür 
gébb IDE merevlemezekét. (Bár DOS. 
tesztprogramunk a Windows 95 OSR2 
32 bites merevlemez-kezelése miatt nem 
működött, de a Nortan SI for Windows 
95 78 megabájtmásodperces átlagos ál: 
vitelr mutatott.) 


Multimédia, grafika 


Az Olivetti Modulo M2-266 MT az alai 
lapra integrált Crystal lapkák jóvol 
Sound Blaster-komparibílis hangképzésre 
képes. Ez a hangmodul tej 
és MIDI-állományokat, azután fogadja 
a CD hangjait és a mikrofonbem 


érkező jeleket, s hangkímenetébe külsó 
hangszóró dugható, 

A Modulo M2.266 MT-nek a megje. 
lenító rendszere az erőssége. Alaplapján 
van egy S3 VIRGE DX lapkakészlet; a 
nálunk járt gépen egy (a géphez megvá 
sárolható) PCI. sínes 
Matrox . Millennium 
kártya jelenítette mcg 
a képeket. Méréseink 
azt igazolták, hogy a 
hagyományos alkal; 
mazások — versenyé- 
ben az egyébként 
elég fürge S3 VIRGE 
alulmaradt a Matrox 
Millennium  kártyá- 
val szemben. Mivel a 
vártók más gépek 
en is előszeretettel 
mazzák a Mat- 
rox Millenniumot, 


les 


már volt alkalmunk 

beszámolni ennek tu. 

dásáról. Csak emlé. 

keztetőül néhány tény; fejlett önálló tér 

beli lenítési képes vannak menti 

többek között Gouraud-árnyékolás, Z- takarók 
jelenítés), és a me; 


sképeket is 
őbben jeleníük meg 
8 megabájtg bővít 
ibájt 


dimenziós álló- és moz, 
vabban. 
Grafikus memóriáj 


hető (az általunk vizsgáltban 2 mega 


valt). s 160 
lenítemi. Képességeit kicsi 
vele kzpott megjelenítő 

képátlógó Olivetti DSM 60-740 monitor 
AZ NZR-TÜ2S ké 
feljebb 256 színt tá 


Az Olivetti M2-266 MT az 
lálható Intel ErherExpre 
lózati csatolómodultal k 


alapi 
PRO/1008 


1200 képpontat tud megj 


Hálózat, programok 


100 Mbps-os hálózatok 10 Mbps-os 
ton, könyék, stodeslható HUB-ok 


3886 CROWNTECE 


6 portos UTP/FO átalakító és teljes. 
konverziós eszközcsolád Amerikóból 


(Gerélbotó (PCMCIAJWAN portos 
tovterek 100 tóvoli felhasznólóig 


Megásvítch D. 3"TO/I00 Mbps és 
12910 Mbps switch pórt hihetetlen áror 


hólózatépítési onyagok 


Azonnali szállítás és garancia, 


[ 29 1998-BAN 15: 


is 


1118 Budapest, Parmónhalmi út 35. Tel: 319.2995,. 319 2996, 319 2997, 
Faxc 319 3326, Support Center: 319 3327 E-mail: crowntecOdhungarynet "www:crown-tech.hu 


hot-line support; 


ez 


csa 10 100 
Termék Ofwett Modiáo M2 számítógép -] tő csavart érpáras, 10 és 


sztlet megabájt/másodperces Ethernet 


Gyártó Otvaty Computers - —— 
hi 5 hálózatba, és az alaplap ener- 
Forgalmazó! A A frado és viszontsindók É 
Fi LR kai giatakarékos képességeinek jó- 
AL SOGf nála lavzsgálkorágeáe a —— voltából hálózaton keresztül is 
Jellemzők di Est et mratátészaszzer sz], KEVOKOpKNAK 
" randPenunp I, 266 MHz 2 TT Statácbát másodagos gyontámai 5 volról felügyelhető is: jár 
$4 megabájt ÉDŐ RAM 1. 384 megabájpg bővíthető 1 hozzá az Intel LÁNDesk Cliént 
, BM DCAS-R2160, 2.1 ggadápos L SES z Manager. program. Ezáltal a 
Matrox Kiézanasm, PCI KÉYEÜBN sines ( "izimáás felbontás 1280x1024 képponl —  rendszerfelügyelő u hálózat 


szinben 
—] 17 hivelykes, műliszítkton 
12 szeres SCSI 
SB kompatbis 
] cszan érpáras 


bármely pontjáról, bármikor 
ellenőrizheti a készülék állapo: 
tát, elvégezheti a programfrissí- 
téseket. 

Ahogy az már kiderült, a 
vizsgált gépen a Windows 95 
OSR2 változata volt az operá- 
ciós rendszer, de ugyanez az 
összeállítás Windows NT 4.0- 
val is megrendelhető. Az első 
bekapcsoláskor. automatikusan 
települt az előkészített operá- 
ciós rendszer, felismerte a peri- 
fériákat, és aktivizálta illesztő. 
programjaikat. 


FRŐTGGB háözat 
mos; két USB, PS.2-egér 


Értékek 1. kép. A Matrox Millennium pontosan ismeri ] 
az Olivetti-monítorokat is, így az optimális módban ij 
Tapasztalataink szerint a Mo- jelenhetnek meg a képek 
duló M2-266 MT korszerű és 
megbízható számítógép. Erős hálózati gyen: sem a korszerűséget, sem a márka- 
grafikus munkahely alakítható ki belőle: nevet (azaz a magas minőséget, a garanciát 
irodai munkára az alaplap 3 Virge mo- és a hátteret). Az R. A. Trade-től kapott 
dulja is megfelelő lehet. A Matrox kártya . információ szerint a Moduló M2-266 MT 
tudása komolyabb térbeli, síkbeli tervezé- . számítógép az általunk bemutatott össze- 
si feladatokhoz is elegendő, s bővíthető a . állításban, monitor nélkül 599300 forint- 
memóriája: Szükség esetén külső és bel- ba kerül. A 17 hüvelykes képátlójú OLi- 
ső SCSI tárolókkal, valamint IDE merev-  vetti DSM 60-740 monitor ára 146000 / 
lemezekkel is kiegészíthető a meglevő forint. A teljes összeállítás végfelhaszná- 
gyors, nagy kapacitású háttértár. Munka- lói ára tehát 745300 forint (persze áfa 
helyi környezetben fontos a hálózat. nélkülj. 
Természetesen mindezt nem adják in- Horváth László.) 


ZSEBREVÁGHATJA.. 


minden hálózateléréssel 
kapcsolatos problémáját! 


Egyetlen Silitom PCMCIA 
kórtyával. helyi hálózatát 
és - telefonvonalon - 

cz Internetet is. elérheti! 
Hogyan lehet igazán mobil ? 


Keresse viszonteladóinknáti 


1074 Budapest, Dohány u. 67. Telefon: 342 3255, Fax 351 2576 


Erősebb lesz-e a DB/2, 


mint az Oracle? 


A DB/2-ről széles körben tudva levő, 
hogy a hagyományos IBM-világ 1eg- 
Jobb adatbázis-kezelője; azt azom- 
ban már kevesebben tudják, hogy ez 
az objektumos-relációs adatbázis- 
kezelő 1993 óta AIX-re ís kapható, 
1995 óta pedig Windows NT-re és 
néhány AIX-tól különböző UNIX-os 
platformra is (meg AS/400-asra - a 
Ford.) 


Janer Perna 1996 októberében, amikor 
átvette az IBM adatbázis-kezelő részle- 
gét, megfogadta, hogy az iparág legel; 
ismertebbjévé teszi a DB/2-t. Legújabb 
kinyilatkoztatott célja pedig az, hogy ál- 
vegye a vezetést az Örucle-től az adattár- 
házpiacon. A most következő interjúban 
ez irányú szándékairól beszél. 


Miért lapulnak a fűben" az IBM 
UNIX-os és Windows NT-s relációs adat. 
bázis-kezelő termékei, és mit tehet az IBM 
ez ellen? 

1995-ben volt egy relációs adatbázis: 
kezelő termékünk UNIX -ra, s az nagyon 
szép sikert ért el az IBM-szegmensben: 
világszerte 10 ezer IBM-vásárló használ 
ölosztott DB/2-t. 1993 és 1997. között 
UNIX-os relációs udatbázis-kezelő üzlet 
águnk évente nagyjából 90 százalékkal 
nőtt, a piac egésze ez idő alatt csak körül 
belül 20 százalékkal. 1995 végéig nem 
hoztunk. forgalomba NT-s terméket, de 
azután 1996-ról 1997-re 300 százalékkal 
nőttünk. Ha megnézi a UNIX-os [adatbá- 
7is-kezelő] piacot, kétségkívül az Oracle 
köztük az egyes számú, de ők már vagy 
10 éve ebben utaznak. Az IDC felmérése 
szerint mi 4.5 százalékkal részesedünk, 
de ha az RS/6000-es piacot vesszük, ak: 
kor 12 százalékkal. 

Tekintsük csak át a legfontosabb UNIX: 
Platformokut, és azt, hogy merre halad; 
tak. A UNIX yre inká 2 RS/6000- 
€4, a HP/UX és a Sun Solaris köré össz; 
Pontosul, és persze ott van még a többi 
UNIX-piatform; és pontosan ezeken fut 
egy csomó Oracle és Informix. Az IBM: 
nek most nagyon stabil technológiája van, 
És. az a legfontosabb kérdés. hagyan 10- 


gyük még ismertebbé a DB/2-t. Agresz- 
szív markelingkampányba kezdtünk 1997- 
ben, azzal a céllal, hogy tudatosítsuk a 
vásárlókban a DB/2 többplatformos ké. 
pességeil 

Először az Egyesült Államokban indí- 
totuk el a kampányt: ez volt a kísérleti 
terep. Egy független felmérés szerint a 


DB? befolyásolátlan ismertsége 9 száza- 
Jékkal emelkedett, Szeptemberben, ami- 
kor világszerte megjelententük a DB/2 
Universal Databasc-t. már háromezer vá. 
sárlónk — ők korábban bétarteszteltek -, 
és több mint háromezer üzleti partnerünk 
volt. Termékeinket egyre jobban ismeri a 
piac. úgyhogy most már réérünk az egyes 


országokra összpontosítani. Igye 
megnyeri az laformix üzleti partnereit 
ís, meg a független szofivergyártókat és 
rendszerintegrátorokat 

Való igaz, ez év elejéii 
marketingünk, azóta viszont komoly pénzt 
fordítottunk erre, s mint kereskedőinktől 
tudom, szemmel láthatólag eredménnyel 


nem volt érdemi 


DELL 


ÁRAINK 


DELL PowerEdge Servers 


jj 
2 233 MHI/SVT 46 intel Pontiomő B 
fprocssázaz (max. 2 db 300 M9t1 
tetel Penn H processzor] 
Í [-32MBEDO ECC RAM 

(moz. 512 MB EDO ECCI 
- kmegrólt Adaptec 7880 Ura/Wf-de 
10] scslvszádő ; 
1 [7 795 utzwés SS 4DO 8 

írmon. 27 GB internet, 

2 745 SCSI CDAOM drtee 
" intel EsherExpress Pro 10/100 PET 
( [/ Sever Menoger sotuan 
2 Windosa NT, NefWaro kompatásííiv 
Opció: PCI RAID vezértő 
23 év helyszini gorunőo 


5 YZ000 megfelelőség 


" Og: 


499 400 Ft 


Latitude CP 


2 166 94) katol Porta procsacror 
101 MM smehnalágjával 
10 17512 uwvat2 cscbe 
Í )- 16nEDO AAM (man 128 ml 
"2 GB HOD tesen. 4 GB) 
2 1444 1 FOGYTÓI CD madulórta 
2 TAT TIT dlaptey 
Hány Magic 128 its OI vád mátártó 
2 16 by Sovndtntsr 190 
ÚT kukömogbkás hanykoztyo, 
e talypotlvogy 1 


1]. smagtan tovehpaó turot 
- AZA 11 ántrarod port 
2 Gran ekzmulöton 


PE far, MT 4.0) 
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j. nem csak egy adatbáziskezelő- 
Jó hot, különösen most, amikoria vás 
Sárlók úgy látják: kevés a megbízható 
piaci szereplő. 

— Milyen céljai vannak az IBM-nek az 
adattárházpiacon? 

— Az IBM 1994-ben adta ki a párhuza- 
mos feldolt tervezett RS/6000 
SP platformot. 


tszabtuk, párhuzamosi- 
tottuk a DB/2-t is, és az RS/6000 SP-vel . dését, 
táz/döntéstá- 


együtt egyenesen az 
mogatási 

hogy az első naptól jelen legyünk ítt. 
Jelenleg a DB/2 Parallel Edition az 
SP : százalékát 


RS/6000 SP adattárházpiac 62 
birtokolja. Szélesebb körben tekintve, az 
IBM a teljes üzleti és információs piac 38 


százalékát tartja a kezében (hardverben, 
szoftverben és szolgáltatásokban); ezen a 
Piacon az adattárház-, az adatbányászat- 
és elemzési piucot értjük. A második leg- 
nagyobb piaci szereplő az NCR. 

Ha ennek a piacnak csak a szoftveres 
részét nézzük, akkor az IBM és az Oracle 
verseng az első helyért. Ez azért fontos, 
mert a következő években az adatbázis- 
Piac további növekedése az üzleti és im- 
formációs piacból fog származni 
becslések vagy 10 milliárd dolláros for. 
galmat jósolnak az üzleti és információs 
Piacon 1998 és 2000 között, s ennek a 
fele várhatóan az adatbázis-kezelőkből 
származik. Ezért volt nekünk olyan fon- 
tos, hogy 1994-ben belépjünk erre a piac- 
ra. S most, a DB/2 Universal Database 
UNIX- és NT-környezetekben kiváló plat- 
form az üzleti és információs pinc meg- 
hódítására. Márpedig mi hódítani akarunk. 
— elsők akarunk lenni. Most a Palo Altó-i 
kutatócsoport felmérése szerint éppen fej 
fej mellett haladunk az Oracie-lel, de el 
akarjuk hagyni őket. 


jacot megcélozva szállítottuk, juk, UNIX: 


MONITOR 


lyanokkal, akik hely 

té üzsbo a DB/Z nagyíéros és testbe 

ráltozatát. Az alkalmazá- 
gépek és jgée baj. Szá 
nagyi a el a 
munkra nagyon ís fontos, hogy T8al; e- 
nen a DB/2 különböző piatfonmok kö- 
hiszen ez kulcsfontosságú érv termékünk 
mellett. 1993 előtt valóban volt egy adat- 
bázis-kezelőnk OS/2-re — az OS/2 kinő 


tak ís nehézségek ott, ahol egyszerre pró- 
bálták meg használni a kettőt: tehát ezt a 
problémát meg kellett oldanunk. 

Ami az A$/400-as platformot illet, 2 
DB/400 lén: ugyanazokból a gyü- 
üze Sszzn azni mint az MVS-es 
DB/2, csak éppen bele van építve az alap- 
rendszerbe. Egy ző 


. Egy alkalmazásprogramo: 
szempontjából tehát nincsen eltérés, de 
egy sdatbázis rendszereazőa , szemében 
valóban különbözik egymástól a két opr- 


cserélni 
Be tsépítenők az elosztott adatbázis-ke- 
zelést. 

— Hol ált az IBM a tiszta objekremos, 
az objektumos-relációs, vagy a pusztán 
relációs adatházisvitában? 

— 1995-ben készítettük el a DB/2-be 
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vetik a látnokok — azok, akik számokkal 
nem tudják rögtön igazolni a technológia 
értékét, de megérzik a benne rejlő lehető- 
ségeket. Aztán egy darabig szakadék van. 
majd jön a korai többség, végül a kései 


Ez a többség már csak azzal tő- 
ródik, hogy ki használja már a technoló- 
iát, milyen a megtérülése, és milyen al- 


— Az a tény. hogy az Informix és a 
Sybase nehézségekkel küszködik. valóban 
ígen jól jött nekünk. Mondjuk, egymil- 


átáll 
vásárlók Informix- és Sybasc-adatbázi- 
saikról — és mellesleg az Oracle-ról 15 — 
árállhatnak a DB/2-re. Már vannak olyan 
vevőink, akik megtették ezt a lépést: az 
amerikai Fingerhut például egy megtért 
Oracle-vásárló. Az üzlet teljes ismereté. 
ben ez persze énhető: azok a vásárlók. 
akik könnyedén átállhatnak a UNIX-os 
DB/2-re, szime mind DB/2-t használnak 
a nagygépeiken, tehát házon belől van a 
DB/2-szakértelem. A Fingerhut például 
nagyon nem szerette elosztott környeze- 
tének egyik-másik tulajdonságát 
Sokan megkérdezték — tudván. hogy 
csak 1993-ban jelentünk meg a DB2 
UNIX-os változatával —: , Minek csinál 
ták egyáltalán?" Azért, mert sok vásár- 
lónk kérte, hogy kihasználhassa már meg- 
levő szakértelmét. 
Anna Foley 
fComputerworid Hong Kong) 
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Eza 


TECHNOLOGIA 


kilencvenes évek elején a merevie 
vi szűk ke 


hogy nag tehessen a sűrűség és vele 
a kapacitás, új működési elvű fej kellett, a 
magnetorszisztív (MR) fej. Ennek lénye- 
o: a mágneses tér hat a fémben haludó 
elektromos áramra — azaz a fémkristály- 
beli szabad elektronok mozgására — ha 
például a mágneses tér iránya párhuzar 
mos a mozgásuk irányával, akkor az hát. 
ráltatja őket; ilyenkor hajlamosabbak ne- 
kiütközni a fémionoknak, s ez makrosz- 
kopikusan — mérhetően — úgy érzékelhe- 
tő, hogy megnő a fém ellenállása. 

A nagyobb bitsűrűséghez használt ol- 
vasófejnek nemcsak érzékenyebbnek kell 
Csakhogy nagy méretű merevlemezek — lennie, hanem sokkal kisebbnek is. Szó- 
nem építhetők a PC dobozába. Hogy ez a . lessége csak egyetlen sávnyi lehet, hossza 
technológia mégsem fulladt ki, abban a pedig csupán akkora, amekkorák a le- 
fejtechnológia fejlődése játszotta a legna- . mezre írt biteket megjelenítő tartományok, 
gyobb szerepet. másképp. ugyanis nem különböztethetné 


tmonstnumok tárolására. Voltak, akik 
ban bíztak. hogy talán ez majd visszafog: 
ja az elszabadult programozói vágyakat 
A. szokásos méretű PC-s merevlemezek 
kapacitása azonban túllépte a nyolcvanas 
években elképzelhetetlen 1 gigabájtos ha- 
tárt, a legnagyobbaké pedig ma már a 10 
vigabájtot ís meghaladja. 

Az aggodalom mégsem volt teljesen 
alaptalan, hiszen a mágneses adatrögzítés 
régi, kiforrott tochnológás: úgy tűnt, hogy 
a kapacitás — az egységnyi felületen tá- 
tolhaló bitek maximális számáig jutva 
már csak a tnéret növekedésével bővülhet. 


MR érzést 1 ggaamagyzonávolyk ) 3 ogabamágyzettüvak ] 5 ogabunegyzetűvek 
ass sűróség 7) slröség 7) súnség 

Az ászétatószáseszságe ] 2 máromátát ] 19 mikrométer [07 miromáter 
Az érzékoló magassága 1 máromáter — ) 05  mikromátar 05 mikrométer 
AL ÓTZÉNEKÓ SESZAGZSÁGA j/ 0.15. mágométer 012. mikrométer 09 mikrométer 

A tag Japán magassága! (0097 mizométer 0.037 mikrométor 0025 mirométer 7) 


A fej — ez kör alakú sávokban írja a for- 
gő lemezre az adatokat, és sávokban is ol. 
vassa le őket róla — a legelső merevleme- 
teken egy elektromágnes volt; működési 
elve meg eít az audio- és a video- 
magnó. hajlékonylemez íráss-olva- 
ása mechanizmusával. A mai meghajtók- 
ban az olvasó- és az írófej külön egység, 
de szorosan egymás mellé szerelik őket a 
[ mez fölé nyúló mozgó karra: Ez 
enti a költségeket, és egyszerűsíti a 
beállítást. Az írófej ma is egy kisméretű 
elektrom 5, a lemezre írt bitek sűrűsé- 
gét viszonylag egyszerű vele növelni: ár. 
dással egyre kisebb kiterjedésű tar. 
1 szorítani az Író mágneses 
1. Az olvasófej okoz problémát, mert 
re kisebb lemezfelületen egyre gyen. 
gébb mágneses mezrőt kell érzékelnie. 


meg a sávokat és a sávokban az egyes bi- 
teket. Az 1 gigabitjnégyzethüvelyk sű- 
rűséghez használható érzékelő (szenzor) 
2 mikrométer széles (nagyjából ennyi a 
lemezen a sáv szélessége ís), 1 mikromé- 
ter magas, vastagsága pedig 0.15 mikro- 
méter; ezért hívják sokszor MR filmnek, 
Ellenállása 3-5 százaléknyit módosul, ha 
a mágneses tér iránya az elektronmozgás- 
ra merőlegestől a párhuzamosíg változik. 
A nagyobb bitsűrűséghez tartozó adato- 
kat a táblázat mutatja, 

A fejet a lemez forgása által keltett lég- 
áramlás a lemez felett tartja: ahogy mon- 
dáni szokás, a fej repül". Ez kell ís, mert 
a lemez — hogy gyors legyen az adat; 
elérés — percenként 450010 000 fordula. 
tot tesz, a fej tehát egyszerűen leégne, ha 
hozzáérne Többek között ezért nem lehet 
gyorsabban pörgetni a hajlékonylemezt, 
ahhoz ugyanis hozzáér az író-olvasó fej. 


nyba 


Mikrométernyi méretek 
Boeing a fák között 


A korábban — a nyolcvanas évek második 
használt. s a mágneses indukció 
n működő vékonyfilm-olvasófejekkel 
efeljebb 01 gigabitnégyzethűvelykes fe. 
ületi bitsőrűséget lehetett elérni. Ahhoz, 


felében 
Az említett érzékelő mindössze 0.037 


mikrométer távolságra van a lemeztől 
(ennyi a repülési magassága"); olyan ez 


— a szokásos hasonlat szerint a, mintha 
egy utasszállító repülő csupán 1-1,5 mé 
ter magasan süvítene el a talaj felett. A 
(cj-temez távolság azért ilyen kicsi, mert 
4 mágneses tér erőssége a lemeztől mért 
távolsággal csökken (a távolság négyze- 
tével fordított arányban, azaz ha a fej tá 
volsága a kétszeresére nőne, akkor a fej- 
nek négyszeres érzékenységűnek kellene 
lennie). 

Az 1. ábra az érzékelőt mutatja a lemez 
egy sávja fölött. A sávon északi és déli 
mágnes pólusok váltják egymást, a mág- 
neses erővonalak zárt körben haladnak. 


A fej a fő! 


irányul a mágneses tér, a délinél pedig le. 
felé. Ez módosítja az érzékelő mágneses 
terót, így az már nem losz párhuzamos az 
érzékelőn áthaladó árammal Ha tehát a 
fej egy északi vagy déli pólus felett halad 
el, akkor csökken az ellenállása. 

A két pólus ugyanolyan mértékben térj. 
ti el felfelé vagy lefelé uz érzékelő mág. 
neses terét, ezért csak annyi derül ki, 
hogy a fej mágneses pólus felett haladt el, 
az már nem, hogy északi vagy déli pólus 
fölött-e. 

Hogy ezt is tudni lehessen, az érzékelő 
közvetlen közelébe egy vele egyező mé. 


érzékelő árama. 
ki 


érzékelőn áthaladó 
árambe 


b. : 


1. ábra. A magnetorezisztív (MR) olvasófej 


É 
sz zzdezeézek 
mágneses pólusok —me É o É D É 
működése 


1. ábra. A GMR olvasáfej működési elve 


Az MR érzékelő - mivel nagyon tiszta 
nikkel-vas ötvözet - önmagában is mág- 
5cses (a mágneses tér iránya — az ábrán 
SZA felü nyű — párhuzamos a lemez felü. 

vel). Éz a mágneses tér párhuzamos a 
fejen áthatádó áram irányával ís, vagyis 


retű kisegítő mágnest helyeznek (de úgy. 

ne érintkezzenek), Ennek a mágne- 
ses tere felfelé irányul, s az az érzékelő- 
ben lefelé, a lemez felé mutató mágneses 
erőteret kelt (hogy a eróvona- 
Jak, amint arról az iskolában a papírlapra 
szórt vasteszelék elrendeződése lántán ki. 


(Folytatás a 22. oldalon.) 


tos vállalkozásokba, Inkább 
a kipróbált, járt utakat és módszere- 
ket kedvelik, az üzletben és az infor- 


bankok közé sorolható az Inter- 
Európa Bank (IEB). Tulajdonosi 
köre vegyes: fő részvényese a San Paolo 
di Torino nevű olasz bankcsoport, a többi 
tulajdonos mindegyikének tíz százaléknál 
kevesebb részvénye van. A bank azonban 
— jóllehet van többségi tulajdonosa — 
minden tekintetben a saját lábán áll. En- 
nek pozitív és kevésbé pozítív következ- 
ményei is vannak: a szükséges fejleszté- 
sek megítélésében a magyar vezetőség 
nagy szabadságot élvez, egyszersmind ta- 
lán kevesebb anyagi erőforráshoz jut kül- 
földről, mint ha száz százalékban tulajdo- 
na lenne egy külföldi banknak. 
Informatikai téren a bank mindig igye- 
kezett a vetélytársak előtt járni, 
nyi Tamás értékelése szerint ez többé-ke- 
vésbé sikerült. Ezt azzal érték el, hogy 
volt merszük új utakat taposni, átvenni és 
alkalmazni a legmodernebb, esetleg még 
ki sem próbált technológiákat, megoldá- 
sokat. Később persze más bankok is erre 
az útra léptek, így az IEB előnye némi- 
képp csökkent, de nem tűnt el. 
Merészségre már a hőskorban szükség 
volt: a bankban 1989-ben állították üzem- 
be az AS/400-as rendszen; ezt a számí- 
tógépet akkoriban valósággal csempészni 
kellett, hiszen még érvényben voltak a 
COCOM korlátozásai. Az AS/400-ason 
1992 óta fut a MIDAS rendszer: ez szol- 
gálja ki a front office funkciókat: az IEB 
elsőként kezdte használni a magyar ban- 
kok közül az AS/400-ast és a MIDAS-t 
is. A MIDAS még most ís működik, csak 
közben a kezdeti 1.14-es verziót felvál- 


M agyarországon a közepesen nagy 
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SAP R/3 a bankban 


tották az újabbak: most már a 10.6-os fut. 
Az TEB úttörő vállalt az elektro- 
nikus banki tok kiépítésében is. 
"Vállalati ügyfelei részére 1993-ban kínál- 
ta fel — a már megszokottnak nevezhető — 
PC-s elektronikus banki kapcsolatát, majd 
1995-ben, a konkurenciát megelőzve ín- 
dította el a Telefonbank szolgáltatásait, 
§ annak még ma is vannak különleges 
funkciói: például bizonyos előre beállított 
számlafeltételek teljesülése esetén auto- 
matikusan SMS-üzenetet küld az ügyfél 
mobil telefonjára. lel rsrg 1995 óta 
kínálják egyénű ügyfel a Compu- 
Serve-ös home banking megoldást: ez to- 
vábbra is ló abban, hogy nyílt 
hálózaton lehet vele banki tranzakciókat 
végrehajtani, Mind a három szolgáltatása 
az EB saját, házon belüli fejlesztése. Ta 
valy az elektronikus kereskedelembe ís 
belefogtak. SET alapokon. 

Ami a bank működésének többi terüle- 
tét illeti, ott nem volt egységes rendszer. 
A MIDAS-hoz illesztettek több, a Íront 
officc-hoz tartozó szatellitrendszert (érték- 
Papír-kereskedelem. . bankkárrya-tzletág, 
egyebek). A bank mint üzleti vállalkozás 
mindeközben különféle PC-s rendszere- 
ken intézte az áfabevallást, a bérszámfej- 
tést, az állóeszkóz-nyilvántartást, a raktár- 
készlet-nyilvántartást és a működésével 
kapcsolatos egyéb feladatokat. Ezeknek 
az összesített adatai bekerültek a MIDAS- 
rendszerbe, mert a bank itt állította össze 
mérlegét. Így azonban a mérleg nem volt 
olyan bontású, hogy részletes költség- 
és profitcentrum-elemzésre is lehetőséget 
adhatott volna, ráadásul rengeteg kézi 
munkát követelt, és sok volt benne uz 
adatismétlődés. 


Kellett valami új 


Idővel ez a megoldás kezdett nagyon ter- 
hes lenni. 1995-ben határozta el a vezető- 
ség. hogy a front office rendbetétele után 
a hátténirodát is új alapokra kell helyezni. 
Az új rendszerrel szemben megfogalma- 
zódó követelményekben Foltányi szerint 
nem volt semmi különleges: a bank a le- 
hető legkorszerűbb megoldást akarta, 
megfelelő számú és fajtájú referenciával. 

A hosszú távú gondolkodás jegyében 
mindenképpen olyan szoftvert akartak ki 

választani, amelynek biztos a jövője. nem 
jár nehézséggel a rendszeres frissítés, és 
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teret hagy a későbbi érzastnégt Kikötöt- 
futtatható. legyen. AS/400-on, 
össze akar- 


szal. hasznosít 
gyűlt AS/400-as tapasztalat 

1995-ben kezdték meg a vizsgálódást 
az SAP nagysága, eli És ismert- 
sége folytán hamar az érdeklődés hom- 
lokterébe került. Akkor még az AS/400- 
asra meg sem jelent az R/3. hiszen ezt a 
változatot csak valamikor 1996-ban je- 
lentette be az SAP. 

A DYNAsoftnál egy VAX-on model- 
teztük egyetlen IEB-fiók munkáját: meg- 
kíséroltünk, egy Esze 
tanú, hp úl az ik 
tést. JÓ fél Évig játszottunk" vele, hogy 
vajon mit tud, és tudja-e azt, amire ne- 

szükségünk van — mondta Foltányi. 

Megvizsgáltak más rendszereket ís a 
piacon, de ilyem alapossággal egyiket 
sem, Az AS/400-ashoz való kötődés jócs- 
kán leszűkítette a szóba jöhető szoftverek 
körét, másrészt a referencin és egyéb 
adatgyűjtésből hamarosan világossá vált, 
hogy ha ragaszkodnak a megállapított kö- 
vetelményekhez, akkor nagyon sok rend: 
szer eleve nem is jöhet szóba. Ertől füg- 

ül értékelték az Oracle Financialst 
€s az SAS-t is. Ezek mellett voltak kisebb 
rendszerek is, de azok — nem kínálván 
mindenre megoldást — hamarosan áthul- 
lottak a rostán. Végül — egyéb erényei 
mellett — az ís az SAP. mellett szólt. hogy 


abban integráltan találhatók meg a bank 
nak szükséges modulok. 

Hogy az SAP-partnerek közül miért ép- 
pen a DYNAsoftot választották ki. arra 
Foltányi így válaszolt: .Amikor 1995. 
ben elindult 4 projekt, a DYNAsoft volt a 
hivatalos SAP-képviselet. és náluk volt a 
legnagyobb tapasztalat és tudás. Mint 
hogy egy teljesen új dologba kezdtünk 
bele, nagyon fontos volt nekünk z biztos 
szakmai háttér, a szakértelem, hiszen nem 
volt kész minta, amely alapján dolgozm 
lehetett volna. Ráadásul hivatalos képvi- 
seletként a DYNAsoft jutott a legköny 
nyebben a lehető legnagyobb mértékű se- 
gítséghez az SAP-tól." 


A tényleges munka kezdete 


A koncepcionális terv kidolgozása után 
1996 májusában megkezdődött a ténye 
ges munka. Ekkor érkezett meg a bankba 
az R/3-as hardverének szánt RISC pro 
cesszoros AS/400-as — egyébként ez le 
hetett az egyik első RISC-es AS/400-as 
Európában. A beüzemelés után rárelepi 
tették az R/3 alapszoftverét, és jóllehet 
nyáron nem könnyű haladni a projektek- 
kel, októberben már megkezdődhetett az 
alapmodulok (a pénzügy és a főkönyv) 
éles üzeme néhány banki tulajdonban lé 
vő Kft. számára. Ezután, 1997 januárjá 
ban kezdet el működni az állóeszköz- és 
anyaggazdálkodási modul, a kontrolli 
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modul bizonyos részei (elsősorban a költ- 
séghely- nyilvántartási terület). Az elmúlt 
év során lassan a többé terület, a 
centrumok is bekapcsolódtak a 

be. 1998 elejére már a vége felé közele- 
dik a teljes kontrolling és a vezetői infor 
mációs rendszer bevezetése. 

Mindennek jóvoltából 1997. január 1-je 
óta az R/3-ban készítik a mérleget, és 
1998. január 1-je óta az SAP az IEB híva; 
talos auditáli mértegkészítő informatikai 
rendszere. A MIDAS innentől fogva egy- 
fajta csökkentett mérleget készít, s ez az 
üzleti élet tükre, de a kft.-kkel, a különbő- 
26 befektetés cégekkel konszolidált mór- 
SAP-ben készül. A handverháttér 
AS/400 5380-as: két-két PowerPC pro. 
cesszor működik bennük, 1.5 gigabájt 
memóriával és tóbb mint 100 gigabájtnyi 
háttértárral. A két számítógép egyikén fut 
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információért forduljon a SAS institute Kít-hez. 
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az R/3, a másik tartalékként és tesztgép- 
kém szolgál: valós körülmények között, 
valós adatokkal próbálják ki az új modu- 
okat, s ezenközben nem veszélyeztetik a 
bank működését. Egy kisebb teljesítmé 
nyű, de szintén RISC processzoros gépet 
használnak fejlesztésre 

Az SAP rendszer felöleli a teljes ügyvi- 
telt. Működik a pénzügyet és a számvitelt 
intéző FI modul, valamint az AM (tárgyi- 
eszköz-nyilvántartás), az MM (anyaggaz- 
dálkodás), az IM (beruházáskezelés) mo- 
dul ís. A kontrolling modullal (CO) vé- 
geztetik a költséggazdálkodást és profit 
centrum-nyilvántartást. Különleges banki 
igényeket elégít ki az SL (Special Ledg; 
er) modul: ez napi mérleget készíthet. Az 
SL-re épül az EIS, a vezetői információs 
rendszer. Ezután vezetik majd be a bér, és 
munkaügyi modult (HR). Az R/3-as ösz- 
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A SAS rendszer a sikeres 
cégek döntéstámogató 
rendszere 


A SAS Institute, az Információszolgáltató szoftverek pl- 
acvezető szállítója szemináriumokat szervez, ahol bemu- 
tatja hogyan használhatja fel meglévő adatait a sikeres 
üzleti döntések meghozatalában 

Rendezvényeink alkalmazási, iparági megközelítésben 
vizsgálják az olyan ismert témákat mint az adattárház, 
adatbányászat, jelentéskészítés, vezetől informatika, 
Információszolgáltatás az Interneten vagy a SAP adatok 
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szeköttetésben áll a MIDAS-szal; az to- 
vábbra ís a bank működésének üzleti ol- 
dalát támogatja (például számluvezetés, 
treaxury); a tranzakciók a nap végén — 
egy szűrési és összevonási fázis után — a 
MIDAS-ból az SL-be kerülnek, abol a 
rendszer feldolgozza a napi eredményki- 
mutatás elkészítéséhez szükséges tétele: 
ket, Az SAP-t használják a bank 100 szá- 
zalékos tulajdonában lévő kft.-k és más 
cégek könyvvitelére is, és ennek alapján 
a bankcsoport konszolidált mérlegének 
elkészítésére. A MIDAS-SAP rendszer 
egyik nagy erénye az átjárhatóság. Ha 
egy vezető elkezd ,lefúrni" az SAP egy 
magas szintű kontrolling kimutatásában, 
például egy mérlegtételben, akkor nem 
kell megállnia az SAP határainál: a csa- 
tolón keresztül , átfúrhat" a MIDAS üzleti 
rendszerébe, és ott akár a trunzakciótétel 
szintjén is megnézheti, mi okozta a válto- 
zást a kimutatásban. Egy hagyományos, 
szétforgácsolt rendszerben napokba is be- 
letelhet egy ilyen összefüggés kiderítése; 
ítt elég hozzá néhány perc. 


Ami mindeközben kiderült 


A szokványos modulok bevezetésével 
nem volt nehézségűk - állítja Foltányi. 
Azt már Homola Szabolcs teszi hozzá. 
hogy ez részben a bevezetés optimális 
megtervezésének volt köszönhető. Közös 
megállapodás született a prioritásokról, a 
munka menetéről és módszereiről. Ennek 
alapján a könnyen bevezethető és gyor- 
san eredményt hozó modulokkal és funk- 
ciókkal kezdték; ezekkel szívesen dol- 
goztak a felhasználók ís. Csak ezek után 
Jöttek a bonyolultabb — a korábbi modu- 
lokra támaszkodó és összetettebb funk- 
cionalitású - modulok. 

Sokkal nehezebb volt a banki élet SAP- 
re való leképezése. Az SL modul arra 
született, hogy napi mérleget lehessen ve- 
le készíteni; mondhatni, hogy ez is na- 
gyon szabadon definiálható adatbázis az 
SAP-n belül. Talán a projekt hibája volt, 
hogy ezt a jellegzetességét nem ismerték 
fel idejekorán, és nem úgy foglalkoztak 
vele, mint adatbázis-tervezési feladattal, 
hanem mint üzleti döntések vezérelte fo. 
lyamattal. De még úgy sem volt teljesen 
nyilvánvaló, miképp lehet jól leképezni 
ebben az adatokat. Emiatt aztán egyszer 
már teljesen át kellett dolgozni — át kellett 
tervezni — az adatbázist. Éz útán a gyöke. 
res átalakítás után most, a tapasztalatok 
birtokában kisebb módosításokat végez. 
nek rajta, hogy még kisebb helyet foglal: 
janak. s még gyorsabban működjön a 
rendszer. 

A másik nehézség abból adódott, hogy 
amikor elkezdték a munkát, ASA00-ason 
még ötven helyen sem futott R/3-as a vi. 
lágon. Több szempontból pedig egyene. 
sen világelső volt a magyar bank: ők 
kezdték el először AS/400-ason futtatni 
az EIS-t és elsőként használják úgy az 
SAP-. hogy közben ugyanazon a gépen 
egy másik rendszert 15 futtatnak, azaz 
úgy. hogy a szoftvereknek meg kell osz. 
tozniuk a hardveren, Ez azért járt nehéz. 
ségekkel az elején, mert az SAP igen ag- 
resszív rendszernek bizonyult: igyekezett 
kisajátítani az erőforrásokat, és zökon 
vette, ha ebben megpróbálták megakadá- 
lyozna 

Szercinék tovább gyorsítani a rend 
szert. Ügyvíineli tekintetben az IEB meg 
lehetősen kis cégnek számít, hiszen a né. 
hány száz szállító az SAP-nek nem tétel, 
De hiába összesít sok mindent a bank, a 
from office mégis sok tízezer könyvelési 
tételt ad át naponta az SAP-nek adattár 
házi elhelyezésze, későbbi elemzések cél- 


ny 


ez viszont meglehetősen új 
jesz Mé baszzzteti va esen 
hogy a rendszer mindenben megfelel 
pe a teljesítménybeli elvárásokek 

Némileg hírhedt az SAP arról, hogy a 
maga munkafolyamatait kényszeríti a fel. 
basználókru. De. mert a a 
számviteli folyamatok általában rendezet. 
ten, precízen zajlanak, ezen a téren nem 
volt sok alakítani való. A néhány szüksé. 
ges munkafolyamati változást zökkenők 
nélkül lehetett elvégezni, hogy úgy lehes- 
sen használni az SAP-t, ahogy azt erede. 
leg elgondolták. A szoftverben is csak 
két apróbb — bár következményeiben 
messze ható — változtatásra volt szükség; 
ennek az volt a célja, hogy a főkönyvi 
egyenlegekbe ne minduntalan az év elejé. 
től számolja át az adatokat, hanem min. 
díg csak az aznapi ügyleteket tekintse át. 
Egy iparvállalatnak ez közömbös, hiszen 
ott általában legfeljebb havonta egyszer 
végzik el a zárást, a banknak viszont nem 
mindegy, hogyan van megoldva n dolog 
Ezt leszámítva eddig sikerült mindent a 
Standard rendszemek megfelelően hasz. 
nálni, nem kellett változtatni a szerveze. 
ten és a munkafolyamaton. 

Szóba került a végfelhasználók reak- 
ciója is. Ezzel kapcsolatban Foltányi Tu 
más nem rejtette véka alá, hogy az SAP 
bevezetése nem keltett akkora lelkese- 
dést, mint például az intraneté; akkor 
mindenki örült, hogy milyen érdekes, 
egyszerű és hasznos. Az SAP rendszer 
bevezetése és működtetése jelent némi 
többletmunkát, de a vezetés és a cég szá. 
mára egyértelmű előnyöket kínál, hiszen 
számos addig lehetetlen elemzést tudnak 
vele elkészíttetni. De most már a teljes 
felhasználói körben kezd megszokott ru- 
tínná válni a használata. Ahogy egyre 
jobban megismerik a rendszert, kezdik 
belátni, hogy ez jobb, mint az addig hasz- 
nálatos hatféle rendszer, többszörös adat- 
bevitel, -áttöltés és -ellenőrzés. A betanu- 
lást persze nehezítette a projekt pilotjelle- 
gc. mivel számos hiba náluk bukkant fel 
először. Az összfogadtatás azért minden- 
képpen pozitívnak mondható, 

De a munkának még koránt sincs vége. 
Ez az év biztosan kell a rendszer finom- 
hangolásához; ebbe beletartozik a bér- és 
munkaügyi modul (HR) 1999. január 1- 
jére tervezett elindítása is. Ez utóbbi azért 
ís fontos, mert a bankok életében a költ- 
ségeknek majdnem a felét a munkabérek 
teszik ki, és ennek naprakész nyilvántar- 
tása igen fontos elem a hártérrendszerben. 

Vizsgálják egy új modul, az ISB beve- 
zetésének lehetőségét is. Ennek az egye- 
nesen a bankoknak szánt modulnak egyes 
elemci már tavaly megjelentek, más ele. 
mei várhatóan az idén kerülnek piacra. 
De elsősorban német és osztrák bankok 
bábáskodnak a születése körül, s ez min. 
den bizonnyal rányomja a bélyegét az el- 
ső verzióra — véh Foltányi -, és még egy 
kicsit odébb van, amikorra meglesz majd 
az SAP-től megszokott, nemzetközileg ís 
alkalmazható rugalmas változat. Az ISB 
funkcióinak nagy részét megoldották az 
SL-en És az EIS-en belül, ez azonban 
nem jelenti azt, hogy az új modul ne adna 
többletszolgáltatásokat. Foltányi ezért el. 
képzelhetőnek tartja, hogy néhány év 
múlva érdemes lesz a két mostani modul 
ban megoldott funkciókat az ISB-vel he. 
lyettesíteni. Ehhez már nem kellene a 
mostanihoz hasonló fejlesztés, mert az 
ISB logikájában és a bank rendszerének 
működésében sok a hasontóság Az pedig 
már teljesen más kérdés, hogy az SAP rá 
szánja-e magát arra, hogy a front office 
funkciók felé is forduljon a banki terüle 
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[4 gy megoldásokat, termékeket és szolgál; 
ARAMOLTATÁSÁRA tatatásokat, ámelyélélébetőve tesőése 
Ön vállalatában az információ folyamatos 
áramlását. Egy Bay hálózattal a birtokába kerülő 
tudás olyan gyorsan megosztható, amilyen gyorsan 
Ön megszerezte azt. Bárkivel: a szomszéd irodában 
- vagy a világ másik végén. Csupán a folyosók hosszabbak. 
S ez az upgrade fájdalom- és zökkenőmentes. Ugyanis 
míg más hálózatokhoz kénytelen-kelletlen alkalmazkodni 
kell, a Bay Networks megoldásai simulékonyan illeszkednek az 
Ön vállalata meglévő rendszeréhez. Ha érdekli, mennyire hatékony 
lehet Ön és vállalata, hívja az 144 181 832 30 61 telefonszámot 


További informcióért ugorjon be hozzánk az Interneten: www. baynetworks.com/99 


Bay Networks Where information Fiows!" 


a 
97 


A fej a fő! 


anyagban nemcsak a mágneses tér irá- 
nyának és a mozgásíránynak a kölcsönös 
helyzetéről függ (erre épül az MR techni- 
ka), hanem a spin és a mágneses tér írá; 
nyának kölcsönös helyzetétől ís. Ha uj 
ís a mágneses tér és a spin iránya meg 
egyezik, akkor az elektron gyorsabban 
halad, ha ellentétesek, akkor lassabban. 

A 2. ábrán két vasötvözetből készült 
neses anyag látható, s köztük vékony, 
lektronokat átbocsátó elválasztó ré; 
eg. Az ábra felső részén a két anyag 
mágnesezettsége azonos irányú 
az iránnyal ellentétes spinű e 
clakadnak a rétegben, az eg! 
spin jellemezte elektronok viszont köny- 
nyen átjutnak rajta, a két anyag együttes 


dytatás a 18. oldalról 


őződhetett, záródhassanak): ezt 
az ábrán a B nyíl szemlélteti 
ütt a lemez felé mutató mág- 
ékelőben. ahogy azt a 


kí me 


A kettő 


azonos, 


teret 


C nyűl jelzi 
hető a két pólus: ha a fej déli pólus felett 
ilad el, akkor az attól származó lefe. 

in r még inkább a les felé 
rel érzékek 


mi lógiával 


rányba , nyomja 
lyenkor nő a fej 


ellenállása tehát kicsi, 
Az ábra odik részén a két an; 
Zsugoritott óriás fej mágnesezettsége ellentétes irányú, az 
gyikben a plusszal, a másikban a mí 
FR kér IBM alkalmazta . nusszal jelölt elektronok akadnak el, a kér 


üttes ellenállása tehát megnő. A 


enek rajta, de mágneses 
érválasztja a két ve; 


elVAASZTÓ. 
réteg 


ha pedig átt 
xapdába esnek. 


a másik oldalra. 


szerkezete nagyon ha. 
Az egyik réteg 


A GMR hatást 


zt az A nyíl mutatja, 
ér a kmezen - annak 

akkor a változó ré 
gzített réteg tére 
s ha nem lesz ís 
B nyű), az érzékelő 
éppen csökken. Déli 
lefedé, azaz a rögzített réreg 
terének irányával ellentétes irányba (C 


iránya a r 
mordul el 


nyíl) módosul a változó réteg mágneses 
tere, ilyenformán az ellenállás növekszik. 

Az érzékeni 
két technol. 
kelő méretétől; amennyiben a vastagság 


nagyobb érzékenységet és ezzel tárolókar 
pacítást ad. 
A várakozások szerint a GMR techno- 


kes sűrűség az ezredfordulóra kísérleti 
helyzetben 10. gigabitfnégyzethüvelykre 
növelhető, de az sem lehetetlen, hogy 40 
bi/négyzethüvelykre. 

A fejek  fotalitográfiával készülnek, 


A rázúduló adattömeg temérdek információt és bonyolult 
nélkül lényegesen nagyobb a döntések kockázata. A vállalati információs rendszerektől pedig nem lehet 


A COGNOS üzleti intelligenciaprogramjai Önnek mindíg úgy jelenítik meg adatait, ahogy éppen akkor 
szükséges. Szabad mozgást engednek térben és időben, egyedi adatkapcsolatokat tárnak fel és a 


Impromptu 


PowerPla 


Scenarió 


HAxis 


Számítástechnikas Kft. 


akárcsak a szintén mikrométer méretű ín, 
tegrált áramkörök, Becslések szerint a 1 
kigabitmégyzethűvelyk. sűrűségű adat 
roló érzékelőjének vastagsága 004 mik. 
rométer lesz, szélessége (lényegében , 
sáv szélessége) 0.68 mikrométer, A vas 
tagság 40 gigabit/négyzethűvelykhez 0(2 
mikrométer lesz, a szélesség pedig 034 
mikrométer. A gyártásnak nagyon pon. 
tosnak kell lennie; az érzékelőhöz vezető 
rézrétegek között például csak 15 atom. 
nyi lesz a távolság 

Az IBM tavaly novemberben jelentette 
be első, GMR fejjel szerelt DeskStar so. 
rozatú merevlemezeit; ezeket készíti bér. 
munkában a székesfehérvári Videoton. A 
család legnagyobb, 168 gigabájtos tagját 
a jövő év végén kezdik majd gyártani, 


ég és a bitsűrűség mind- 
ban erősen függ az érzé- 


akkor a GMR módszer 2.2,§-szer 


1 a mai 5 gigabitfnégyzethűvely- 


Csórián Sándor 


TALÁN 1X AZ ÉLETBEN BEJÖKET,, 


lá 


összefüggéseket tartalmazhat, melyek felismerése 


p felelősségtel 


öntésekre kényszerű 


jes d 
elvárni, hogy minden esetre alkalmazható, előre elkészített kímutatásokkal rendelkezzenek. 


legváratlanabb kérdéseire ís választ kaphat. 


Az Imprompto egy robusztus és ugyanakkor könnyen kezelhető, kimutatások készítésére 
szolgáló eszköz Windows környezetben adminisztrátori és végfelhasználóknak szánt 
változatban használható, ée nagyobb igénybevétel esetére Unix-os kiszolgáló is telepíthető. A 
ketsz kimutatások a többi lmpromptu felhasználóhaz is eljuttathatók és az interneten keresztül 
15. hasznosíthatók. 


A Firverfiay az adatok többdimenziós elemzésének eszköze. Használatával az üzlet 
folyamatokban résztvevő szakemberek gondolkodásmódjuknak megfelelően csopor. 
tesíthatják az adatokat. Az értékesítést pl. rdőszakonktént és csatornánként, a költségeket 
tarmékkategórtásként és terűletenkést . A gyors, grafikut azvigálás a dimentiók között 
kénnyen felismerhetővé és vizsgálhatóvá testi a trendeket, ; mindezt nem napok, hanem 
percek alatt. A Poverfigy a leggyonabb válasz a veretés úzleti intelligencia igényére. 


A Szanartó azt mutatja meg, mi áll az üzleti folyamatokat . befolyásoló tényetők mögött, 
melyek ar úrlet rejtett mozgatórazói Korábban a itatisztinsek tárták fel bonyolult 
atatbanyászati módszerekkel etelt az talormánákat, mert a Scenanoval a menedniment 
maga a képen lesz e trendek felivmertsére. A program kezeléséhez csak minmálas stariaztikai 
terme van székség és szolgáltatásait a szakemberek 4 eredményesen hasznosíthatják. 


Belorszáriók a termékbemutatókról az Arm web-lapjain, ahol most a 
PovtrPtay program ís kipróbálható. 


Üzleti intelligenciát minden munkaasztalra! 


Budapest XI., Dayka 6. u. 3 

6001 Székestehérvár, Pf.98. 

Teleton. (22) 327-631. (1) 319-2691,(19319-1934 
Taletac (22) 327-630, (1) 319-2691 

Web. warw axis hu 


as hu 


Ha ezt a szoftvert használja, nem 
csak az adatait tudhatja biztonságban 


Az ARCserve, az InocuLAN 
és az új Protection Sulte-ek 
golyóálló védelmet biztosí 
az Ön hálózata számára. 


Az ARCserve" kategóriájában gyakorlatilag az 
összes létező díjat megkapta, mint a legjobb 
és legteljesebb 
adatmentési 
adatkezelési 
megoldás. 
Gyors, könnyen 
kezelhető és 


Protection Suites for 
Windows NT, 0S/2, 
and NetWare: 

s Lotus Notes 


s Microsoft Exchange 
Server 

s Microsoft Internet 
Information Server 

s Novell GroupWise 


menedzselhető, 

továbbá mindent 
tartalmaz, amire 
Önnek szüksége 
lehet; biztonsági 


adatmentést. 
katasztrófa utáni helyreállítást, replikálást 
adatamigrálást. 

Az InocuLAN" az NCSA által igazoltan 
az ismert vírusok 10096-át felisme 
Office 97-hez, 


makróvírus védelmet biztosi! 


(AOMPUTER 
ISSOCIATES 


Software superior by design 


48. 7900. Ad other prnászt " 


a legszélesebb skálájú kódolt és tömörített 
fájl formátumot ké 
Az Automata Fic 
ren dminisztrátort a vírusokkal 
kapcsi 
faxor 


SNMP-n, hálózati broadcaston vagy 


nyomtatón keresztül értesíti, Automatikus 
szoftver! 
fájlíússítésre képes 

Az új Cheyenne" Protection Suíte-ek 
átfogó adatvédelmet biztosítanak 


sra és vírusminta 


kommunikáció: ak és 


Intranet/inter 
Az ARCserve és 2 


kritikus 


verek számára. 
InocuLAN erősségeit 
zások online 


biztosítják az 


alkalmazá. 
Ha tov 
miképpen segítik Önt ezek 


adatainak védelmében, kérjük töltse ki a 


CHEYENNE 


Associates 


specifikus kiegészítőkkel együtt 


ne arról 


bi inforrr 


szoftverek cége 


A Dívis Computer 


ammgg retoronevú hartin art Irademarka ot Molt regpócíjet cgenpatáma 


seményekről e-mailen, pageren 


Computer 2000 Magyarország Kft. 
33 Budapest. Vádi út 110. 
1901 


http.//www.c2000.hu 


Walton Networking Kft. 
1139 Budapest, Frangepán u 8-1O. 


060 


Fax 
http.zAwvww walton hu 


ADATÁTVITELI ÉS HÁLÓZATI ESZKÖZÖK 


atige 100 
ISDN Rovtor 


4. Elite 2864 
faxmodem 


5. U.396E 


Jt eye ) EÜ 


HUMANsoft Elektronikai Kft. 
N Tv szsenilk Dolmány u. 12. " tel.: 270-7600 " fox: 270-7679 


CIÁLIS NYOMTATÓ- 
SPECIÁLIS FELADATOKRA 
Professzionális síkágyas mátrix nyomtató 


2 8 példányos masolat 
2 840 karakter/másodperc sebesség 
? nagyszámú papiradagolási lehetőség 


2 kartonra, rugalmatlan anyagra 
való nyomtatás 


4; 10 féle vonalkód nyomtatás 


SEIKOSH 


ZIKO GROUP COM PA 


A T2045/T2060 A3-as 
nyomtatócsalád 
főbb paraméterel: 


1998. március 5-án, Gyórben, a Hotel Klastromban 
termékbemutatóval egybekötött nyilt napot tartunk 
Szeretettel várunk mindon érdeklódól! 
Megnyító: 10 órakor 


éTally Kvint-R 


IE eésdő egés eesáatájántágt KE 


H-1146 Budapost, Újvidék tér 15. 
Tel" (36-14) 252-6484, 252-8435 Fax. (28-1) 252-§484 


Digital Imaging 


Pozitív és negatív film-szkennerek 
Számítógépes dinkészítők 
Projoktorok 


Support Team Kft. , 


Tel/fax (1) 329-2568 


Sagpert Team 


Varázslatos árainkból: 
ST 166MMX 127.5$8. 


I9I-EBNI WA, VEK, IB 
191. régy mek, 59Et, KE 
95991 ya, GYE, EB am 


ST 2004MK 157343. 


ST 2338 185.115. CO panetok 
ex 4 mgyeses Pinrut Metal SZEV öeretrő 
Da-Lito minőségi vásznak 


Digitális kamerák és mikroszkóp kamarák 


9 mall.matav.ha 


9-mall: support 


indul. Az NT nem indul, újra telepítve 
sem, A jól ismert kék képernyőt kapom, 
ha újni előjön. forduljak a rendszergazdár 
hoz, kereskedőhöz stb. A dolog világos, 
olcsón vacakot sóztak rám, csak az bo- 
nyolítja a dolgot, hogy a Win95 működik. 
Igaz, ha dolgozom, negyedőránként leg- 
alább egyszer közli, hogy a program sza- 
bálytalan műveletet hajtott végre, és ez 
cddig nem volt szokása. 

A memória tehát nem rossz, legalábbis 

a szó klasszikus értelmében nem, csak bi- 
zonytalan. 
Szavam sem lehet, a kereskedő szó nél 
kül kicseréli (nyilván ő is tudja. hogy 
bóvli, nincs értelme vitatkoznia velem). 
Beteszem az új memóriát, de a jelenség 
változatlan. Némi tanácstalanság után, 
valamilyen égi sugallatra nem a régi mel- 
lé, hanem helyette teszem be az újat. Az 
NT gond nélkül megy. Nem untatom az 
olvasót, számtalan próbálkozás és kísérlet 
után egyértelmű, hogy külön-külön mind. 
két modulpár tökéletes, de együtt, négyen 
sehogyan sem szívelik egymást. 

Ez bizony az alaplap hibája, szerencsé- 
re még garanciális. Az egész gépet vin- 
nem kell, mert a hiba csak NT alatt egyér- 
telmű és azonnali. A cég (természetesen) 
a város másik végén van. Szerintük a do- 
1og oka az idegen memória, ők csak a leg- 
jobbat árulják, vegyek tőlük memáriabó- 
vítést, azzal működni fog. Néhány nap 
múlva, miután sikerült elpasszolni a két 
sádegen"-t, újra kimegyek hozzájuk. és 
megveszem a bővítést. Apró elégtétel, 
hogy a jelenség marad. Igazam bíztos tu- 
datában viszem vissza a gépet másodszor 
ís, Amikor néhány nap múlva érte me- 
gyek. megtudom, hogy mind a négy mo. 
dult kicserélték , abszolút" egyformákra 
és megy az NT; Valóban. 

Az ember gyarló. Miután van 32 mega- 
bájt olyan EDO RAM-ja, amin megy az 
NT, 32 megabájt SDRAM-rm vágyik. 
mert az valamivel gyorsabb. Szerencsére 
az SDRAM egyetlen modul, négy EDO 
RAM ki. SDRAM be. az NT működik. 

Az ember telhetetlen, Fél év múlva már 
64 megabájtot szeretnék, plusz egy új 
alaplapot, mert a régi nem tudja az Ultra- 
DMA, és ez tarthatatlan, Az új alaplap 
a kér SDRAM modullal nem futtatja az 
NT. Egy modullal — bármelyikkel, bár- 
melyik foglalatban — remekül megy, ket- 
tővel azonban semmiképpen. A WinY$ a 
font leírt módon, de működik. 

Csak a magam megnyugtatására kícse- 
réltetem a korábbi modult, de természetes 
Ssenez sem segít. Talán a régi alaplappal? 
Azzal minden rendben, ugyanaz a két 
modul, mind a 64 megabájtjával, újrater 
lepítés nélkül prímán működik. NT-velás! 

Még. ötletem síncs a magyarázátra 
Gandolhatunk árnyalatnyi késleltetésekre 
— elvégre nanoszekundumokról van SZÓ 


z de hogy ugyanaz a híba, amely a 
Win9s-nél öt-tíz perc után búkkant fel, az 


uóbb cserélmi kell, ha lehet kitnéljem, és 
er várható költzégetről 


ődés 
roszkopíkus váliozások kiegyentíthetik 


me . hogy 

Csak kerülő módszerek vannak. RAID 
lemezek. megkettőzött hardveren futó. ho- 
batúró operációs rendszerek. fürtözött ko- 
kezd. szolgálók. Nem olcsók. de egyelőre nem 
ban egy megállíthatatlan metansorfózáson tudunk jobbat. 


megy ál. A kezdetben ritka és véletlen — korábban szól, hogy €4.5. 


Használja ki lehetőségeinket! Egy 


i 
Ajánlatunk azoknak szól, akik adnak saját tapasztalatukra. De nem feledkezünk meg azokról sem, akik még mendig 2 


világcég előnyeit a legjobb hazai 
sorok között keresik az olvasnivalót. Ajántatunk azoknak szól, akik adnak saját lapasztala- 
VA a. .. .. 
hagyományokkal ötvözzük. 
tukra. De nem feledkezünk meg azokról sem, akik még mindig a sorok között keresik az ol- i 


Értékesítsen a 3Soft/TH" system 


vasnivalót. Ajánlatunk azoknak szól, akik adnak saját tapasztalatukra. De nem feledkezünk meg azokról sem, akik még 


szoftver és hardver kínálatából! 


mindíg a sorok között keresik az otvasnívalót. Ajánlatunk azoknak szól, akik adnak saját tapasztalatukra De nem 


Szoftverek és licencek a 3Softtól, 
a disztribútortól! 


Ci A diszribútor a mindennapok csúcstechnológiájáért 
Budapest Jász u. 33-35. Tel: 140-1506, 270-6339, Fax. 149-5385, e-mait sales€Dth.soft3.hu, web-aldat: www.soft3.hu 


Szemtől szemben a HP alelnökével 


A Hewlett-Packard az utóbbi időben 
egyre sűrűbben hallhatta vásárlóitál és ér 
tékesítési partbercitől, hogy termékvonai: 
irányzatú szervezeti felépítése nehezíti 
vele az üzletkötést. Mondandójuk világos 
rég, mert valami eddig jól műkö- 
nem biztos. hogy ezután is mindíg 
azután a HP megkezdte az át- 
st, hogy november elsejétől a 
áló csoportok köré szerveződve 
egységes arculatot nyújthasson, Ebben az 
átszervezésben alakult ki a Computer 
Sales and. Distribution Group, élén Dick 
Wuzrsszal 
Warts nemrégiben Hongkongban járt, s 
ott szinte már hagyományképpen exklu: 
zív interjúban tárta fel, mit is jelent való. 
jában az átszervezés. Szolgált némi infős 
mációval a PC-s tervekről, s arról, hogy 
mithatunk aközben, hogy az Intel 
s a Windows NT annak a birodalomnak 
a falait döntögeti, amelyben korábban 
csak a RISC processzorok és a UNIX 
ndtak 


arra, hogy esetleg ér 
agy sikerű k 


tlen 


ér lemásolni 
Őket valóban nehéz figyelmen kívül 
hagyni. Növekedésbe már harmadik éve 
közvetlenül mögöttünk állnak: mi nőt; 
sabban, a Dell a második. 
hudni — mé cdet 
agyunk is az eredményeinkki , s 
zer arra ébredni, hogy mások 
nak mellettünk 
A Dell sikerében nem a közvetlen érté. 


ikai értékes 


például akkor 
árral csökkenti a Pentiumok árát —, az a 
zállító szerez árváltozáskor előnyt a töb- 
akinek a legkisebb a raktár: 
zen ilyenkor a korábban 
már eladhatarlan a régi 
lónnyet indul tehát min. 
kesítési csatorna. nélkül 
mi, csatornákkal dolgo- 
ók, különféle módokon óvjuk viszont- 
ladóinkat raktárkészletűk elémtéktelene- 

től, s ez minket terhet röbbletköltsé- 


A Dell sikerében hatalmas része van 

nnak, hogy sokkal gyorsabban reagál 

új árakra. Nekünk ís hasonló 

kell tehát szerveződnűnk. Létre 

znank egy olyan elosztóhálózatot, 

gyorsan bocsátja át a 

bogy a Dellbez hasonlóan 
se sájsanak fölös költségek. 

s másol. 


zért, meri úgy tartjuk, hogy az érté. 
satorna járubékos értékeket ad. 
gálásban Például a vá. 
a szinte püllasatok akart 
konfigarálbatjak a gépeket, de beszélhet. 
nék a tanácsadásról, a telepítésról, a kú- 
hatásokról, vagy az oiktatás. 
ról. Ezek olyam dolgok, amelyeket a Deli 
a telefonon át nemigen adhat meg. 

Az idedtis az volnz, ha kenne egy kívá- 
lóan szervezett értékesítési láncunk — ha 
lehet, hatékonyabb, mint a Dellé —, és 
mégis megőriznénk partneri kapcsola- 
tájakat a Csatorna tagjaival mindenütt 
ahol a póelólagos szolgáltatások láthatóan 
olyasmit sdhatnak, amit a Def nem ad és 
nem ís akar adni Úgy véljük, képesek ís 


vagyunk erre. Lényegében a csatorna egy- 
fajta átszervezéséről van szó, egyebek kö- 
zött arról, hogy partnereinket megtanítsuk 
arra, hogyan tarthatják rugalmasan a le- 
hető legalacsonyabb szinten a raktárkész- 
letet, nehogy baj legyen. Átszervezési ter- 
veink egyik fő eleme, hogy csatormáinkat 
a leggyorsabban átkonfigurálható árukkal 
töltsük fel, és ügyeljünk a kétszeri konfi- 
gurálás elkerülésére. Az effajta rugalmas- 
sággal túl is tehetünk a Dellen, hiszen ne- 
ki erre csak a gyárban van módja: egy 
csatornapartner szolgáltatásaival és az ál- 
tala beépíthető külső termékekkel nem 
veheti fel a versenyt. 

Eszerint tehát az értékesítési csator- 
nában való összeszerelés lesz a domináns 
üzleti modell? 

— Nem hinném, hogy az értékesítési 
csatormában való összeszerelés igazán 
túlnyomóvá válna ebben a modellben. 
Először is, semmivel sem hatékonyabb, 
sőt rosszabb megoldás, ha nemcsak né 
hány ember, hanem sok szereli össze a 
termékeket. Másodszor, nem minden vi- 
szontcladó lelkesedik az összeszerelés 
gondolatáért, mivel a minőség-ellenőrzés- 
hez például tesztberendezésekre ís szük- 
ség van a helyszínen, ahhoz pedig tőke- 
befektetés kell. (A HP grenoble-i gyárá- 
ban egy-egy modeil bevizsgátására 1.8 
méter magasról hajigálják le az összesze 
relt számítógépeket és monitorokat, Ezzel 
a magassággal egyébként világcsúcstar- 
tók, a többi cég rendszerint beéri 50 cen- 
tível. Ez azéni nem sok viszonteladó en. 
gedheti meg magának. - A Ford.) 

A változó igényekre rugalmasan rea- 
gáló rendszer kidolgozása csak az egyik 
lehetséges megoldása ennek a problémá- 
nak. Sok vállalati igazgató úgy van a PC- 
vásárlással, hogy .kell a csudának a mil- 
lió variáció, hiszen nemcsak a megvásár- 
lásról és üzembe helyezésről van szó, ha- 
nem felügyelni is kell a hálózatot. Csupán 
háromféle gépet akarok: kezdő, közép- és 
felső kategóriájút." 

Pontosan ezt teszi a HP ís. Vágy 120 
ezer PC-nk van az alkalmazottak kiszol- 
zálására. és lényegében mind vagy kez- 
dó, vagy közép. vagy felső kategóriájú 
Ezért csak feleannyit költünk a felügyele- 
tükre, mint a legtöbben az iparágban. Te. 
hát különösen a vállalati piacon van igény 
a kisebb változatosságra. S ha ez az igény 
még határozottabban megfogalmazódna, 
akkor szerintem az értékesítési lánc javi. 
tásának egyik módja az lenne, hogy eze- 
ket az igényeket már a gyárban vegyük 
tekintetbe és eleve azt gyártsuk, amit a 
vevő kíván. Így a viszonteladó nem hal- 
moz fel raktárkészletet, viszont továbbra 
15 ő veszi fel a rendeléseket és ő számláz 
a vásárlónak. Továbbra ís telepíti a gépe- 
ket. konfigurálja a programokat, oktat, 
betanát — szóval rengeteg lehetősége van 
énéknövelő szolgáltatások eladására 

Mi másban akarnak még változtatni 
a szervezeti felépítésen? 

— Végignézzük például, hogy melyek a 
legkelendőbb összeállításaink és konfigu- 
rációink. Sokan elismerik, bogy LaserJes 
nyomtatóink értékesítése remekül műkö- 
4ik. mivel csak hat-nyolc különböző mo- 
dellrői van szó, s azok meghatározott pia- 
ci szegmenseket céloznak meg. A raktár. 
készlet et nem probléma, nagyon gyorsan 
cserélődnek a termékek; sokkal nagyobb 
nehézség a megfelelő haszon. De partne- 
reink többsége megérti, hogy ha nagy 


mennyiségben forgalmaznak, akkor a sok 
kicsi végül sokra megy, 

Miért ne lehetne hát a PC-k értékesítési 
modelljének legalább egy részét ehhez 
hasonlatossá tenni? A válasz az, hogy az 
ember nem áll neki százféle opcióból 
összeszerelni a gépeket, hanem hatalmas 
tételben legyárt bizonyos , vonzó" konfi- 
gurációkat azokra a piaci szegmensekre, 
ahol nagy irántuk az igény. És ekkor az 
ármodell is olyan lehet, hogy hozzájuk 
vonzza a vásárlókat. 

— Most az olcsó gépekről beszélünk? 

— Igen, az olcsóbbakról és a középkate- 
góriás gépekről, Némi marketingmunká- 
val azt szeretnénk elémi, hogy kialakul- 
jon két-három kelendő modell, 

elmondott . szervezetátalakítási 


munkákból mi indult már meg? 
— Kísérleti formában van valamennyi. 


— Milyen terveik vannak a weben ke- 
resztüli megrendelésekket kapcsolatban? 

— Az Egyesült Államokban és Európá- 
ban már most ís van 10 olyan vállalati vá- 
sárlónk, akik weben keresztűl rendelnek. 
A megrendelés automatikusan az adott 
vásárló viszonteladójához kerül, A. téte- 
lek folyamatosan nőnek, láthatóan ez lesz 
a legkívánatosabb módja a vásárlásnak. 
ha a vállalat szabványul választotta vala- 
melyik konfigurációt. A cégek gyakran 
ugyanis a maguk belső modellszámaival 
adják fel a megrendelést, így sokkal egy- 
szerűbb a hivatkozás. 

— Szóljunk néhány szót a Windows 
NT-UNIX csatáról. A HP szemszögéből 
nézve hogyan áll ez a küzdelem? 

— A harc a vállalatokon betül folyik, az 
asztali gépeken ugyanis szemmel látha- 
tőan a Microsoft nyert. Ha tehát az a kér- 
dés, hogyan áll majd az NT és a UNIX 
a kiszolgálók terén 2000-ben. akkor azt 
mondom rá, hogy nagyjából 50-50 száza 
lékra. Mi ma szép növekedést tapaszta- 
lunk UNIX-os űzletágunkban is. A mére- 
tezhetőség. a 32-ről 64 bitre való átállás, 
a. hatalmas teljesítmény mind-mind sok 
embert vonz a UNIX-hoz. 

Logikátlan lenne azt állítani, hogy vége 
a háborúnak, mert az NT-vel meg tehet 
valósítani ugyanazt a funkcionalitást. Nem 
lehet, És ezt látványosan demonstrálni ís 
tudjuk. De a gazdasági érvek kétségkívül 
afelé hatnak, hogy célszerűbb olyasmit 
vásárolni, amit több százezres, netán mil- 
liós példányszámban árulnak, mint valami 
olyat, amit tízezresben. 

Mikor fogja tehát az NT a UNIX-ot a 
-fitottak még" kategóriába visszaszort- 
tani? 

— Ebben a pillanatban az inga az NT 
felé lendült ki — tisztában vagyunk vele, 
és azzal ís, hogy miért; a gazdasági elő- 
nyök nyilvánvalóak. Ezért léptünk egyez- 
ségre a Microsofttal, ezért képezzük át a 


A UNIX-os fiúknak meg azt mondjuk, 
hogy agyerünk, gyerekek: nagyobb telje. 
sítmény, jobb méretezhetőség, nagyobb 
arányú rendelkezésre állás, szélesebb kö. 
rű funkcionalitás!" Ugyanis azt akarjuk, 
hogy a UNIX iránt elkötelezettek a lehető 
leggyorsabban haladhassanak. 

— Mi a hatása minderre a PA-RISC-nek 
és a Mercednek? 

— Sokféle hatása lehet aszerint, hogy az 
Intel milyen gyorsan képes piacra dobni a 
Merced különféle változatait, hogy ho. 
gyan reagálnak az emberek a párhuzamos 
feldolgozásra, mennyire akarják azt ki. 
használni, vagy ragaszkodnak-e a megle- 
vő kódhoz. De az világos, hogy az új ar- 
chítektűra egyaránt futtatja majd az NT-t 
és a UNIX-ot, a PA-RISC-en viszont csak 
UNIX fut. Ez újabb érv a Mercedre való 
átállás mellett. Azt, hogy dominánssá vá- 


lik-e, még nem tudom, mert nyilvánva 
lóan a drágább piaci szegmenst célozza 
meg, ahol egyelőre amúgy ís a UNIX van 
túlsúlyban, és mindaddig nincs is erősebb 
igény a Mercedre való átállásra, amíg 
meg nem jelenik egy csomó IA-64-es 
gép. 

— Fel fogja-e váltani végül a Merced a 
PA-RISC-et, vagy sem? 

— Fel fogja. De akkorra már jócskán 
benne leszünk a következő évtizedben. 

— Mivel jár a HP számára a Digital és 
az Intel egyezsége, s vele együtt az, hogy 
az Intel hozzájut a Digital Alpha-gyártó 
résztegéhez? 

— Szerintem ez nagyon jól jött nekünk. 
Arról tanúskodik, hogy az Alpha élettar- 
tama véges, és hogy a Digital is felszáll 
az IA-64-es vonatra. Isten hozta őket. Azt 
hiszem, hogy minél többen szállnak fel 
erre a vonatra, annál jobb, mert ez az 
egésznek az értelme. Magunk is ezért áll- 
tunk össze az Intellel. Ipari szabvány kör- 
nyezetet szeretnénk. Szerintem ez a lépés 
az egész iparágat az új architektúra felé 
lódította, és az a gyanúm, hogy megkez- 
dődön a visszaszámlálás a SPARC, a 
MIPS és még néhány. a közeljövőben 
várhatóan szintén csatlakozó RISC piat 
form felett. 

— Beleértve a PA-RISC-et ís? 

— A PA-RISC már most abban az 
irányban halad; be is jelentertűk. 

—- Tervezik-e Intel alapú nyolcprocesz 


(Computerworid Hong Kong) 


. ui Bejelentette következő generációs 
Windows-termináljaát a Wyse, amely a 
kibocsátással nem ukárja megvárni, amíg 
a Microsoft befejezi többfelhasználós 
Windows Terminul Server operációs rend; 
szerének bétarteszljét. A cég képviselői 
szerint a most bemutatott Wintermek a 
firmware cseréjével zökkenőmentes átál- 
lási útvonalat kínálnak a Windows Termi- 
nal Serverre és az abban használt Remote 
Desktop Protocolra, így nem okoz gondot 
a Microsoft szabványával való kompa: 
libilítás, A négy új terminálmodell — a 
23105E, a 25105E. a 2610SE és a 27105E 

akkora teljesítményt nyújt, mint 


elődei 


Mm Bemutatta első, a fogyasztói pincra 
szánt digitális fényképezőgépét a HP. A 
PhotoSmart C20 által készített fényképek 
képpontszáma eléri az 1 milliót, Melléke- 
lik hozzá a HP új PhotoSmart retusáló 
programját, amely a képek automatikus 
letöltését is lehetővé teszi, valamint a 
Microsoft Picture It! képszerkesztő alkal- 
mazását. Opcionálisan kapható hozzá HP 
PhótoSmart nyomtató, amelyen a kész 
képek 129 centiméteres formátumban ki 
is nyomtathatók. A fényképezőgépeket a 
SanDisk cserélhető, 4 megabájtos Cor: 
pactFlash memóriakártyájával szállítják. 
é 30 megabájtos változat is vásárolha- 
tó. Ugyancsak az alapcsomag része egy 
hosszú kábel: ezzel a tévékészülékhez 
atlakoztatható a fényképezőgép, az el- 
készült felvételek megtekintésére. 


MA V.90 specifikációnak megfelelő 
modemlapkakészletet hozott forgalom- 
ba a Rockwell Semiconductor. A lapka: 
készlet a V.90 mellett a KS6flex techno: 
lógiát is tartalmazza, így megbízható 56 
kilobitímásodperces kapcsolatot nyújthat 
mind az ügyféloldali modemeknek, mind 
a szolgáltatói berendezéseknek. A Rock 
well külön változatokat készített az aszta- 
Ni rendszerekhez és a noteszgépekhez, var 
lamint a központi berendezésekhez 


Az Intel bemutatta első Gigabit 
Ethernet-termékeit: egy kiszolgálókhoz 
szánt adapterkártyát. egy kapcsolómodult 
a 24 portos, 10/100 megabitímásodpeross 
teljesítményű, SLOT jelű kapcsolóhoz, 
Layer 3 kapcsolót. Hivatalosan azonba 
még nem jelentették be ezeket, és az Intel 
szóvivője arról sem nyújtott tájékoztatást, 
hogy mikor, illerve milyen áron kerülnek 
majd forgalomba. A vezető lapkagyártó 
ezzel a lépéssel is közelebb kíván kerülni 
áhított céljához, hogy a hálózati hardve 
rek teljes skálájár nyújthassa. Ezen a terű 
leten azonban négy nagy ellenfele dom 
nál; a Cisco, a 3Com, a Cablctron és a 
Bay Networks. 


ME Bemutatta a Pentium II rendszerek 
háromdimenziós teljesítményét nővel 
hívatott első grafikus lapkáját az Intel. 
Az 1740 várhatóan alapjaiban rengett meg 
a grafikus lapkák piacát, híszon az Intel 
nagy alaplapüzlete révén azonnal hatál; 
mas piachoz jut. Ezzel az Intol is tisztás 
ban van: egyes források szerint 30 száza. 
éri az asztali 


lékös részesedést akamak 
PC-k gnifikus lapkáinak pi A Pen. 
tium 11 processzorral és AGP csatlakozó; 
val ellárott számítógépekben használható 
lapka az úgynevezett HyperPipelined 30 
architektúra köré épül. amely megnöveli 
teljesítményét. Ebben külön ré: 
gondoskodik a 3D-s gyorsításról, 
Hisztikus képrninőségről és a memória: 


tegység 


sávszélesség növeléséről, Támogatja az 
Í740 a Dircct3D-t és az OpenGL ix. A 
lapka kifejlesztésében részt vett a Real 
30. a Lockhecd Marún leányvállalata, 
amelyben az Intel januárban 20 százalé- 
kos részesedést SZETZBI. 


SZÖVETSÉGEK 


HI Beperelte a Texas Instrumentset a 
3Diabsz a vád szerződésszegés és üzleti 
titkok kiszivárogtatása, A keresetben az 
áll. hogy a TI bizalmas, a 3Dlabs tulajdo- 
nát képező anyagokat tett közzé a weben, 
majd ennek az anyagnak több ezer példá- 
nyát terjesztette nyomtatásban is. Szere. 
pel a vádak között a közös fejlesztési és 
licencegyezmény egyéb pontjainak meg; 
sértése ís. Azt egyelőre még nem döntönte 


cl a 3DIábs, hogy kér-e pénzbeti kártért 
tést, és megszakítja-e a szerződéses kap- 
csolátot n TI-vel. A két cég még 1996 
májusában kötötte meg a 30-s grafikus 
technológiák fejlesztésére és multimédiás 
lapkák gyártására szóló, hosszó távó li 

cencegyezményt. 

Ugyancsak a 3Dlabs-szel kapcsolatos az 
a hír, hogy a cég gyártási megállapodást 
között az $GS-Thomsonnal, amely gyár 

tami fogja a 3Dlubs Permedia 2 lapká 

jának egy lábkompatibílis változatál A 
próbasorozat első darabjai már elhagyták 
z $GS-Thomson gyárát. a tömegterme- 
lés március elején kezdődik. 


u Elmélyitette már meglévő síratcgiai 
partnerkapcsolatát a 3Com és a New- 
bridge Networks. A szövetség arra irá 
nyul, hogy a LAN-ok és WAN-ok han 
video- és adatforgalmát ötvözzék a sza 
bályokon alapuló felügyelettel AZ új 


TE9Msesulotki mmszsál tálib amérvez megyektáse ánál 
Vindenes Vere. Még a Windrres NT frjjrsazéárott ís töbet, 


örve mee 


LETÉT a esen örs komment íét égy Öla tema eszt kás semmi 


egyezmény értelmében a ICom megkez 
a a Newbridge szolgáltatói hálózatokhoz 
szánt. ATM-hardvereinek és felügyeleti 
szoftvereinek értékesítését. a Newbridge 
pedig partnere LAN- és távoli hozzáfér 

sú termékeit árulja A kapcsotat révén a 
Jom új ügyfelekhez juthat a szolgáltatói 
körből; a Newbridge számos LAN-tr 
méket kínálhat felhasználóinak. A két cég 
úgy véli, hogy a szövetség kiegészít a 
Carrier Scale Imernetworking (CSI) kez 
deményezé. 
a Siemensszel közösen jek 
lehetővé teszi számukra 

piaci versenyt a Cisco LAN 


an 


lyet még tav 
tettek be, é 
a hatékonyabb 
s WAN -ter 


mékeivel. A szabály alapú fi 

való szoftvert három lépcsőben fejlesztik 
ki a cégek. Először - a következő 3-6 hó. 
napban — a 3Com Transcend és Netre 


tor felügyeleti al 
Newbridge Main 
Manager szoftverébe 


mat vitat ss saga s CK vas Ma a me 


Az IBM család hagyományos értékei Windows NT-n is. 


1 Visa Age Ji 


MOSrrírs aT 


Warehousr. a DB2 Ce 


Err olyan jól teszik, hogy azt húbi 


Window NT alkalmar 


munkát a kezében tarthatja. Minden 


Ami különösen fontos minden eg 


Bővebb informácsóért 


né az IBM a Micra 


A fejlesztésébe é 


dáláehatásáj 


ingyenes test verziókért keresse fel a tap, 


önátion, 4 Cam s a Ne 


zükséges kiterjesztheti őke 


m pontosan illik a helyére és mind hálóz 


darab tökéletesen megfelel egy IBM termékkel szemben állátoti 


pasa lenne. I 


Data. a DR2-UDB, a Lotz Nat 


4 az internetem keresztül és az 


észen kerül a dobozbál a felület 
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Éjszakai randevú 


Hi 
Elektroni 


1! Nemzeti 


A a Mi 


IX 


ku 
orid Vir 
ÚNteR 
Kul 


an Di 
HV 


nételérés a esúcsidőszakon kívül ne ke 
je mbit a hangtelefőniában al. 
kalmazott éjszakai tarifa 50 százalék 
A levél megírása óta, $ attól vélhetően 
teljesen függetlenül megváltozott a hely 
el, ugyanis a Matáv február 1-jétől szol 
áltatási területén az éj ú időzónában 
órától reggel 5 órdig) egy helyi hívd; 
árát nettó 100 forintban maximálta, füg 
A nül a hívás hosszától. Az új tarifa 
ndszert többen nem tartják kielégítő 
nek, legalábbis ezt jolzi az a rengeteg kér 
ki javaslat, amely Straub Elekhez ér 
kezett. Az elnök-vezérigazgató februi 
a 16-án este 10 és 12 óra közöt az iNteR 
NeTTo vendége volt 
Többek mi re, miszerint a Ma; 


ati termékejve 
es rend 

jár tosabb 

chnikzi k t 

nak minden c 


és technológiáíval biztosítja a vállalat összehangolt 
vállalat egyetlen hatalmas számítógéppé válik. A 
Solstíce, amely teljes 
álózatfelügyeleti meg 


erek nyújtotta rugalmas 


lenőrzés lehetőségéve 


etben. Az ilyen. bony 
kat kitalálni a legne 
van magától értetődő 


táv tarifái tarthatatlanul magasak, Straub 
Elek néhány számmal válaszolt: 1994 óta 
a részvénytársaságnak egymillió új előfi 


zet nberben, egy 
kéthetes akció során BO ezren vásároltak 
Van tehát kereslet a ti 
szolgáltatás megfizethetősége pedi, 
rek függvénye 
Ami a tarifakedvezményeket illet, 
Jés rendkívül összetett és bonyolult, 
minden komoly megfontolást 
igényel. A következő lényeges tarifavál 
tásra 1999. január 1-jén kerül sor, Ekkor 
tér át a Mátáv az impulzus alapú számlás 
zásról az idő alapára 

Siraub Elek nem értett egyet azokkal a 
hozzászólókkal, akik a Matáv túl magat 
tarifáit okolják azért, hogy a magyaror 
zági háztartások csak nagyon kis 
dában (0.7 százalékában) van intermete 
okot elsősorban 
KC-k hiányában látja. 


óje van, és tavaly növe 


vonalat, lefonra, a 


ké 


esetben 


bánya 
at: 
modemmel 


lakozás, 
ellátott 


. esSun 
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Többen értetlenül álltak az elnök ve 
zérigszgató egy korábbi kijelentése előn 
miszerint műszakílag és jogilag megaja 
atatlan a hangtelefőnia és az intemet 
elérés tarifarendszerének szétválasztása 
A válasz: a Matáv azért nem választja ez 
az útat, mert bármilyen technikai meg 
oldás megkerülhető, azaz elképzelhető, 
hogy ügyes" felhasználók az olcsóbb ta 
rifáért egy drágább szolgáltatást venné 
nek igénybe 

A Mi 


terjedésével 


áv számol az intemettelefőnia 
Amint a minőség megfelelő 
lesz, valamint kellő piaci igény mutatko. 
zik a hálózaton lebonyolítható nálás 
iránt, elindítja a szolgáltatást. Egy kérde 
ző logikusnak tartotta volna, ha az éjsz: 
kai tarifakedvezményt januá az álta 
lános áremelések hónapjában vezeti be a 
Matáv ód, mert a 
távközlési vállalat a számlázási rendszen 
egyszerre több változásra nem tudja fel 
készíteni, Többen panaszkodtak . arra 
hogy hálóböngészés közben megszakad ú 
telefonvonal, s újrahíváskor ismét elindul 
a 100 forint. Volt, aki egész éjjelre, a 
akadások számától függetlenül ju 
vasolta a 100 forintos díjmaximui 
Mivel a díjkedvezmény minden 
a vonatkozik, a a Matáv nem 
mogatni például az éjszakai kör 

nem fogadható el ez a javaslat, 
lta az elnök-vezérigazgató, 

Sok intemetezőt foglalkoztat a havi át 
lánydíj lehetősége, . ami 
mellett ingyenesen leheme lebonyolítani 
a helyi hívásokat (ahogy az az Egyesült 
Államokban működik), Amerikában az 


Erre azért nem volt ri 


zetését 
helyi hív 
kívánja t 
faxokat 


bevezetésének 


átalánydíj 20-40 dollár között mozog 
havonta, azaz forintra átszámolva he 
lyenként a 8000 forintot ís meghaladja 


Magyarországon a telefonszámlák ária 
£os összege nem haladja meg a 3000 fú 
A Matáv 
értékű átalánydíj, ez azonban nálunk nem 
vezethető be 

Egyesek választhatóvá tennék az 
lánydíjat: aki sokat akar intemetezni 
átalánydíjat választja, 
iki keve 
marad a használaton alapuló díjazás 
1 az utat nem tartja járható. 


ak megfelelne egy ilyen 


az ingyenesen 


telefonál helyben, 


nál. Straub e 


nak. A Matáv célja, hogy a műszaki fel 
tételek megteremtését követően 1999-től 
bev a nagyfelhasználói kedvezmé 
nyeket. A MatávNet felhasználók telefon 


rámlája egyébként körülbelül háromszor 
annyi. mint a normál telefon-előfizetőké 
a MatávNet c ha 
nem minden inter 
Többen érdeklődtek 
olgáltatáss 
Straub me 
mindös: 


Ez nemcsak lófizetőire 


a Matáv tartalom 
al. kapcsolatos 


lehetősen. titokzatos 
annyit árult el, hogy a távkoz 
aság ebbe az üzletágba ís be kíván 
Már folynak az előkészületek. 
még idén várhat; Mind. 
ezek a Matáv üzleti stratógiájás 
ban a hozzáférés-si 
nak m 
Jó hír 


maradt 
lést tár 
vállni. 


eredmények 


egyelőre zolgáltatás 


ad nagyobb szerepe 

atlakozó, 

ezért gondokkal küzdő budapesti előfize 
nek, hogy az elkövetkező másfél év 

vezetékes vonallal váltják fel a rűdiós 

zeköttetéseket. Nem ennyire örömteli 

hír, hogy az ISDN-felh 


a vezeték nélkül cs 


ben 


sználók egyelőre 


nem számíthatnak kedvezményre. 

Végezetül Straub Elek bejelentette 
hogy április I-jétől a Matáv korrigálja a 
kedvezmény számításának módját: azok 

átnyúló hívások is élvezik majd a ked: 
vezményes tarifát, amelyek már 10 óra 
előtt elkezdődnek, és hajnali 5 óra után ís 
tartanak. még. De természetesen a kod 
vezmény csak a 22 ói 5 óra között 
időszakra vonatkozik 


Maltász Judit 


"Néhány szóban a gigabitekről " Magyar szakemberek Boszniában 


A SYSTIMAX GÍgaSPEBD strukturált 
— kábelezési rendszer volt a fő témn az 
Anixter és a Lucent Tochnologiés február 
19-én Budapesten megrendezett rendszer 
integrátori talátkozóján, Az Anixter kízá; 
rólagos disztribútorként képviseli egész 
Európában a SYSTIMAX- ot, s kínálatá. 
ban már megtalálható a tavaly ősszel be 
jelentett GígaSPEED teljes elemkészlete. 
A sajtótájékoztató résztvevői kiemelték, 
hogy a Lucent a korábbi termékeire adott 
15 éves rendszergaranciát 20 évre emelte 
az 1.2 gigabit/másodperc átviteli sebes 
ségig használható GigaSPEED esetében, 
azaz rendkívül hosszú távú beruházások 
hoz szánja új termékcsaládját 
Érdekes lehot összehasonlítani az $-ös 
kategóriájú UTP kábelrendszer és a Ciga- 
SPEED néhány adatát A korábbi 100 
megahertzes frekvenciahutár az űj kábel; 
lel 200. megahertzre tolódik ki. Az új 
rendszer 100 megahertzen mintegy 10 szá. 
zalékkal mutat jobb csítlapítási értéket, 
mint idősebb testvére: a közelvégi áthal; 
lás pedig 77 százalékkal javul. Elmond; 
ható, hogy 100 megahertzen az átvihető 
adatmennyiség a GígaS$PEED-nél RO szá. 
zalékkal megnő, Ezek az értékek nem 
csak magára a kábelre, hanem valameny 
nyi elemre, azaz a teljes, végponttól vég; 
pontig terjedő összeköttetésre vonatkoz, 
nak. Fenti adatokat a Lucent garantálja. 


Lopás ellen 


gyre nagyobb számban kötik el 
És sajnos egyre kevesebb kerül meg; 
Y a Belügyminisztérium kiírt egy 
tot azzal a reménnyel, hogy talál. 


z aut: 


pályás 
nak valamilyen technikai megoldást a lo. 
Pások megfékezésére y az ellopott 


járművek felderítésére. A pályázat 40 
résztvevője közül bárom kategóriában hat 
győztest hirdettek, 

Ezek közül az egyik az Antenna Hun 
gárin-GPS Rádió kettős. Ők az autókat 
műholdas pozicionáló rendszer segítségé 
vel követik, miután a gépkocsiba beépí 
tett riusztó jelzését GSM-rendszeren ke 
resztül megkapták. Egyik legsebezhetőbb 
pontja a megoldásnak az. hogy ezután a 
pozíciójelentések: y elektroni 
kusan vezérelt GSM telefon segítségével 
Küldi el a központnak. Ha a hálózat telített, 
hu a lefedettség rossz... Egyéb aggályok 
ís felmerültek, hisz a jármű tulajdonosa 
nem tudja, hogy az autója adja-e a jele 
ket avagy sem. Má már a szervezők .ás 
ten bizony" fogadalma sem megnyugtató 


válasz erre 
Műszaki szem 
a rendszer, valódi csúcstechnológia. és 
ennek megfelelően mindent tud, Lehet 
vele pozíciót azonosítani műholdas hely 
zetmeghatározó részének (GPS) köszön 
hetően, és lehet a járművet távvezérelnt 
Például lekapcsolni a gyújtást, vagy bezár 
ni a központi zárat. A rendszert sokkal ín 
kább el lehet képzelni pénzszállító. vagy 
egyéb fontos járművek követésére szol 
BÁló technikai megoldásként, mint arra, 


atból viszont korszerű 


Amúre most beindítják, hiszen a beszerelés 
És üzemeltetés díja (150 ezer s havi 2500 
forint) a kis- és középkatepóriás kocsik 
tulajdonosait elriasztja A biztosítók má 


még kivárnak, most inkább a jármű Cas 
codíját emelik az értéknövekedés miátt, 
ahelyet hogy árkedvezményt adnának rá. 


Krizsán György 


A. GigaSPEED kifejlesztésekor (oko. 
zott figyelmet fordítottak a külső zajok- 
kal szembeni érzéketlenség növelésére. 
valamint arra, hogy a kábelek elődjeiknél 
kevésbé sugározzanak 

Az Anixter kizárólag disztribúcióvat 
foglalkozik, a végfelhasználákat rendszer; 
integrátorain keresztül éri el; a képviselt 
termékek a hálózati aktív és passzív ele 
mek köréből kerülnek ki. Több mint 200 
irodája működik világszerte, 1997-es ár 
bevétele megközelítette a 4 milliárd dol- 
lárt. A budapesti regionális képviselet ta 
valy Magyarországon 4.2 milhó dolláros 
forgalmat bonyolított le. Idén 
bolgár piacot is beleértve - 
dollár közötti bevételi várnal 


a román és 
5 és 6 málhió 


M.J. 


. modern 
van 
fordítják. az nadatók Tétrehozására és 


verde át forgalmázására, A szervezet 
u" ia elet nr erőfeszítés hatvá- 


megjelenése: 
bazzáférés 


A Lucent Technologies Magyarország 
szakemberei telepítették és özermeltetik 
a baszniai SFOR csapatok telekommu: 

nikációs rendszerét. Dan Evan, a Lu 

cent Technologies Inc. alelnöke feb 
muár 19-én tartott majtórájékoztatóján 
elmondta, hogy az SFOR erők két fi 

bázisán működő  telekommumikációs 
eszközöket teljes egészében a Lucent 
magyarországi leányváltalatának mér. 
nökei helyezték üzembe. A telepített 
eszközök konténeres teleflanközpontok 
amelyek lehetővé tették, hogy a hagyo- 
mányos telefonvonalakból álló hálóza 
191 egy majdnem kétszeres kapacitású 
multimédiás szolgáltatásokra ís képes 
rendszer váltsa fel 


Fűzes lo: 
Ejes Magyarország 


tudtuk. hogy bár 1997-e 


Pévertől, a Uszem Techn 
vezetőjétől meg 
redményetk 


valametyest alulmúlták az eurógizi 1. 
cent-egységek átlagát, de c hoz 
mérten. reálénékben erőteljes növeke 
dési mutatnak az előző évhez képest 
Jelentős NATO-megrendeléseket tud 
hat magáénak a Lacent, de a civil szít 
rában u tevékenykedik Nemrégiber 


mutatták be hazánkban a E 


ISDN. alközponti  rendszerér 
újabb változatát, a V600-as modeii 
amelyet kimondottan kis- és közepe 
vállakozások ig ek megfelelőer 


fejlesztettek ki. 
Kelemen Zoltán 


vállalati 
enerylájük egyre nugyobb részét 


hkazik, s bizonyos szinten 


felál pedig a belső adátcsére már a 
szervezet enorgiájánuk nagyobb részér 
kötheti le mint az eredeti feladat. 


nehérkossóége keseríti az nb 


kalmazák életét. Az Intranet már tártabb, 


kommunikációs hálózatot 


működőképesebb 

kínál, de ga adatfolyam szabályozása mind a 
mmm napig megaldatlan VOLT. .! 
mindaddig, amíg az IOON Számítástrob- 


nikai KíL, bo ném mutatta ISCAPE Inuanet-keret 
rendezéret, amely egjtsápílara rejdot vágott a 
Hálózati kornmudíkáció Banyolult kapcsolataiban. 
Öszefogtalja  mindarókat nm feladatokat, áme- 

iyeket a. hálózati kommunikáció jelent $ exy 


ögytégva grafikái felületen egyetelen kliens- 
szoftver alkálmazásávol a felhaszn a 
napi munkájához szükséges oxzkózokbaz. 

adatokhoz, szoftverekhez (órhet hozzá. 
Nam kell protókolokkai, jelszavakkol és 
hözáfürést színtekkel bajlódnia. Az ICON KA. évtíredex halozat:- 
rendszerintexrátori éz fejlesztői tapasztálatát, az Intranct-piac 


vezető techuolágiáit. egyest 
Hewlett Packard vezető hardvervin 
a. közép- és nagyvi 


rú mint Kolümbust tajása, sebben a 


rugalmai 
lehetséges 


6 


Intranetkeretrendszor a 
tava 


[7 ro váró Új Világban minden elérheti 


Ön is érdektrt Kerják köldje él a következő oldalan taláttoió jölantkesás 
én, 10 örátál rendneudő LIGAPE-atkalraz 


9 megkévjük az 1994 march 


konlerendánkra, ahol megtamerkedhet szrádünató koraraúnákációs rendszerrel, 


alsez 


További információk: ICON Kft. 482-1276, wwwioon.bu, Hewlett-Packard: 461-BILL, www.hp.hu 


9 Vállatató szazú rát. 69 erberás 


gesdálioatás 
5 Temakirotén 9 dönt bökéméztés 


teme 


Változások a Telecom Italia 
vezetésében 


Jelentős átszervezést hajtott vég- 
re vezetőtestületében a Telecom 
Italia $pA. Elő 

giben privat; 


ís, a nemré. 
dt nemzeti távköz: 


lési szolgáltató elfogadta Torna. 
mai di Vignano vezér. 
igazgató. lemondását, aki gya 


korlatilag már lemondása előtt ís 
at veszítem baralmából Je 
eny hatalom összpontosul 


nban az íg; 


lo kezében 
ese De Leo lett a váll 
lesztésekért, . továbbá 
tratógiai ügyekért felelős vezér 
igazgató, Viro Gamberale, a Te 
lecom Italia Mobile (TIM) ve. 


a mostantól az ope. 


A lapjelentések s 


utóbbi még Tomma- 
írnya alatt 
olasz tele 


di V 


tótanácsának ügyvezető elnöke a 
szol 
ál meg többietbe: 


legalábbi 


telhez jutni 
napokban kiax 
ybó 


lalati sajtóközlemé 


Szépreményű 
Computer 2000 


EA 


nyereségre számít. A műnel 
székhelye, vállalat azt reméli, 
hogy 100 millió német mátka 
(hozzávetőleg $4.9 millió dotlár) 
fölött lesz a szóban forgó pénz- 
ügyi időszak nyeresége. 

A cég éves sajtóértekezletét 
Walter von Szezytnicki. az ígaz 
gatótanács ügyvezető elnöke azt 
közölte: reményeik szerint már 
az 1998/99-es üzleti évben meg- 
haladja az árbevétel a 10 mil- 
liárd német márkát (közel 5.5 
milliárd dollárt). Von Szezytnic- 
ki úgy fogalmazott, hogy ismét 
nyerő pályára" álltak. Egyéb- 
ként a szeptember 30-án lezárult 
pénzügyi év adózás utáni ered- 
ménye 704 millió márkás (387 
millió dolláros) veszteség volt, 
Az egyesült államokbeli leány 
vállalatnál, az Ameriluestnél 
véghez vitt nagymértékű leépítés 
csak tetézte a kiadásokat: ÖSSzE- 
sen 104 millió márkás (durván 
57 millió dolláros) extraveszte- 
séget okozva az anyucégnek. 

Von  Szezytnicki elmondta: 
most már befejezettnek tekinthe- 
tő az AmeriOuest átszervezése, 
így a következő üzleti évet nem 
terheli hasonló típusú különki- 
adás. (Aki további vállalati infor- 
mációt szeretne kapni a Compu- 
ter 2000-ról, a Artp./fwwucom- 
2000 com webcímen érheti 
el a német céget) 


A Hewlett-Packard 
negyedévi bizonyítványa 


Két száralékkal, 929 millió dol- 
lárra (részvényenként $6 cent- 
re) nőtt a Hewlett-Packard első 
pénzügyi negyedévének nyere- 
sége: az árbevétel 11.§ milliárd 
dollár tett ki. Összehasondításul 
tavaly ilyenkor 10,3 milliárd dol- 
láros forgalommal és 912 millió 
dolláros . (értékpapíronként  §7 
centes) nyereséggel számolhat 
tak. Az Egyesült Államokban 5.2 
milkárd dolláros nettó forgalmat 
jegyeztek, ami 21 százalékos nő- 
vekedésnek felel meg az előző 
évhez mérten. Az észak-ameri- 
kai kontinensen kívülről szárma. 
zó bevételek csak 0 százalék- 
kal. 6.6 milliárd dollárra emel: 
kedzek: ebből $ százalékos nő- 


vekedési aránnyal (4.2 milliárd 
dolláros forgalommal) részesült 
Európa. 


Csökkent 
a WorldCom nyeresége 


Tuvaly 357.2 millió dolláros 
(részvényenként 40 centes) nye- 
reséget jegyzett a jacksoni World- 
Com, míg 1996-ban 4149 millió 
dolláros. (értékpapíronként 1.01 
dolláros) profittal. számolhatott, 

Ugyanakkor erős maradt a be- 
vételi oldal: 1997 folyamán 7.35 
milliárd dollár folyt be (az 1997- 


Az IBM tőzsdei részvényé 


szolgáltatások Táp szkázssi 124 


százalékos lomnövekedést 
(összesen 556 millió dollárt) ho- 
zott, ezzel szemben 1996-ban 
2533 millió dolláros érték állt 
ezen a helyen a kimutatásokban. 
Tavaly 35 százalékkal nőtt az 
Államokon belüli magánvonalak 
forgalmából származó bevétel, 

Ami Európát illeti elsősorban 
a brit piacon ért el szép ered- 
ményt a WorldCom, de érőtelje- 
sen célba vették a ukontinentá- 
lis" Európát is. Az intemet alu- 
pú szolgáltatások iránti növekvő 
európai keresletre alapozzák re- 
ményeiket, és minden bizonnyal 
üzleti terveiket 18. 


rfolyama 


nam 


lk EA] 


ÉGBE NMB 189817 denreg 


es naptári, azaz a december 31- 
én záruló évről van szó), ami 
64 százalékos növekedésnek fe- 
lel meg az 1996-os 4.49 milliárd 
dollárhoz viszonyítva. Tavaly 1.1 
milliárd dollárt tett ki a műkö- 
désből származó jövedelem, amit 
nem kis mértékben egyik leány- 
vállalatuknak, az MES Commu- 
nicationsnek köszönhettek. 

Ami a negyedik negyedév 
számadatait illeti: kétmilliárd dol- 
láros forgalmat jegyeztek, míg 
1996 utolsó három hónapjában 
csak 1.2 milliárdot. A negyedik 
negyed nettő nyeresége 1363 
millió dollárra rúgott; összeha- 

il: a megelőző év megfe- 
sában csak 119.7 mil- 
lió dollár volt a végeredmény. 

Fontos bevételnövelő forrást 
jelentettek 1997-ben a belföldi 
(egyesült államokbeli) privátvo- 
nalak, a nemzetközi, illetve az ín- 
ternet alapú szolgáltatások — ál- 
lítja a WorldCom. Az internetes 


A mi szaktudásunk a 
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Hp tra mező bena huj : 


Egyébként a fent bemutatott 
1997-es év eseményekben (és ak- 
vizíciókban) dús volt az egyesült 
Államokbeli telekommunikációs 
cég számára. Ki ne emlékezne 
az MCI, vagy a CompuServe 
megvételére? Az elmúlt tíz év- 
ben — írd és mondd — 50 felvá- 
sárlást hajtott végre a Mississip- 
Pi állambeli társaság, amelyről 
az hírlik, hogy a nemzetközi be- 
fektetések terén még korántsem 
hagyott alább a vásárlási kedve. 


Nőtt a France Télécom 
bevétele 


Közzétette legfrissebb számada- 
tait a France Télécom (FT): 
1997-ben 156.7 milliárd francia 
frankos (256 milliárd dolláros) 
működésből származó bevételre 
tett szert, ami csekély (3.6 száza- 
lékös) növekedési jelent a meg- 


előző évhoz viszonyítva. 
délkült távközlési szolgálták 
ból befolyt bevételek 
liárd frankot tettek ki: ez a sze, 
produkált, 1996-hoz. kép 
hul 1 oz képest, 

Itineris GSM néven feny pé 
FT-részleg 126 százalékkal nö. 
velte előfizetőinek számát, 

Ami a vezetékes telefonszaj. 
gáltatásokból származó bevéle. 
leket illeti: ezek 2.2 milliárd 
frankkal múlták alul az előző évi 
értéket. Ennek legfőbb oka, hogy 
jelentős tarifacsökkentést hajton, 
végre a francia nemzeti lávköz. 
lési vállalat a belföldi, illotve a 
nemzetközi távhívások esetében, 
Tavaly kétszeres, összesen 96 
milliárd frankos bevételt termelt 
a nemzetközi üzleti szolgáltat. 
Sok ága. Az 1996-os 6.29 mil. 
liárd  frankról 7,16 milliárdra 
nőtt 1997-ben u televíziós (be. 
leértve a kábeltelevíziózást is) 
szolgáltatások szegmensének ár- 
bevétele, 


Az Adobe 
új európai központja 


Húszmillió fontot (hozzávetőleg 
327 millió dollárt) fordít az Ado- 
be Systems Inc. európai leány- 
vállalata arra, hogy új főhadi- 
szállást alakítson ki magának a 
skóciai West Edinburgh-ban. A 
vállalat sajtóközleménye szerint 
az Adobe Systems Europe Ld. 
irodája nem csupán az európai, 
hanem a közel-keleti és az afri- 
kai ügyfelek számára is nyújt 
majd támogatást. 

Egyelőre nem tudni, hány Ado- 
be-alkaimazottat helyeznek át az 
új központba, amelyről annyi már 
bizonyos: legfeljebb 350 fő szá- 
mára biztosíthat munkahelyet, 
Skócia és a helyi alkalmazottak 
íránti elkötelezetiségét ezzel § 
helyválasztással ismét bizonyi- 
totta az Adobe Systems — állítja 
az említett sajtóközlemény. 


Dél-Amerikában 
kártyázik a Bull 


Megszilárdította pozícióját a dél- 
amerikai piacon a Bull-csoport 
nem kevesebb mint 27 ezer in- 


beehu 


tervi 
elektronikus pénzforgalmat —k 
helyezi a kártyaolvasókat a kis- 
kereskedőkhöz. Óvatos becslé- 
sek szerint ís legalább 150 ezer 
terminálra lesz szükség a lérség- 
ben az elkövetkező két évben. 
Az elmúlt hat évben a mágnes 
csíkos plasztikkártyák piaca szé- 


. dító tempóban bővült Dél-Ame- 


rikában. Argentína, Brazília, Ko- 
lumbin és Mexikó bizonyultak 
a. legígéretesebb piacoknak. A 
Visa és a MasterCard egyaránt 
érdekeltek abban, hogy nőjön a 
kártyával történő vásárlások és 
egyéb tranzakciók számi A Visa 
1996-ban indította el Visacash 
szolgáltatását Dél-Amerikában, 
a Bulltól rendelt mennyiség pe- 
dig csak az elkövetkező hat hó: 
napra elegendő — közölte a franr 
cia vállalat szóvivőnője, 


Ki a nyerő 
a japán PC-piacon? 


Tavaly 4.3 százalékkal nőttek Ja: 
pánbán a PC-eladások, összesez 
7.94. millió darab személyi szá- 
mitógép talált gazdára — jélentet- 
te a Gartner Group japán irodája. 
Azonban ez a szerény növekedés 
is kedvező trendnek tekinthető, 
mivel az elmúlt másfél évben 
úgy az egyéni felhasználói oldal. 
mint a vállalati vásárlói kör ré- 
széről erőteljesen csökkent a vá- 
sárlási kedv. 

Az elmúlt egy évben alig vál- 
tozott a Japánban preferált már- 
kancvek listája: 1997-ben 286 
százalékos piaci részesedéssel 
vezetett az NEC, amely 1996- 
ban a piac 31.7 százalékát uralta. 
Az NEC nyomában ott van a Fu- 
Jítsu (226) és az IBM (113 szá- 
zalék); tavaly mindkét cég nő- 
velte PC-piaci részesedését Ja- 
pánban, A negyedik helyről ki- 
lökte az Apple Computert a To- 
shiba: 8.4 százalékos részesedést 
ért el, az Apple pedig — 1996- 
hoz képest több mint 5 százalé- 
kot zuhanva — csak 6.1 százalé. 
kost. Mindez már csak azért is 
fájdalmas az Apple számára, 
mert nem is olyan régen még a 
ranglista második helyén állt. A 
Hitachi 4.6. a Compag pedig 3.5 
százalékos szeletet hasított ki a 
tavalyi PC-piaci tortából Japán- 
ban. Érdekes megjegyezni: a Fu. 
jitsuhoz és az IBM-hez hason. 
lóan a Compag és a Hitachi ís 
bővíteni tudta pincát a helyi for. 
galmazók számára oly ínséges 
tavalyi évben. 


Howe optimista 


Nemrégiben az IDG News Ser- 
Vice trókiói tudósítójának, Rob 
Guthnak. interjút adott Dudley 
Howe, a Digital internetes fej. 
lesztésekkel foglalkozó csoport 
jának főnöke. 

A beszélgetésből többek kő- 
zöm az ís kiderült, hogy — a je- 


elérésében csak segíti a részle- 
get a Compagkai folyamatban 
lévő fúzió. 

Arra számít a maynardi válla 
lat, hogy az intermetszolgáltatók- 
nak (ISZ-eknek), valamint az ínt- 

vállalatoknak eladott 


pénzügyi év végéig (jú- 
350 múllió dollárt. 
lefordítva ezt 


Piacnak közel 15 százalékát. 
Howc szerint amennyiben le- 
zárul a Compag-Digítal fúzió — 
czt a legtöbben ez év második 
negyedévére prognosztizálják -, 
akkor a Digital jócskán növelhe- 
ti az ISZ-ek felé irányuló forgal- 
mát, Azon a véleményen van, 
hogy akár 23 százalékos részese 
dést is elérhetnek az intemetes 
megoldások piacán. Howe azt ís 


elmondta, hogy — a Compag-Dig- 
átal összeolvadás tényétől füg- 
getlenül — a következő fontossá- 
gi sorrendben bővítheti ISZ-pia- 
cait a vállalat: Egyesült Államok, 
Ázsia és Európa. Ez a sorrend ís 
azt mutatja, hogy a Digitalnél 
nem veszítették el hitüket és re. 

ményüket az ázsiai piacokban. 

Az ottani pénzügyi és gazdasági 
válság ellenére vannak arra utaló 
jelek, hogy bővíthető az együtt- 
működés a helyi távközlési vál; 

lalatokkal, Korábban ISZ-szem- 
pontból a japán piac köztudot- 
tan kemény terepnek bizonyult a 
Digital számára, de Howc sze- 
rint jelenleg már ígéretes tárgya- 
lások folynak a japán Nippon 
Telegraph ő Telephone céggel 


Frankenberg a Caere 
igazgatótanácsában 


Robert Frankenberget, aki ko- 
rábban a Novell elnők-vezér 
igazgatói posztját töltötte be, be 
választották az optikai karakter- 
felismerő szoftverek piacán ve 
zető amerikai Caere Corp. igaz- 
gatótanácsába. Frankenberg 49 
esztendős: s mielőtt 1994-ben ki- 
nevezték a Novell elnök-vezér- 
igazgatójává, 25 évet töltött el a 
Hewlett-Packardnál mint a HP 
Personal. Information Products 
Group alelnöke, illetve ügyveze: 
tő igazgatója. 

Információink szerint Franken. 
berg számos üzleti vállalkozásban 
tölt be jelentős szerepet. Jelenleg 
tagja több egyesült államokbeli 
nagyvállalat igazgatótanácsának, 
különböző mnácsadó testűletek- 
nek. jótékonysági szervezetek- 
nek, többek között az eltűnt gyer 
mekek felkutatását segítő Micro- 
srafx Chúli Cookoffnak. 

Robert G. Teresi, a Caere elnö- 
ke szerint: ..Bob Frankenbergnek 
az ban szerzett ismeretei 
rendkívül értékesek. A világ ve 
zető szoftverfejlesztő  cégeinél 
az elmúlt 25 év során szerzett ta- 


MA Cacre Corp. 
Talamaként működik; 


a 


Az EMU és a kicsik 


e ormás Comparremet 


mindeközben csaknem teljesen 
a háttérbe szorul egy másik, ak- 
tuálisább probléma: a közös eu- 
rópai valuta bevezetése ugyanús 
hosszú távon mej ú a 
felkészületlen európai üzleti vál- 
laikozások életét, nem kis kihí- 
vást jelentve az információteche 
nológiai ipar számára ís. 

A Europzan Monetary Union 
(EMU) projektet már a szűleté- 
sétől fogva homály övezi, így a 
számítástechnikai cégek és ügy. 
feleik nem is hajlandóak, vagy 
egyszerűen képtelenek meghoz- 
ni azokat a döntéseket, amelyek 
zavartalanná, simává tehetnék az 
átmenetet. Várhatóan már most 
márciusban közzéteszi az Euró- 
pai Unió (EU) azoknak az orszá- 
goknak a listáját, amelyek a hí- 
rek szerint készek csatlakozni az 
EMU-projekthez; magának a kö- 
zös valutának a színre lépését 
1999 januárjára időzítették. Az 
IDC szóban forgó jelentésében 
az európai IT-piac perspektíváit 
elemző csoport a következőkép- 
pen fogalmaz: Ott tartunk, hogy 
hamarosan életbe lép az EMU, 
és még mindig kidolgozásra vár- 
nak egyes alapvető, a gyakorlati 
könyveléssel kapcsolatos  ele- 
mek... A könyvelési szoftvereket 
gyártó cégek már megtették azt, 
amit ügyfeleikért megtehettek. 
de szerintünk még mindig renge- 
teg munka van hátra. 

Ha életbe lép az új, közös va- 
1uta — és stabilnak bizonyul -, az 
országok zöme rendkívül örül 
majd, hogy nem kell már a kü- 
lönféle curópai valutaingadozá- 
sokkal foglalkoznia. A jelentés 


be, lévén, hogy karbantartást kö. 
vetel meg, és olyan befektetése 
ket, amelyek nem eredményezik 
a bevétel növekedését. 

Arra is kítér a jelentés, hogy 
a szakképzett technikusok csak 
rendkívül magas díjazásért haj 
landóak segíteni a cégeknek 2 
2000-es időszámítással, illetve 
az EMU-projekttel kapcsolatos 
feladatok elvégzésében. A nagy 
tehetős vállalatok számára ez 
nem is jelent gondot; de mi lesz 
a kisebbekkel? — teszi fel a kér- 
dést az IDC-elemzők csoportja. 


Adóbevallás a hálón 


Szingapúrban bevezették az in. 
termeten történő adóbevallás 
rendszerét, ami ma még igen. 
csak úttörő vállalkozásnak szá: 
mit Az adózó állampolgárok tel- 
jesen mellőzhetik a papírformát, 
és egyik adóhivatali kirendelt- 
ségre sem kell befáradnitik. Ehe- 
lyett elegendő, ha felkeresik a 
szingapúri adóhivatal, az Int 
nal Revenue Authority of Singa- 
pore (IRAS) webhelyét, ott ki 
töltik a B1-es kódjelű online for- 
manyomtatványt, amelyet online 
mód azonnal be is nyújthatnak . 
Természetesen a tranzakciók 
biztonságáról is gondoskodni kell 
erre szolgál az EF-PIN (Electro- 
nic Fiting Personal Identification 
Number), amelyet minden adózó 


gy 
közei 1.4 millió adöfizető (a he. 


munkahelyükön férnek bozzá a 
világhálóboz. Egyébként a szol- 
gáltatás ingyenes. Akít böveb 
ben ís érdekel a dolog. az a kö- 
vetkező webcímen tájékozódhat 
az IRAS rendszeréről: herp Iwnww 
árat xov.sg! 


————— —  ——,] 
Autót is az internetről 


Robert Eaton, a Chrysler elnöke 
nemrégiben azt nyilatkozta a 
National . Automobile  Dealers 
Associationnek, hogy az imernet 
alapjaiban megváltoztatta az au 

tóvásástási szokásokat, módokat 
éppen ezért az egyesült államok 

beli autógyártóknak jobban oda 
keil majd figyelniük erre, ameny 

nyiben talpon akarnak maradni a 
piaci versenyben. 

A kaliforniai Dohring piacku 
tató cég legújabb tanulmányából 
ugyanis kiderül: a megkérdezet 
teknek csaknem a fele állítja. 
hogy következő uutóját talán a 
világháló közvetítésével fogja 
megvásárolni. Több mint har 
minc százalékuk pedig már most 
is igénybe vette az intemetet 
hogy adatokat szerezzen a gép- 
kocsikról. 

A Chrysler elnöke szerint az 
ügyfél hamarosan kézbe veszi. 2 
felügyelete alá vonja a vásárló 
si folyamatot. , Mi pedig mind: 
annyian okosan jó képet vá 
a dologhoz, és pontosan 
tesszük, amit az ügyfél kíván, ha 
továbbra is benne akarunk má 
radni az üzletben. 

Eaton elmondta ugyanakkor. 
hogy mindezek ellenére a h. 
mányos sutó-viszonteladás 
tűnik el nyomtalanul. .A vevők 
nek szükségük van az infrastruk 
túrára — jelentette ki. — Üve 
lon nem szerelhetünk fel ez 
kocsit a szükséges tartozékok 
kal, és azon nem ís küldhetjűk el 
a vásárlónak 

Ha azonban megnézzük : 
Dobhring már említett felmérését 
úgy tűnik, az emberek igenis er 
re vágynak A válaszadók 10 
százaléka nyilatkozott ugyani 
akként, hogy új autójukat vagy 
teherszállítójukat az internetről 
vásárolnák meg úgy. hogy még 
égy próbaútra sem mennének el 
előuz. 1997-ben még csak a 
megkérdezettek 4 százaléka álli 
totta azt, hogy látatlanban é- 
tesztelés nélkül hajlandó vás 
rolni az internetről 
Egyebek mellett az ís kiderül a 
Dohring tanulmányából, hogy a 
felhasználók egyre tudatosabban 
€lnek a web kínálta előnyökkel 
az autóvásárlás során is. Tavaly 
a vizsgált kör 22 százaléka állí 
totta, hogy ismeri az AutoNa 
tionhöz és a CarMax Auto Se 
perstoreshoz hasonló külösfébe 
autós eket: mostan- 
ra már 31 százalékra nőtt az ari. 
nyuk. Ezeken a nagyáruházakon 
keresztűl a szokásos alkudozás 
nélkül zajlik le az autóvásártás 


unk 


azt 


— NT hálózatok tervezése, 
Építése, karbantartása 


— Levelező-Fax, archíváló 
rendszerek telepítése 


— Cégek szoftveraudítálása, 
legaltrátása 


— Szoftver frissítési, 
gazdálkodási tanácsadás 


— Compag számítógépes 
rendszerek 


Szoftverek bemutatása 


gales Fi 


pecialist 


Microsoft Keltattálstel 


Solution Provider 


CEGE 


INteRNeTTo 


Pc-X 


hot tatai Pro 4.0 


INteRNeTTo  Pe-X 


Lapiuok tör NTAWINDS s kábot 


1088 Hudapost V. Fálk Miksa utca 6, 
Telefon: 392-8717 
Tedelax: 302-6196, 


Email címünk, 
Tálmenat veve ke 


ngul Magyar, Német: Magyar, 


Pe-X 


ú Fóedtes ÖNasól 


Mit tegyen, ha 


elő szeretne fizetni lapjainkra 


újságjaink régebbi számait szeretné megvásárolni 
számítástechnikai könyvek iránt érdeklődik 


problémája van előfizetésével 


CD-je sérülten érkezett 


Fáradjon be vevőszolgálatunkhoz! 


1012 Budapest, Már 
(Bejárat az Alkotás utca felől) 
Nyitva H-P. 12-Rág 


Írjon az 1537 Budapest, Pf. 386 címre. 


Faxoljon a 156-9773 telefaxszámra 


Hívja fel 


előfizetési ügyekben: az ingyenes 06-30-200.263 


úr alt. általában raktárról 
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Eredmén 


Az egész világra kiterjedő Oracle Open: 
World, s annak európai testvérci, az 
EOUG (European Oracle User Group) 
konferenciák után március 9. és 11, kö. 
zött Balatonfüreden sor kerül az első 
magyar HOUG (Hungarian Oracle User 
Group) rendezvényre. ís. Stewart Old: 
royddal, az Örmele Hungary ügyvezető 
igazgatójával áttekintettük a HOUG ese. 
ményeit, megvontuk az Oracle május vé: 
gén záruló üzleti évének mérlegét, és sor 
ra vettük a következő év terveit ís, 
Miért vállalkoznak egy felhasználói 

konferencia megrend Pp 

— Úgy gondolom, elkerülhetetlen, hogy 
egy bizonyos szintet meghaladó ország: 
ban ne valósítsuk meg az Orucle Opcn- 
World. vagy az európai Oracle-felhasz; 
nálói konferenciák. országspecifikus. le- 
képezését. Tekintettel arra, hogy regio- 
nális szinten az idei pénzügyi évben Ma. 
gyarország érte el a legjobb eredményt. 
Így nálunk is uktuálissás vált egy, az 
OÖracle-világhoz kapcsolódó technológiá 
kat és megoldásokat átfogóan bemutató 
Oracle-felhasználói konferencis. A bala 
tonfüredi rendezvényen 250-300 Oracle: 
felhasználó -fejlesztő részvételére 
számítunk, . Háromnaposra terveztük a 
HOUG-, három fő réma — technológia, 
alkalmazások, kormányzati megoldások 

köré csoportosítva mondánívalónkat. A 
technológiai szekciókban a vállalati pro. 
jektek során tapasztaltakat osztjuk mi 
az érdeklődőkkel; az alkalmazások szek; 
cióban a közeljövő intemetes/intranetes 
alkalmazásait és a 2000. év kérdéseit jár. 
juk. körbe; a kormányzati megoldások 
terén pedig a nagy adatbázisok kezelé. 
sével kapcsolatos problémák feltérképe 
zésére és megvitatására helyezzük a 
hangsúlyt. Az Oracle ÖpenWorldhöz ha 
sonlóan nemcsak szekcióülésekre kerül 
sor, hanem Európából és az Egyesült ÁL 
lamakból küléselőadókat ís hívunk, akik 
az Oraclo jövőképét festik majd fel. Kül. 
földi kollégáink mellett hazai partnereink 
ís tartanuk előadásokat. A konferenciához 
a partnereink és az Orucle Hungary me 
oldásait bemutató kiállítás ís kapcsotódi 
Gyakorlati bemutatókat tartunk, ahol 
az érdeklődők PC-s és NC-s környezet. 
ben próbálhatják. ki a különféle Oracle 
technológiákat. 

Pénzügyi évük végéhez közeledve már 

bízonyára látszik, mennyire sikerült meg 
valósítani kírűzört céljaikat. 


és 


Sztebig Andrea feiv zt 


Varga Szabolcs szer 
Varga László torvozó szo 
Fololós tindó. Bíró ltván, 
az DG Magyarországi Lapkiadó Kh. 
ügyvezetője 


yek és tervek között tallózva 


— Örvenszázalékos növekedést tervez 
tünk, s ezt sikerült alaposan túlszáryal 


nunk. Bevételeink 25 százalékkal hakad 


ták meg a tervezett forgalmat. Ennek 
eredményeként 120 fős csapatunkkal má 
jus végére 3 milliárd forintot meghaladó 
árbevételünk lesz. amelynek több, mint a 
fele, 55-60 százaléka szolgáltatásokból 
(terméktámogatásból,  tanácsadásból és 
oktatásból) származik. Forgakmunk 40-45 
százalékát szoftverlicencek eladása ké. 
pezi, amelynek 65 százaléka partnerein- 
ken keresztül bonyolódik. A tavalyi év 
obb xikerei közé soroljuk a MÁV. 
és a HM-projektet, valamint azt, hogy egy 
sor új felhasználó (például a Budapest 
Bank és a Taurus) tartozik vevőink tábo 
ráta. A legnagyobb növekedést OLAP. 
És Oracle Financials-fronton értük e 

Milyen tervekkel vágnak ac! 
kező pénzügyi évnek 

Forintban 50 százalék feletti növe. 
kedést tervezünk. Legnagyobb piacunk 
nak továbbra ís a banki és pénzügyi szek 
tort, az államigazgatást és a távközlési 
szférát tekintjünk. Nem akarjuk elhanya: 
golni a közműveket, a közszolgáltatókat 


a követ 


Oracle Applications 


a a területe. 
A k 


5 erőteljesen 


és az ipari cégeket sem; eze 
ken még van mit javítanunk 
pénzügyi évbe 


koncent 


rálunk az OLAP-ra és az Or Finan 
cialsre; várhatóan az összes érékesíteti 
licenc 30-40 százaléka származik majd 
erről a területről. Úgy gondoljuk, az adat 


c Magyaron 
igen fog nőni; itthoni vetélytársaink 
anazok 

vékenysége ellen 


bázispíac mér 


nem potitosan e mint a maj 


világban 


igyekszünk megtartani az Öracie 65 szá 

zalékos vilái dését meghala 
hányadot. Ebben a szegmensben 

milliárd forint körüli forgalmat prognos 


vízálunk. A fejlesztóeszközök piacán 5 
százalék feletti részesedést kívánunk 
émi, Úgy véljük, ez megvalósítható, 


alkalmazásfejlesztő eszközöknek eg 
részt új verziói jönnek ki, másrészt az im 
terneteslintranetes változatok m " 


sc is a mi táborunkba csábíthat egy sor új 
felhasználót 


Szicbig Andrea 


Nem könnyű sikereket elérni a válla- 
latirányítási rendszerek piacán, ahol 
viszonylag kevés a felhasználó, 
ugyanakkor számos cég kínálja ter- 
mékeit. Ebben a kiélezett verseny- 
ben sikerült második helyet elérnie 
az Oracie-nek, a világméretű össze- 
sítésben és Magyarországon egy- 
aránt. Hogyan sikerült ezt megvaló- 
sítani, mekkora a súlya a vállalatirá- 
nyítási rendszernek az Oracie-ón be- 
lül, és milyen távlatokat lát az Oracle 
a magyar piacon - ezekre a kér- 
désekre kerestünk választ Ambrus 
Zsolttal, az Oracie konzultánsával. 


lsőként tisztázzunk néhány 

fogalmat az esetleges félreértések 

elkerülése érdekében. Az Oruc 

vállalatirányítási. programcsomag 
ja, az Oracle Applications 3$ modult tar 
talmazó integrált rendszer, amelynek a 
moduljai különféle. vállalati funkciókat 
szolgálnak ki. (A modulokat a mellékelt 
keretben soroljuk fel.) A modulok funk 
cionális szempontból összefoghatók na 
gyobb egységekké (Financials, Manu 
facturing, egyebek), de ezek inkább csak 
arra szolgálnak. hogy a felhasználót se 
gítsék az eligazodásban. Oracle Finan. 
cials vagy Oracle Manufacturing nevű 
termék valójában nem létezik: ezek a ne 
vek csupán modulok egy. ám korántsem 


szigorúan. körülhatárolt halmazát jelen 
tik. A Financialsbe például nyilvánvalóan 
beletartozik a főkönyv, de már nem min. 
denki érti bele a tárgyicszköz-nyilván 
tartást; beletartozhat a beszerzés is, ami 
viszont része a Manufacturingnek 
Nincsenek tehát éles határvor 
modul több csoporthoz ís tartozhat. 
nek megfelelően a modulokat e 
kell. megvásárolni, az éppei 
funkcióknak megfelei 


Mitől más? 


Hasonlóan a vállalat sok más tet 


En. 
esével 


szüksé 
tócn. 


ké 
hez, az Oracle Applicarionsnek ís az adat 


bázis-kezelő. jelentette az alapját. Ma 
gitól értetődő fejlődési útnak látszott az 
adatbázistól elmozdulni az épülő 
alkalmazások felé. Ez annyira jól sike. 
rült. hogy Ambrus szerint az Oracle ma 
már az Applicationsre fekteti a nagyobb 
hangsúlyt 

Erőt függettenül megmaradt a szoros 
kötődés a saját adatbázis-kezelőhöz, sőt 
véli Ambrus — ez különbözteti meg I 
kább az Oracle Applicationst a többi vál 
lalati  programcsomagtól, Ezt ugyanis 
Orncle-fejlesztőeszközökkel fejlesztették 
ki, és Oracle-adatbázison fut. Olyan ín. 
tegrált egységet képez tehát, ami a többi 
hasonló terméknek nem sajátja, és ebből 
a tényből több előny ís származik. Egy 
részt könnyebb újabb elemekkel bővíte. 
ni, vagy intográlni más gyártók program 
jaival, másrészt gyorsabban telepíthető, 


Irány a Java 


mint a hasonló nagyságrendű termék 
Mindezek eredményeképpen 
rugalmas, az ügyfél gyorsan válto 
ti igényeihez is könnyen hozzáigazítt 
rendszer jött létre, Nem számít tehát hát 
ránynak, hogy — ellentétben a vetélytái 
sak rendszereivel — az Oracle Applica 
tions csak egy adatbázis-kezelőt támogat 
Előnye az ís a megoldásnak. hogy a 
adatbázis-kezelő nem jelent extra költsé 
ket, mert azt az Orncle mellékeli az 
kalmazásokhoz: az ROBMS pedig ami 
ís együtt tud működni más rendszerekk 
Nem mellékes tény az sem, hogy az Os 


cle-é az egyik legelterjed 


kezelő. azaz számos cég mindenképpe 
ezen futtatná vállalatirányítási szoftve 
Mindezen tényezők hatására a szoros 


tegráció az adatbázissal inkább előnyé 


vált a terméknek, mint hátrányára - állíi 
Ambrus. 

Harmincöt saját modulja mellett má. 
gyártók speciális szoftvereit is kínálja a: 
Applicationshóz az Oracle. Ezek jellem. 
zőcn egyedi igényeket kielégítő modulok, 
nelyeket az Oracle ahelyett, hogy maga 
jlesztett volna ki, inkább a maguk terü 
letén külö író cégekkel szer 
ződött. Hyen külső modul például a TSW 
karbantartási rendszere, vagy a Symbols 
banki alkalmazásai. Több száz cég kínál. 
a megoldásait az Oracle Applíca 
höz; az Oracle a szabványos kapcsolódási 
felületeket alakította kí 


legeset ny 


amelyeken ke. 


(Folytatás a I, oldaton ) 


Irány a Java 


zt. aldalról. 


a folyta 


ak a vállalati 
4 némelyike a s 
az Oracle-nek. hogy igyekeznek 
flesztéseket ís összehangolni 

Nérmképp eltérőek az iparág-specifikus 


partnere 


nevezett vertiká oldások, me- 
lyeket szintén nem akar elhanyagolni az 
Öracle. Ezen n két megközelítés 
képzelhető el c Ambrus. Az egyik. 
amikor mindent egy cég fejleszt, a pénz- 


zeróen kibővült információs szapersztráda 
I ma már alkalmas sra, bogy a váltalaak ezen 


Oracle Applications 


úgyi modultól kezdve egészen a speciális 
megoldásokig, a másik pedig az, hogy 
több szállító adja össze tudása legjavát 
Az Oracle úgy próbálja ötvözni ezt a két 
lehetőséget, hogy a saját kezébe veszi az 
integrálás irányítását: egybeépíti a ter- 
mékeket, koordinálja a fejlesztéseket. A 
különböző forrásokból származó progra 
mokból így egységes csomag lesz, amit 
az Oracle a sajátjának tekint, és többek 
között például tanácsadást nyújt hozzá. 
Ez nagy könnyebbség a vásárlónak is, 
ezáltal csupán az Oracle-lel kell 


Excéllence -— 


€ cégeken belül 
ák. között. Az 


ICE 


a Sun egyesítette techaológhi 
1 Cenrric Excellence) megalkot 
alapot kínálnak a vállalatok 


tárgyalnia, és mégis teljes körű megol- 
dást kaphat kézhez. 


Felhasználók 


Funkcionalitását tekintve az Oracle Ap- 
Plications az élvonalban van — állítja ha- 
tározottan Ambrus. Ennek is köszönhe- 
tő, hogy az Oracle a második a világon a 
vállalatirányítási szoftverek terén. Legis- 
mertebbek a pénzügyi modulok, de nem 
sokkal marad el mögötte a termelésírár 
nyítás, a kereskedelem és az emberierő- 


INTERNET CENTRIC EXCELLENCE 


! 


ETŐ ozott szvdgyálnákámás a lyes har szien megyádás kevhevánáben 
Jt ALIVE tagmmzzalbsja meg Meggy al nenev stone hanmeyás egy ax hoz sérti 
! zászésa 5 malkaden terén: kévalkozzomm mienk Varvpenrrthen 


ORACLE 


Omacit MENGAAT 


forrás-kezelés sem. Jól jelzi a program. 
csomag átfogó jellegét, hogy milyen és 
mekkora világcégek döntöttek az Orucle 


Applications. használata melletti köztük 
van például az ATAT, a Michelin, a Sun, 
a BP és a DHL. Az első időkben jórészt 
az ilyen és hasonlóan nagy világcégekből 
állt a felhasználói bázis, azóta viszont az 
Oracle igyekszik a kisebb vállalatok kö- 
rében is népszerűsíteni a terméket. Kimon. 
dottan erre a célra fejlesztették ki a Fast 
Forward nevű bevezetési módszertant, 
amely rendkívül hatékony és gyors (há- 
rom-négy hónapos) üzembe állítást tesz 
lehetővé. A Fast Forward már a magyar 
értelemben vett középvállalatoknak is el- 
érhetővé teszi az Oracle Applicationst. 
Hasonló fejlődést követett a magyar 
piac is. A felhasználói kör egyelőre itthon 
ís a nagyvállalatokból áll. Természetesen 
közöttük vannak azok a multinacionális 
cégek, amelyeknek az egész világra kiter 


Az Oracle — 
Applications 
moduljai 


jedő. megállapodásuk van az Oraclelel 
(mint például az előbb említett DHL vagy 
az Alcoa), de mellettük jóformán az ösz; 
szes iparág megtalálható, Oracle Applica: 
tions-felhasználó a Tesco, u Postabank, a 
Budapest Bank, az ÁB-Aegon, a Szeren. 
csejáték Rt. a Rába. és emellett döntött 
a MÁV is, Az államigazgatáson belül a 
Honvédelmi Miniszténum választo 
Oracle rendszerét 

Általában a pénzügyi modulok beveze 
tésével kezdik a felhasználók a rendszer 
pítését, s később követik őket a továb: 
gyébként a mi 
nyitási prc 


tel 
bi alrendszerek; ez ci 
kott eljárás a vállalat 
csomagoknál is. Az egyik legnagyobb fel 
használó az Alcoa-Köfém, amelynél már 
13. modult telepítettek: a pénzügyieken 
kívül a termelésírányítás és az emberi 
eróforrás-kezelés területéről, Célja az 
Oracle-nek, hogy a már szélesebb körben 
ismert pénzügyi  alkalmazásokon kívül 
népszerűsítse a termelésírányítási modu, 
lokat ís. A másik stratégiai irány a kisebb 
lalkozások meghódítása. Erre szolgál 
az előbb említett Fast Forward, amelynek 
előnye a közepes méretű vállalko: 
kedvező ey 
amúűre szükség 
Ést, oktatást És 


zások számára, hog; 
csomagban kínál mindent, 
lehet: gyorsított beve; 
technikai szaktanácsadást 
Nagy lehetőséget lát az Oracle a ma. 
piacban. A legnagyobb vállalatok (a 
felső 50-100) már választottak maguk. 
nak rendszert, ez a szegmens tehát többé 
kevésbé bezárult. Az őket követő ötszá- 
zas körben azonban rendkívül nagy a nö 
vekedési lehetőség. Ezek a cégek egyre 
nagyobb számban ismerik föl a vállalat 
irányítási rendszerek szükségességét. 
teremtik meg a bevezetés pénzügyi 
jait. Ambrus szerint ebből a körből 


áron, 


1ap- 


szoftvervég juthat több üzlethez, amely 
biztonságosan tudja bevezetni rendszerét 
It a biztonság alatt azt kell érteni, hogy a 
tendszer telepítése nem egy vég nélkül 
elhúzódó, a költségeket alaposan túllépő 
projektbe torkollik. A középvállalatokat 
úgy tudjuk meghódítani, ha bebizonyít 
juk: nekik ís érdemes a költséghatékony 
megoldást választani — mondta Ambrus 


Előtérben a Java 


Mind a Java, mind a hálózati számítógé- 
pes technológia egyik élharcoss az Ora 
ele, nem meglepő tehát, hogy mind a ket 
tő beépült az Oracle Applicai Ta 
valy év végén megjelent a szaftvercso. 
mag mind a 35 moduljánák Java felületre 
ín változata, amely hálózari szám 
peken is működtethető. Ennek megjek 
si formája ugyanolyan, mint a ha 
nyos ügyfél-kiszolgáló váluozaté 
gészóből futtatható. Ambrus szerint ez a 
megoldás sokkal hatékonyabban használ. 
ja ki a hálázat előnyeit. É 
gyors, másrészt mivel nincs üg 
ver, nincs ezzel kapcsolatos rendszerfei, 
ügyelet és karbantartási költség sem. Csu 
pán webkiszolgálóra van szük 
rendszerben. 


onsbe 


yomá 


e bön 


yfélsze 


anyira komolyan veszi az NC-aroh 
tektúra és a Java használatát az Oracle 
hogy az Applications következő, 11 


változata először ebben a formában jele 


nik meg (várhatóan áprilisban), amelyet 


csak később követ az ügyfél-kiszolg; 

verzió. Mivel a hagyományo tek 
túrához képest számos előnyt nyújt, egyre 
több felhasználója lesz — véli Ambi 

Külföldön már vannak olyan felhaszná. 
lók, akik u jávás változatot használják 
Magyarországon még nincs, de ez várha 


, A megalapozott döntés a tartós siker záloga" 


Az MIS Consulting Kft Magyarország egyik legnagyobb vezetői 
információs rendszerek és döntéstámogató rendszerek kialakításával 
foglalkozó informatikai és üzleti tanácsadó cége 
Vezetést támogató rendszereink és technológiáink 
4 Vezetői Információs Rendszerek 
é 4. Döntéstámogató és elemző informatikai 
technológiák 


4. OLAP (Online Analytical Processing) 
technológia 


4 Adattár építés (Data Warchousc) 


. 
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CONSULTING 


§. Oktatási támogatás és konzultációs 
szolgáltatások 
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MIS Consulting Kft. 


1023 Budapest, Vérhalom u, 12-16. 
Web: hp: 


Tel./fax: 326-0408, 335$-2034 


További tájékoztatással, bemutatóval szívesen 


Adatbányászat (Data Mining) 


Betonútépító Rt. 


Tumán Rt 


OTP Garancia Biztosító 


www. mis. mi 


állunk rendelkezésére 


tóan megváltozík, amikor a 11-es verzió a 
nyáron magyarul ís megjelenik 

A magyar nyelven már códig ís elérhe 
tő pénzügyi, termelésírányítási és diszin 
búciós modulakon kívül persze számos 
továbba modult lefordítanak. Egyébként 
a stratégiának fontos eleme a bonosítá 
Helyben történnek a fondítások, etthon ha 
tározzák meg azokat a — például jogsza 
bályi vagy számviteli — előírásokat, armc 
lyeknek az adott nyelvi változatnak m 
kell felelni; ezek azután a központba ke 
rülnek, és ott integrálják őket a termékbe 
Mindez nagyon szigorú mindségbiztos 
tást tesz lehetővé, az nem fordulhat elő; 
hogy a felhasználó a munkája során egy 


zer csak egy 408 
képem 


azért, m 


vagy m 


agy men 
modulokk kezdik. me 


ís lefordítják 
előbb-utóbb 


Schopp Attika 


Oracle Applications 
a Digitalnél 


Megalakult a Digital Magyarország rend 
zerintegrációs dívízióján belül egy. az 
Oracle Applicat 

tét el, illetve partnereken k 


hí itnplementálásával foglalkozó c 
Mizsei Szatolk 


unkáinak vezet 


a csoport koordináció. 
c lapunknak elmondta. 


hogy a korábbi Oracic Applications-pro. 
kick során felhalmozódott ismere 
hívták életre csapatukat. A jelenleg 8 
mácsadóból álló csoportjuk fő céljai, hogy 
ovábbkép első képzi 


ben része 


valamini 
bosszú távú partneri kapcsolatokat épít 

nek k Applications értékesíté 
A. Digital Ma: 
állalkozóként 
fel. Oracle Applicatjons-partnernek olya 


az Oract 


bevezetésére aror 


zág a projektekben fő 


1 MEGOLDAS 


1135 B 
Tel 4 


dapest 
p 


p 


delkeznek 0 múlt 
Mizsei kitért arra, hog 
gyarországon belül jól 
mellett az SAP és az 
zakértői központ. Az 
belüli versenyhelyzet mel 
mély szakmai ret 
felha: itálnak 
zszi b hog 
méket. Érdekeik 
projektekben — közösek a ti 


EGY HELYROI 


ay 


KEKI SZÜMÍTASTTCNNIK UI CSOPORT 


Tüzér u 


39-41 


2-1200, infofükfkicsc.hu 
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Az Omcle hálózattal kapcsolatos felfogás 
sáról. eredményeirűl és termékeiről be- 
szélgettünk K az Oracle 
Hungary értékesítési konzultánsával. Há; 
rom nagy témakórról esett szó: a hálózas 
ti számítástechnika szoftverarchítektúri 
járól caz NCA-ról), az intranetekről és az 
elektronikus keteskodelemről 


Hálózati számítástechnika 


a maga adatbázis-kezelőkkel 
ában 
lóza: 


Tamásxzal, 


a. írrosta 


tapasztalatai 
eyre széksebb körben használt h 
s kiterjesztve. létrehozta a hálózati 
oftverarchitektúráját 
bízható ni 


mitástechatka 


Gyakran kerülünk a gazdasági és műszaki ügyvítel labírintusában 

megoldhatatlannak látszó helyzetekbe. Ilyenkor jönne jól egy fonál, 
bbál. A DIGITAL az ország legna; 
integrátoraként teljes körű me! 
A pénzügyi és tet 
bízton számíthat mind a vállalati szférában, mind az államhá: 
elismert DIGITAL. munkatársain 


ami kíveze 


kialakításári 


terén szerzett bevezetői 
Munkatársaink a legtöbb ha 
így tapasztalatuk a garanci 


pes rendszerek ügyfél-kiszolgáló felépí- 
tését, a könnyen kezelhető, fejlett grafi- 
kus felületű intémetet, valamint a kiter 
jeszthetőségért kezeskedő objektumorien 
tált fejlesztési technológiát örvözi egybe. 
Ezt a közreadott architektúrát de facto 
ipari szabványként alkalmazza egyebek 
között a Sun, az IBM, a Netscape és má- 
sok, ki-ki a maga erősségeivel kiegészít 
ve: a Sun a Javával, az IBM a nagygépes 
rendszerekkel és a háttérkiszolgálókkal. 
a Netscape pedig az intemetes technoló; 
giákkal. Az Oracle igyekszik semleges 
helyzetből összefogni mindezt 
Fejlesztóeszközeit ís összehangolta ez. 
zel az architektúrávak: mindegy. hogy a 
fejlesztő internetre. intranetre vagy ügy- 


obb rendszer- 
oldást kínál folyamatok opt 
melési folyamatok ú 


í bevezetésb 


n részt vettek, 


mindig van kíút a labirintusból 


díilglittjalt 


aszervezésében 


fél-kiszolgáló rendszerbe szánja a szoft- 
verét, ugyanazokkal az eszközökkel és 
ugyanazon módszerrel hozhatja létre. 


Intranetek 


A vállalatok felismerték, hogy ha lokális 
hálózataikat internetes eszközökkel sze- 
relik fel, akkor jóval könnyebben mene 
zselhetik őket; s mivel ezek az eszközök 
könnyen átlátható grafikus felülettel szol- 
gálnak, azért egyszerűsödik velük a háló 
zat használata (és a cégek dolga: hiszen 
kevesebbet időt és pénzt kell oktatásra 
szánniuk). 

Az Oracle — mivel igen sok vállalat, sőt 
a legtöbb használ Orucle adatbázis-kezelő 


Applications 


artásban 
kk — szervezői és Oracie Alkalmazások 
szakértelmén 


Digítat Egulpment Magyarország Kft. : Oracie Alkalmazások Szakértői Csoport 
1124 Budapest, ermetválgyi út 97. - Teleton 458-5402, Fax 458-5515 
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JMPUTE. D 
SZÁMÍTÁSTECHNIKA 


rendszert, fűzte ehhez magyarázat 

Klotz — ebbe a folyamatba ís baka 

dott mostanra álulakított fejles 

zeivel ká-ki könnyen fejlesztbet inti 
alkalmazásokat, s már meglevő alkalma. 
zásoit ís átviheti intranetre. Ezeknek az 
átviendő alkalmazásoknak nem kell ob. 
jektumorientáltaknak lenniük, de az Or. 
ele arra igyekszik felkészíteni fejl 
eszközeit és azok felhasználóit, 
egyre inkább megfeleljenek az objektum. 
orientált tervezés és fejlesztés követelmé. 
nyeinek. Az Oracle eszközei lépést tarta. 
nak az ez irányú előrehaladással, de nem 
vágnak elébe. 

Az Oracle adatbázis-kezelője ís objek. 
tum-relációs rendszer, és fejlesztőeszközei 
eseményvezérelt objektumorientált eszkö. 
zök, s most fejleszt — a Walhalla-prajekt 
ben — egy tisztán objektumorlentált, Ja. 
vaBean alapú fejlesztőeszközt, Az Oracle 
jól tudja, hogy viszonylag könnyű lenne 
egy teljesen objektumorientált alkálma- 
zást létrehozni, s vannak ís már ilyenek, 
csak éppen — hangsúlyozta Klotz — ehhez 
kellenek az előbb említett körülmények; 
egyelőre nincsenek jelen nagy tömegben 
objektumorientált szemléletű, különleges 
képzettségű programozók, és a mai objek- 
tumorientált fejlesztőeszközökkel előállí 
tott alkalmazások nem feltétlenül olyan 
megbízhatók, mint a hagyományos mó- 
don készültek. s ezért a nagy cégek va: 
lamelyest még idegenkednek tőlük. Az 
Oracle mindazonáltal igyekszik bevinni 
az öbjektumorientáltságot a számítástech- 
nika fő sodrába, és alkalmazásaiba, fej- 
lesztőeszközeibe már számos öbjektum- 
orientált sajátosságot épített be. Ugyanez 
igaz az Oracle köztes szoftvereires az 
egyenesen intranetes környezetbe szánt, 
korábban web alkalmazásszervernek ne 
vezett. alkalmazáskiszolgálója már tel; 
jesen. objektumorientált, CORBA-ORB 
alapú szoftver, Ebbe kazettákat lehet csat 
lakoztatni (azért nevezik ezeket kazetták. 
nak s nem objektumoknak, mert nem tár: 
ják a fejlesztő elé az objektumok teljes 
bonyolultságát, hanem csak egy c. 
rűbben áttekinthető felületet; kellő kép: 
zettséggel azonban használhatók az c fe 
fület mögött rejlő objektumok), s ezek a 
kazetták többek között alkalmasak muto- 
matikus terhelésmegosztásra, méretezhet 
alkalmazások készíthetők velük, bárkit 
átvehetnek objektumokat. Igazi adatok 
publikálhatók velük a webre, és — intrune: 
tes alk: ásoktól elvárhatóan — tranz 
akciók lel ására ís alkalmasak. 


Elektronikus kereskedelem 


Az elektronikus kereskedelem nem az int: 
ranethez, inkább az extranethez kapcsol- 
ható - fogott bele a harmadik tángykörbe 
Klotz -, $ extraneten ítt a vállalat és külső 
leányvállalatai, beszállítói, vagy nai 
lalat és szintén nagyvállalati fogyasztói 
közötti intemet alapú kapcsolat értendő. 
Ma már a teljes Applications az említett 
intranetes technológiára épül. és weben 
futtatható a főkönyvtől a bérszámfejtésit 
az összes alkalmazásmodul. 

Az elektronikus kereskedelem egy már 
sik válfaja a közszférával folyó kereske: 
delem: az elektronikus áruház. Erre fej 
lesztette ki az Oracle az Intemet Com- 
merce Servert (a legújabb az 1.1-es válto 
za: ez Oracie-adatbázísból, webes alkal- 
mazásszervetből és egy Javában megírt 
teljes alkalmazásból áll. Ezzel bárki felál 
líthat elektronikus áruházat. amihez csak 
elektronikus űrlapokat kell kitöltögetnie. 
§ a maga igényetbez igazíthatja áruházá 
nak küllemét, részlegeket és vásárlói kar 
tegóriákat alakíthat ki benne. 
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Oracle eszközökkel: 


halózattervezés, 
kivitelezés, 


számítógépek gyártása, 


szoftverrendszerek 
üzembe helyezése. 


CO fejlesztő eszközök, 
O adatbázis szerverek 
) döntéstámogató 


rendszerek 


3 
kórházi alkalmazások, 


önkormányzati rendszerei 


ALBACOR 


. Infosys a Hajdú-Bét Részvénytársaságnál 


Január óta használják az infosys  v2 Integ: 
rált Vállalatirányítási Rendszert a debreceni 
Hajdú-Bét Rt.-nél. Az 1992-ben alapított tár. 
saság az egyik legnagyobb magyarországi 
baromliféldolgozó vállalatcsoport, a debre- 
céni, kisvárdal és hajdúvidi vágóhídon kívül 
van a tulajdonában keltető, csirke-, IIba-, ka 
csa: és pulykanevelő telep, takarmányke: 
verő és tollfeldolgozó. Budapesti cégei a 
Hajdú-Bét Belkereskedelmi At. és a Pi 
Budai Közért At. A cégcsoport bevétele 
1997-ben 1.5 milliárd forint tiszta nyereség 
mellett 35 milliárd forint volt 

A bonyolult szerkezet, a takarmánytól, a 
tojástól a nagy feldolgozottságú késztermék 
exportjáíg és belkereskedelmi terítéséig a 
teljes vértikumot felőlelő tevékenység és a 
nagy fóldrajzi kiterjedés indokolta a döntést 
4 szigetszerűen működő elipperes ügyviteli 
programokat integrált vállatatirányítási rend: 
szerre cserélik, 

A pályázatra érkezett ajánlat a fegna: 
gyobb rendszerszáfítóktól, másodvonalbefi 
nemzetközi cégoktól, és magyar ügyviteli 
szottvertejlesztőktől. Tavaly júniusban az 
Íntosys melleti döntöttek. A Megatrend 16 
vállalkozóként szállította a Debrecenben 
valamint a budapest HBB At.-nél felállított 
duálprocosszoros Digital Alpha Server 
4100-akat tól gigabájt központi tárral és a 
rajtuk futó Oradea ? adatbázis kezelőt. Miu. 


tán a Megatrend szakembereiből, valamint 
a Hajdú-Bét és az IFUA Horváth 6 Partner 
Consulting Kít. munkatársaiból alakult lez 
mek lelektették a könyvelési, nyilvántartás 
modulok specifikációját, a Megatrend műbe 
lyében beállították és tesztelték az Intosys 
Így azonnal megkezdődhettek az üzemi p 
bák, amint a végleges helyükön bekap 
ták a Digital kiszolgálókat 

Előre nem tervezett leállás még nem v 
de gondosán felkészültek a hiba utáni hely 
reálíításra ís. A kiszolgálókban RAID lem 
egység működik, és naponta mentik az 
adatbázisok tartalmát 

A tejjes rendszerben 100 Öracie felhasz 
nálói engedélyt használnak, ebből tíz a fej 
lesztől. Az 1997. szeptemberétől megkez. 
dódőtt bevezetési folyamat során a Pén 
zügy (Bank Terminál intertace, Valuta Pénz. 
tár, Deviza Bank, Folyószámla és Pénzügyi 
Szerződések opciókkal), Főkönyv, Készlet. 
Árutorgalom, Eszköz és Humán Erótorrás 
(bér) modulok lépnek működésbe. Az Into- 
sys modulok közül a pénzügyi 45 terminál 
ról használhatják egyidőben, a mintegy 
3500 alkalmazott bérszámfejtéséhez húsz 
terminálra vásárolt felhasználói jogot a Haj. 
dú-Bét At. a HBB At. és a lakarmánykeve: 
rőket üzemeltető Hortobágy-Nyírmada Kft. 

Tözsér Lajos informatikai igazgató így 
ldézi fel az üzembeállítás tapasztalatait: E) 


telt egy kis idő, amíg a korábbi DOS-os, ka- 
rakteres menöhöz szokott ügyintézők 
tak a grafikus kezelői felületre. Hi 
tosság, hogy két önálló informa 
szerünk kapcsolatát is meg 


yi sajá. 
kai rend; 


dolgozott szárnyasok jó rés 
kozók nevelik megbízásból. Ez 
tett rendszer, csak a mi takarmánykeverőr 
ben beváltható utalvánnyal, a naposbai 
és a levágásra érett állatok szervezett 
Iításával, a minőségtől, sülytől eg) 
végső elszámolással. A Megatrend szak. 
emberei erre a tevékenységre a meglévő 
programhoz építettek ki kapcsolatokat 

A készáru nyilvántartás keretében a tel. 
dolgozott hús különféle szempontoi 
csoportosítva csomagolásra kerül, 5 a do 
(rekesz) tartalmát vonalkódos címke 
mutatja. A pontos készlet információkhoz, a 
kiszállítások megszervezéséhez, a megren 
delések teljesítéséhez szükséges ez a nyil- 
vántartás. Az Intosys-szel azt is könyveljúk, 
hogy mibói mennyi van raktáron, illetve na: 
ponta mennyi a termelés és az eladás. Kü. 
lón cikkszám alatt tartjuk nyilván a különbő- 
ző módon feldolgozott. különböző egyedi 
súlyú, vagy eltérő tasakba csomagolt termé: 
keket. Emiati több mint hatezer késztermék 
cikkszámot használunk 


erint 


zónak. Nem c 
tizedik 


központtal Debre. 


Hajdúviden a v 


gyon a keverőüzemekben. Budai 
HBB-ben önálló rendszer működik. Mi 
ben az évben valamennyi telephelyet és 
Hajdú-Bét csoporthoz tart 
kapcsolunk a hálóz. 
ani tudja az 
és ISDN vonalakat 


vállalat 


a, amint a MATÁV 


Döntéstámogatói rendszerek 


——————— Düntéstámogatói rendszerek 
Nem csak gyűjteni, elemezni is 


A következő évtized az informatikában 
az adatelemzés korszaka lesz — véli 
az Oracle döntéstámogató rendszere- 
kért telelős termékmenedzsere, Aad- 
nai Szabolcs. Az adatelemzés korszerű 
vállalati alapját pedig az adattárházak 
lelentik. Mi is az az adattárház, miként 
üleszkednek a döntéstámogatói rend- 
szerekbe, milyen termékeket kínál az 
Oracle ezen a téren, és merre fejlődik 
a piac - ezekről a témákról beszélget- 
tünk az Oracie munkatársával, 


kai valójában tekintve egy adat 
tulajdonképpen egy 
Önmagában viszont 


nagy adatbá. 
nagy adatbá 
ahhoz, ho 
adartárolást modellre 
1, kart 
r 1 végző eszközre 


nég nem adat 
szükség 
untartását é: 
sőt he 
anok ís, 


ny kiépítésében 


telményt lehet megfo. 


forrásból kell 
atos típusú 
kat me ódon tárolnia kelt 
ökket sokféle 
kell 


ok és sokféli adato. 


FINANCIALS 
IMPLEMENTÁCIÓ 


Követelmény 
emzés 
Megvalósítás 
Testreszabás 
Migráció 
Felhasználói teszt 


FreeSoft 


Öraele, SAL-Server, Ingres, 
Informáix, DB2 adydánsoka. több 


tennie az adatokban rejlő információkat 
Az Oracle által kínált megoldásban az ala- 
pokat biztosító eszköz természetesen uz 
Örele adatbázis-kezelő szoftvere, amely 
egyre több funkciójával támogatja a lekér 
dező eszközöket; a legfrissebb, B-as ver 
zióban több, mint 40 újítás csak az elem 
ző alkalmazások kiszolgálására való. Az 
bázis-kezelő jelenti az alapot, a fel. 
építményt pedig azok az eszközök, ame: 
lyekkel egyrészt hatékonyan megtervezhe: 
tő az adats feltölthető az adattárház, 
másrészt pedig lekérdezések hajthatók 
ro, és elemzések végezhetők, Ezekre 
datokra is kínál megoldást az Oracle: 
a relációs alapú Orucle Discovéret ese 
ti jellegű, gyors lekérdezések elvégzését 
teszi lehetővé: az Orucie Express-termék- 
család mélyebb elemzésekre ís módot ad. 
Integrált megoldást nyújthat az Oracle 
Data Mart Suite: ebben megtalálható 
s olyan eszköz, amely egy adatpii 
az egy vállalati részleg számára ké- 
lő adartárház) kezdeti kiépítéséhez és 
éséhez kell. (A termékekról részle 
bben lásd kéretés írásunkat. ) 
Manapság már egyetlen számítástech, 
nikai cé áról, hogy min. 
jtani. Nem esett 
cbbe a hibába az Orucle sem, és nyitot 
tá tette. aduttárház-architektúráját. hogy 
só fejlesztők ís készíthessenek hozzá 
közöket. Számos ílyen termék létezik, 
gy része nagyon speciális igénye: 


denre tud megi 


INTEGRÁLT 
INFORMA 


Rendel 


nyilvántartás, 


1011 Budapest, Gyorskocsi u. 5-7. Telefon: 214-6212, lax: 214-6219 


internet: httpr//wwrw.freesoft.hu 


E-mail: intootressoft.hu 


ket ís ki tud elégíteni, A szoltvereszközör 
kön kívül az Orucie az adattárház lénye- 
ges elemének tartja a bevezetési mód 
szertanokat ís, Radnai Szabolcs szerint az 
Oracle módszertana jól illeszkedik a vál 
lalatvezetés elvárásaihoz, és lehetővé te. 
szi az adattárházrendszer többlépcsős be 
vezetését. Ez azért fontos, mert így rövid 
idő alatt megmutatkoznak az adattártáz 
létjogosultságát, a rendszerbe való befek- 
tetést igazoló eredmények. 

Igen sokféle lekérdezési igény merülhet 
fel egy adattárházzal szemben. Az csz- 
közöknek képesnek kell lenniük e szab- 
ványos jelentések elkészítésére, például 
olyanokra, amelyeket egy vállalat a tuluj- 
donosoknak vagy a fölöttes hatóságoknak 
kötelex elküldeni. 

Másrészt ki kell szolgálnia az eseti, ad 
hoc jellegű, gyors választ igénylő lekér- 
dezéseket, Ezeknél a feladatoknál a cél, 
hogy a szoftvertel könnyen használható 
felületen, egyszerű, üzleti szemléletű esz- 
közökkel. fogalmazhassunk meg pontos 
kérdéseket, amelyekre lehetőleg azonnal 
választ. kupunk. Tulán a legjellemzőbb 
ilyen típusú alkalmazások a cégek felső 
vezetését a döntésekhez adatokkal kiszol- 
gáló vezetői információs rendszerek 

Harmadrészt pedig támogatnia kell az 
adattárháznak a bonyolultabb elemző al- 
kalmazásokat is. Ezekkel rendszerint egy 
cég elemzési csoportja modellezi a válla- 
lat működését és próbál ki .mú lenne, 
ha?" jellegű forgatókönyveket, rejtett ösz- 
szefüggések után kutatva. 


Hol van szükség adattárházra? 


Régóta léteznek döntéstámogató rendsze: 
rek, amelyek alapját az adattárházak adják; 
annak oka, hogy manapság hangsúlyo: 


sabb szerephez jutnak, az üzleti életben 
keresendő, Az egyre élesedő piaci ver 
senyben a vállalatok felismerték, hogy az 
adatokat nem csak gyűjteni kell, hunem az 
azokban rejlő információt ki is kell aknáz 
ni. E kereslet hatására születtek meg az 
általános célú felhasználásra ís alkalmas 
(nem csupán egy-egy cég speciális ígé- 
nyeit kielégítő), a kisebb vállalatok szá. 
mára is megfizethető elemző cszközök. 

Természetesen egy adattárház nem áll 
meg önmagában, Kiépítésének ott van ér- 
telme és haszna, ahol már léteznek ható. 
kony működéstámogató rendszerek. Az 
adattárház ugyanis annak ellenére, hogy 
alkalmassá tehető adatok gyűjtésre, lé- 
nyegéből adódóan a meglévő rendszerek- 
re épül, az azokból összeszedett adatokat 
elemzi. Így az adattárház egy magasabb 
lépcsőfok a vállalati informatikában, 
amely integrált adatforrásba gyűjti össze 
a vállalati adatokat, hogy olyan kérdések 
re ís választ lehessen adni, amelyek egy 
forrásrendszerből nem, vagy csak nagyon 
nehezen lennének megválaszolhatók. 

A vállalarirányítási rendszerek elterjed. 
tével a döntéstámogató szoftverek ís egy 
re nagyobb piucot hódítanak meg maguk. 
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nak. , Független szakértők szerint a szár 
MŰLÁN korábbi korszakai elsősor- 
ban az adatok gyűjtésével, u működést tá- 
mogató eszközök fejlesztésével teltek el 
— mondta Radnai -, a következő évtized 
viszont az adatok felhasználását, elemzé- 
séé lesz" A termékmenedzser JATU-A 
elemzést is: a Gartner Group felméi 
szerint az amerikai vállalatok 90 százaló- 
ka tervez a következő két évben adattár 
ház-jellegű beruházást. Az európai arány 
ennél kisebb, de így is fejlődési lehetősé. 
geket — és piacot — jelent. 

Magyarország ebben a tekintetben talán 
gy kicsit lemaradt, de az adattárház fo- 
galmát már ítt ís sikerült elterjeszteni m 
köztudatban. Immár hazánkban is egyre 
több vállalat tervezi adattárház felállítá- 
sál, elsősorban azokon a területeken, ahol 
élesedik a verseny, illetve ahol megnő- 
vekedett az időben előálló, pontos jelen 


felügyeletével kapcsolatos műveletek egy- 
idej jó elvégzését.) Ami a másik irányt ál 
leti: megjelennek az adattárházakban az 
adatbázis-kezelő olyan újdonságai ís, mint 
a nem tabuláris adatok (például multimé- 
diás állományok, földrajzi információk, 
objektumok, egyebek) kezelése. Adattár 
ház-alkalmozásaíban ís többszintű archi. 
tektúrát akar kiépíteni az Orucle, amely- 
be belcérük a számítástechnikai 
eszközöket ís, Nem felcákezik meg a cég 
a Juváról sem: a harmadik negyedévre 


amelyekkel böngészőből, weben keresz- 
tül lehet futtatmi a lekérdezőfelemző al- 


tések iránti igény. Jó példa erre a bank- 
szektor és a távközlés. Az jól látszik, hogy 
Magyarországon még inkább csak a na- 
gyobb vállalatok érdeklődnek a techno- 
lógia iránt; s azokon belül a marketing 
osztályok (távközlés) vagy a pénzügyi 
részlegek (bankok) a mozgatórugói a ki. 
építésének. Emellett azért annak ís tu 
tatkoznak jelei, hogy ipari vállalatok ís 
fontolgatják adattárházak bevezetését. Az 
Oracle stratégiájának fontos része, hogy a 
kixcbb vállalatok körében ís elterjesszék 
az Oracle adattárházmegoldásait. Ennek 
jó kiindulópontja lehet az Oracle Data 
Mart Sulte, amely alkalmas arra, hogy vi 
szonylag kis költséggel és rövid ídő alatt 
működő rendszert építsenek ki vele. E 
megoldásnak külön előnyeként említette 
Radnai azt, hogy a különféle igényeket ki. 
elégítő termékek egységes, erősen mó 
retezhető archirektúrát alkalmaznak. úgy 
együtt tudnak nőni a vállalattal, könnyű 
az áttérés az egyikről a másikma, 


Mit hoz a jövő? 


Továbbra ís folyamatosan fejleszti adut 
tárház eszközeit az Oracle, Radnai Sza 
bolcs szerint az egyik legfontosabb fej. 
lesztési terület az alapokat nyújtó Oracle 
adatbázis-kezelő, amelyet most tovább 
pazdagítanak adattárház funkciókkal, hogy 
elemzőkörnyezétekben a mostaninál 15 
nagyobb teljesítményt nyújthasson. Ezen- 


kalmazásokat, a mostani ügyfél-kiszok 
gáló programoknál már jól megszokott. 
teljes funkcionalitással, 

Nem marad el a lekérdező eszközök 
fejlesztése sem, és vagy hangsúlyt fekter 
az Orucle az adattárházak harmadik ele 
mére, a bevezetésre. Itt arra törekszenek 
hogy a bevezetés a lehető leggyorsabb 
legyen: készülnek olyan termékek, ame. 
lyek lehetővé teszik, hogy programozás 
nélkül lehessen adatokat kiemelni külön; 
féle vállalatirányítási rendszerekből, Ko. 
moly fejlesztéseken esik át az adatfeltöl; 
tést végző Dáta Mart Builder is. A cél az. 
hogy gyakorlatilag bármilyen adatforrás- 
bál be lehessen gyűjteni az adatokat, és 
azokat különféle trunszformációk után el- 
érhetővé tegyék az elemző eszközök szá: 
mára, A hangsúly ítt a transzformáción 
van: a különböző forrásokból származó 
adatokat egymáshoz kell igazítani, hogy 
egységes lehessen a kimenet. 

Mindez. milyen eredménnyel jár az 
Oracle-re nézve? A döntéstámogató rend. 
szerek szemmel láthatóan egyre növekvő 
részét teszik ki a cég bevételeinek; Ma. 
gyarországon tavaly az összforgalom kö- 
rülbelül § százaléka származott erről a 
piacról, ami az előző évekhez képest óriá- 
Si növekedés, Világviszonylatban ennél ís 
magasabb ez az arány, valahol 10-15 szá- 
zalék közö van, És várhatóan tovább 
fog nőni. 


Schopp Attila 
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mesteset Madtontják a0 HIM Aészzznd Sgr 
Managysarat Miapurr smeerv legíjekéb válsztás ia 
szel támagyája ez úzdetválei rermepomájákatt egen 
tmakák dőolmazámebat Fo a szgyyépen eemdosrerk 
sál magokat berekasákát Máj rt, biztatva magy 
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Úgy jelentésen özűkkeszthetők a szervízkáhségek. jo. 
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ártson evattésérűl, éárl tartumát magan ter 
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a boat ulőgyazatva harman petrert megrtánű 
rgy évvel korálibuval, igy pro: 
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A Tiszai Vegyi Kombinót Rt.-től mindig a legjobbat várja a 
piac és a partnerek. Ehhez megfontolt döntésekre von 
szükség oz informatikai háttér kialakításakor, A munkatór- 
sak kiszolgálása megbízható, gyors és biztonságos 
megoldást igényel, ezért a TVK Rt. több mint 1000 fel- 
használójának jelentős része Novell hálózaton dolgozik. 
A központi számítógépen lévő vállalotirányítósi szoftvereket 
is a mintegy 300 felhasználó a Novell NetWare for SAA 
Gatewogy-en keresztül éri el. 


A TVK Rt. számára minden környezetben megoldást biztosít 
a Novell 


product names referenced herein arc trademarks of their respective companies. 


